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EDITORIAL

Continuar a apostar na exportacao e

internacionalizacao

O ano de 2019 foi um excelente ano
para as empresas de janelas, portas

e fachadas, permitindo continuar a
desenvolver a trajetoria de crescimento
da actividade existente no sector da
construcdo, sobretudo na reabilitacdo
urbana. Esperdvamos continuar a
reforcar a trajectéria positiva durante o
ano de 2020.

No entanto, no primeiro trimestre deste
ano, fomos confrontados com uma
situacao completamente inesperada

e disruptiva: a pandemia COVID-19.

As empresas foram confrontadas

com a necessidade de adaptar as

suas actividades, a criar planos de
contingéncia e de seguranca dos

seus colaboradores, enquanto foram
adaptando a forma de responder, quer
na capacidade de producdo, quer na de
instalagao em obra. Apesar dos enormes
constrangimentos colocados por esta
inusitada situacao, a actividade do
sector da construcao nao foi fortemente
atingida. Adaptando o ritmo das obras
as novas exigéncias de seguranca e de
proteccdo, as empresas continuaram

a sua actividade de reabilitacao e
construcao, com a instalacao de novas
janelas, novas portas e fachadas.

Agora que comegamos a perspectivar o
ano de 2021, contamos que as condi¢cdes
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macroecondmicas possam voltar a
melhorar. Com a contribuicdo dos fundos
europeus (Green Deal) e a execucao

do Plano de Recuperacao Econémica
de Portugal 2020-2030, esperamos

que novas oportunidades surjam

para toda a fileira da construcédo e dos
materiais de construcao, abrindo novas
possibilidades para o sector das janelas,
portas e fachadas. Esperamos assim,
que a melhoria do conforto do parque
habitacional portugués possa continuar
a crescer.

A par deste cendrio, assistimos a
necessidade urgente das empresas
adoptarem estratégias de digitalizacdo
dos seus negdcios, sobretudo nas areas
de marketing e comercial, aproveitando
as novas oportunidades no mercado
nacional, enquanto permitem explorar
a potencialidade de penetracdo em
novos mercados internacionais. E é neste
ambito que continua a ser fundamental
continuar a apostar no aumento das
exportacdes de produtos e servicos,
bem como continuar a desenvolver
estratégias de internacionalizagao

das empresas portuguesas para

novos mercados. Por esse motivo, a
ANFAJE associa-se ao projecto‘Rede
Global da Didspora;, promovido pela
Fundacao AEP, e que pode representar
uma poderosa ferramenta para que

Jodo Ferreira Gomes
Presidente

as empresas portuguesas possam
explorar novos contactos em diferentes
paises e mercados. Desafiamos

assim, as empresas do nosso sector

a associarem-se a este projecto e a
explorarem novas formas de fazerem
crescer 0s seus negocios em Novos
mercados internacionais.

Estamos em tempos de incerteza que
exigem uma maior cooperacdo entre

as empresas, nunca esquecendo que
sozinhos podemos ir mais rapidos, mas
em conjunto podemos sempre ir mais
longe... E ir mais longe, é o que nos
permitira ter empresas mais fortes
para resistir melhor aos permanentes
desafios.
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Nos ultimos anos, foi notoria a recu-
peragao econdémica das empresas do
Sector das Janelas, Portas e Fachadas,
sobretudo devido ao aumento da activi-
dade da reabilitacdo urbana, em conse-
quéncia do aumento do investimento
imobilidrio. No entanto, a pandemia da
Covid-19 provocou um abrandamento
no ritmo do langamento de obras de
reabilitacdo, enquanto abalou a confianca
dos clientes particulares que pretendem
melhorar o conforto térmico e acustico
das suas habitagdes. Mais uma vez, os
empresarios tiveram de reforcar a sua
capacidade de resiliéncia e reforcar o seu
espirito empreendedor (historicamente ja
demonstrado em crises anteriores) para
resistir e ultrapassar os novos obstaculos e
vicissitudes.

Para ultrapassar e gerir esta nova situagao,
a ANFAJE tem continuado a defender, a

necessidade de as empresas investirem na
digitalizacdo do Sector das Janelas, Portas

e Fachadas e reforco da sua presenca
on-line. Na ultima edicao da Feira Concreta
e no ultimo Encontro Nacional do Sector,
realizados em 2019, a associacdo ja tinha
realizado varios workshops com espe-
cialistas na drea do marketing digital. Em
2020, o Pacto Ecoldgico Europeu (Green
Deal) reforca e lanca um forte desafio para
as empresas do setor da construgao.

Por esse motivo, a ACADEMIA ANFAJE
prevé em 2021, a realizacdo de accoes
subordinadas a este tema e que permitam
aproximar ainda mais as empresas desta
nova realidade.

Além deste aspecto, a ANFAJE considera
ainda importante que as empresas
continuem e reforcem a sua capacidade
de exportacao de produtos e servicos,
bem como a sua internacionalizacao.
Continuar a apostar no desenvolvimento
da actividade das nossas empresas

nos mercados internacionais (Europa,
Africa e América Latina e do Norte) pode
constituir uma oportunidade forte no
crescimento do volume de negécio

das empresas. As empresas do Sector
das Janelas, Portas e Fachadas tém
implementado politicas inovadoras de
crescimento e, ha muito, que os seus
profissionais deram provas além-fronteiras
das suas qualificagdes e experiéncia,

0 que atestou as suas competéncias

e lhes deu reconhecimento, abrindo

as portas nos mercados tradicionais
(Franca, Angola, Mocambique) e nos
mercados mais longinquos como o
Médio Oriente, a Africa do Sul ou o Brasil.
Além disso, a capacidade instalada e a
capacidade de adaptacdo a diferentes
realidades e culturas, habilita as empresas
portuguesas a concretizar com éxito, as
suas estratégias de internacionalizacao e
a aproveitar as oportunidades de negécio
que dai possam advir.

A comprovar estas capacidades surgem
os dados estatisticos do INE - Instituto
Nacional de Estatistica. Em 2018, o Sector
das Janelas exportou produtos no valor
total de 281.590.064,00€, aumentando,
em 2019, esse valor para 283.907.472,00€.
Para este aumento, em mais de 2 milhoes
de euros, contribuiram bastante as ‘portas,
janelas e seus caixilhos’ de PVC, de ferro
ou aco. Dos dados estatisticos, é ainda de
realcar que as exportacdes aumentaram
nos mercados extra-europeus ao passo
que as exportacdes para os paises da
Unido Europeia diminuiram em cerca

de 6 milhdes de euros. A estes nimeros
acrescem os dados do Estudo do Sector,
desenvolvido pela ANFAJE em parceria
com a INFORMA D&B: em 2018, cerca

de 2.000 empresas do sector eram
exportadoras, o que representa 40% do
universo total das empresas.

Exportagdes (€) de bens por Local de destino e Tipo de bens (Nomenclatura combinada - NC8); Anual (1)

Periodo de referéncia dos dados

2019

2018

Tipo de bens (Nomenclatura combinada - NC8)
Local de destino

Mundo Intra Unido Europeia  Extra Uniao Europeia Mundo Intra Unido Europeia  Extra Uniao Europeia
€ € € € € €
IREIES; 126 @ 2 hllies, el Ives @ Selies; 14 278 259 121350 047 1928212 12 353 077 11224 521 1128 556
de pléstico
Uil et 6 Gl el @ esppetives tillines 1728843 390 180 1338 663 2304 707 667 927 1636 780
e alizares, de madeira
RefEs @Rty eoas aEiiliss =i e 64318 436 56 027 120 8291316 52 868 655 46 986 196 5882 459
soleiras, de ferro fundido, ferro ou aco
IREIES SRS, @Sevs @lidlites; el e 203 581 934 178 643 067 24 938 867 214 063 625 194 584 051 19479 574
soleiras, de aluminio (exceto ferragens)
283907 472 247 410 414 36497 058 281 590 064 253 462 695 28127 369

Exportacoes (€) de bens por Local de destino e Tipo de bens (Nomenclatura combinada - NC8); Anual - INE, Estatisticas do comércio internacional de bens

(1) Dados definitivos de 2000 a 2019 e preliminares de 2020. Este indicador tem por base a classificacdo Nomenclatura Combinada, que é alvo de alteragdes anualmente, o que tornou necessaria a construcao
de uma classificagdo cumulativa de todos os perfodos disponibilizados. O valor 0 (zero) associado as vérias ocorréncias podera significar valor nulo, cédigo de produto inexistente no ano em causa ou
dado confidencial. A coluna do Total podera nao corresponder a soma das varias componentes, por questoes de tratamento de confidencialidade. Os dados relativos a 2015 foram alvo de uma atualizacdo
extraordinaria a 08/09/2017, que resulta numa alteragdo dos valores das exportagdes (Intra-UE). Os dados deste indicador relativos ao ano de 2019 do comércio Intra-UE foram atualizados a 14/05/2019.
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EM FOCO

Apesar dos sucessos ja comprovados
com a internacionalizacéo, a ANFAJE
recomenda que sejam analisados
cuidadosamente os beneficios e os riscos
da internacionalizacdo, nomeadamente:

i) determinar o nivel de recursos a
investir e a capacidade financeira
necessaria;

ii) avaliar o risco financeiro;

iii) explorar os segmentos e/ou produtos
nos quais se tem mais experiéncia,
qualificacdo e diferenciagao;

iv) ter presente os requisitos legais de
cada mercado;

v) acautelar imprevistos (alteracdes de
mercado, barreiras legais, etc.);

vi) procurar parceiros de negécio
locais fidveis e com experiéncia e
competéncia técnica para responder
aos requisitos especificos de cada
mercado;

vii) compreender os mecanismos
de certificacdo e de garantia de
qualidade de obra exigidos pelo
mercado de cada pais;

viii) analisar o repatriamento de capitais.

Sem riscos, e para promover as
exportacoes do Sector das Janelas, Portas
e Fachadas, a ANFAJE apoia o projecto
‘Rede Global da Diaspora; da Fundacao
AEP, e que consiste numa plataforma
digital gratuita que tem como objectivo
impulsionar as exportacoes das empresas
portuguesas através dos portugueses
espalhados em mais de 124 paises. A‘Rede
Global da Didspora; a maior rede social
colaborativa dirigida as comunidades
portuguesas, permite as empresas:

1) estabelecer contactos com milhares
de portugueses que podem ajudar a
fazer crescer os seus negocios noutros
mercados através do ‘passa-palavra’;

2) aproveitar as redes de distribuicdo para
aumentar as exportacoes;

3) partilhar e receber oportunidades de
negaqcio e investimento;

4) divulgar gratuitamente os seus
produtos;

5) divulgar gratuitamente as suas ofertas
de emprego;

6) afirmar a qualidade e exceléncia dos
seus produtos.

De facto, num mundo global, cada
portugués pode ser o embaixador e
promotor da oferta nacional e a‘Rede
Global da Didspora’tem o mapeamento
das empresas e dos portugueses que
residem no estrangeiro, o que facilita

o networking empresarial e 0 acesso a
mercados internacionais.

Convicta do potencial deste projecto, a
ANFAJE convida todas as empresas do
sector a registarem-se gratuitamente
na plataforma e a explorarem as
oportunidades da internacionalizacao.

MAIS INFORMACAO:
www.redeglobal.pt
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ARTIGO DE OPINIAO

Uma ameaca que pode ser uma oportunidade?

Artur Mexia
Vice-Presidente da Anfaje

O actual estado da economia, fruto da
situacdo gerada pela pandemia COVID-

19, trouxe novos e importantes desafios

para as empresas do nosso sector. E
muitos empresdrios estdo hoje a sentir

O CLIENTE. As suas exigéncias tornaram-se
mais apertadas por varias razoes:

i)

ii)

Economia - necessidade de

fazer escolha de produtos mais
econdmicos e eficientes;

Ecologia - maior consciéncia sobre

a necessidade de reduzir a pegada
de CO,, minorando os impactos
ambientais e utilizando produtos
sustentaveis;

Meteorologia - necessidade de
responder a condi¢des climdticas
mais adversas e rigorosas;

Saude Publica - com o confinamento
e recolhimento (obrigatério ou
voluntario) aumentou a permanéncia
das pessoas em ambiente residencial
e familiar, por razdes profissionais

ou sociais, com exigéncia de novas
condigdes de salubridade e conforto;
Tecnologia e Informacao - os
consumidores estdo hoje altamente
informados sobre qualidade, preco,
funcionalidades, tendéncias e
caracteristicas dos produtos.

O ESTADO. A actual situacao da
economia a nivel global impde aos
governos a adopcdo de medidas
adicionais que atenuem o impacto

da crise econémica provocada pela

pandemia. O Plano de Recuperacéo

e Resiliéncia trara um conjunto de

oportunidades e desafios as empresas,

onde destacariamos alguns aspectos
relevantes:

v) O CREDITO - J4 estdo em marcha
mecanismos de apoio financeiro
que contemplam a substituicao
(ou aplicacdo de novas) janelas,
exigindo obviamente o cumprimento
de um conjunto de clausulas e
regulamentos muito criteriosos;

vi) A LEGISLACAO - Os requisitos
impostos ao acesso ao financiamento
e a propria legislagdo actualmente
em vigor representam um
desafio extra para os fabricantes
e instaladores, exigindo a sua
actualizacdo nas melhores praticas
e processos de trabalho, no

dimensionamento estrutural, nas
regras de seguranca.

0 seu negocio em risco. Neste contexto
é importante que qualquer empresa
tenha a capacidade para analisar os
requisitos colocados a actividade e,
seguramente, s6 serd possivel superar
as dificuldades através da melhoria

das competéncias profissionais dos
colaboradores. Transformar as ameacas
em oportunidades, implica compreender
as diferentes perspectivas do

negdcio através da

compreensao das

O MERCADO. Com as limitagdes impostas
a actividade empresarial, resultantes do
confinamento, da reducao da mobilidade
e de novos cédigos de conduta social,
alguns segmentos aproveitam a opor-
tunidade para fazer remodelacdes e ou
ampliacdes dos edificios:

i) oresidencial - porque os utilizadores,
a0 passarem mais tempo nos espacos,
requerem melhores condi¢des de
conforto e bem-estar;

i) asaude - pelo enfoque trazido pela

Haverd outras fortes razdes para

que o fabrico e instalacao de janelas
represente um desafio a maior
qualificacdo das equipas dos nossos
associados, mas os reptos lancados
por estas trés entidades justificam
toda a atencdo de cada um se quiser
assegurar o sucesso da sua empresa
dado que séo estas entidades que
ditam as “regras do jogo”. Na verdade,

varias vertentes A MINHA . s . . . i ~
crise pandémica, evidenciado as se conseguirmos equilibrar a relacao

em presenca EMPRESA . . . . <
necessidades de higiene e sanidade de forcas e de interacgdo entre

onde se ) dos edificios hospitalares e afins; esta trilogia e as nossas empresas,

destacam: iii) a hotelaria e restauracao - porque, estaremos a criar uma organizagao
antevendo ou na expectativa de estavel e potenciadora de geracdo
melhores tempos para o sector de riqueza. Ao fim e ao cabo, este é o
turistico, numa certa fuga para designio mais importante das nossas
a frente e dispondo de recursos vidas no sistema econémico em que

O ESTADO financeiros, investem na renovacao vivemos.
e modernizacdo dos espacos
(a proliferacéo de esplanadas é O tetraedro é provavelmente a forma
impressionante e inequivoca como geométrica mais estavel e capaz
oportunidade para o nosso sector); de resistir aos abalos teltricos que
iv) os edificios escolares - requerendo vamos sofrendo, pelo que temos
O CLIENTE solugdes mais econémicas e de estar preparados para conseguir
funcionais que contemplem encontrar um equilibrio semelhante
ventilagdo e condicionamento do ar. na gestao da nossa vida empresarial.
O MERCADO
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ARTIGO DE OPINIAO

Apostar na formacao e qualificacdo do
pessoal em todos os niveis e funcoes
empresariais tem de ser visto como
uma oportunidade para a diferenciacao
positiva das empresas, para a melhoria
da qualidade dos produtos, para a
satisfacdo dos seus clientes e para a
garantia de maximizar a rentabilidade
do seu negdcio.

A ANFAJE esta bem ciente da importancia
de ajudar os seus associados a superar
quaisquer dificuldades e a apanhar

as oportunidades de crescimento

e valorizacdo pelo que, através da
ACADEMIA ANFAJE e em colaboragao com
parceiros habituais, ird lancar um conjunto
de accoes de formacao e qualificacao dos
recursos humanos dos associados.

Aposte na formacao e qualificacéo dos
seus colaboradores!

Conte com a ANFAJE para que os
vértices do tetraedro nao sejam um
“bico de obra”.

Autor: Artur Mexia, Vice-presidente da
ANFAJE

APRESENTACAO DE NOVOS ASSOCIADOS

Apresentacao de Novos Associados

ALT

Sediada na Zona Industrial de Constantim (Vila Real), a
ALT Aluminios é uma empresa que se dedica ao desen-
volvimento e montagem de estruturas metdlicas, ao
fabrico e montagem de caixilharias em aluminio, PVC,
ferro e inox, bem como a aplicacdo de automatismos
em estores, portas e portdes e a montagem de portas
de seguranca, portas corta-fogo, grades de seguranca

e portdes seccionados. A sua vasta experiéncia permite
ter capacidade para propor diferentes soluces funcio-
nais, ergondmicas, estéticas e de qualidade. Dedicam-se
ainda a elaboracao de projectos e cadernos de encargos
para a construcao de edificios, habitacbes e estruturas.

Com sede em S. Domingos de Rana, a ORIGINALPERFIL,
fundada por Exmo. Sr. Vitor Garcia e por Exma. Sra.

Susana Garcia, dedica-se ao fabrico e comercializacao de
caixilharias em aluminio e PVC, nomeadamente portas,
janelas, marquises, portadas e de resguardos de banheiro
e polibans, vidros duplos e estores. Com uma forte
orientacdo para a qualidade e rigor técnico, conta com
uma experiéncia de mais 35 anos e esta em condicbes

de oferecer solucdes técnicas “chave na mao” aos seus
clientes, assegurando igualmente um servico de assisténcia
pos-venda. Na vertente técnica, dispoe de profissionais
com experiéncia e know-how especifico para assegurar um
aconselhamento técnico de qualidade ao cliente.

DAJREPVC

PORTAS / JANELAS

Constituida em 1997, a DairePVC dedica-se ao
fabrico e montagem de caixilharia em PVC e
aluminio, distinguindo-se pelo seu dinamismo, forte
sentido de orientacao e pela grande capacidade de
producdo. Tanto que, actualmente, encontra-se a
reestruturas as suas instalagdes, em Castro Daire,
de modo a ampliar a sua area coberta para 1500 m?,
ficando assim com uma estrutura moderna e
acolhedora. Com actividade principal no territério
nacional, tém também uma crescente actividade
exportadora.

AVIDUPLO GLASS PORTUGAL é uma empresa
estabelecida na Quinta do Anjo (Setubal) que, com
um forte caracter inovador, exerce a sua actividade
na area da transformacao de vidro. A VIDUPLO GLASS
PORTUGAL observa e analisa as propostas técnicas e
criativas de arquitectura e transforma-as em realidade.
E especialista na producéo e processamento de vidro
duplo e triplo de grandes dimensdes (6000 x 3000) e
em vidro laminado (6000 x 3210). Nos ultimos anos,
alargou a sua gama de produtos e servicos, apoiando,
especialmente, as empresas de vidro, aluminio, PVC,
metal, madeira, construcao, design de interiores e de
arquitectura.

Perspectivas - Newsletter ANFAJE




APONTAMENTOS TECNICOS

Peliculas para Vidros e Proteccao Solar

O controlo solar nos vaos envidracados,
quer seja ao nivel da radiacdo solar, quer ao
nivel da luz visivel transmitida (LVT) é cada
vez mais uma necessidade imperativa nos
dias de hoje, especialmente se conside-
rarmos que a arquitectura moderna tem
vindo a privilegiar fachadas com superfi-
cies envidracadas que representam

menos de 1/3 da area total da fachada.

Tecnologias

Entre as diferentes tecnologias de
peliculas de controlo solar destacam-se
quatro principais, designadamente, as
tradicionais peliculas espelhadas, as peli-
culas espectralmente selectivas, as peli-
culas de baixa emissividade e as peliculas
de redireccionamento de luz.

Enquanto as peliculas espelhadas se
caracterizam por elevadas redug¢des do
valor g (ou factor solar), sacrificando ao
mesmo tempo grande parte da LVT, as
peliculas espectralmente selectivas, dada
a sua transparéncia incolor, conseguem
alcancar niveis de reducao do factor
solar muito significativos, minimizando a
reducdo da LVT.

Pelicula Espectralmente Selectiva  Exterior  Interior
Transmissao 63% 62%
Factor Solar 0,39 0,56

45%
1,62

21%
1,10

Redugéo do ganho Solar

indice de Selectividade

Exemplo de uma pelicula espectralmente selectiva -
instalagao pelo exterior ou interior

Igualmente importantes sao as peliculas
de baixa emissividade que possibilitam,
por exemplo, o upgrade de um vidro
simples, conferindo-lhe propriedades de
controlo solar com valores g na ordem dos
0,5 e de baixa emissividade, com valores
Ug de aproximadamente 3,6 W/m?K.

=

L

S

Pelicula de redireccionamento de LVT

No que diz respeito ao controlo exclusiva-
mente da LVT, as peliculas de redireccio-
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namento de luz apresentam-se como uma
solucéo a ter em conta. E possivel, de uma
forma pratica, optimizar o aproveitamento
da luz natural que, com estas peliculas, é
projectada em profundidade no interior
dos edificios.

A escolha da melhor pelicula - Eficiéncia

e conforto

A analise técnica da melhor solucao de

pelicula a instalar nos vidros de um deter-

minado edificio carece sempre da apre-
ciacdo e analise rigorosa de cinco indica-
dores fundamentais, designadamente:

- Factor solar - apds instalacao de pelicula
em vidro duplo: 0,07 - 0,7;

« Transmissao LVT - apds instalacdo de
pelicula em vidro duplo: 0% - 80%;

- Grau de espelhagem - apds instalagao
de pelicula em vidro duplo: 5% - 62%;

- Ug - valor minimo apds instalacao de
pelicula: até 2 W/m? K em vidro duplo e
até 3,6 W/m? K em vidro simples;

- Indice de Selectividade (IS) - Racio entre
a transmissdo LVT e o Factor Solar - valor
maximo apds instalacdo de pelicula em
vidro duplo: até 2,02.

Peliculas espectralmente selectivas -
Valores de referéncia para Factor Solar e LVT
De acordo com a Tabela 1.06 da Portaria
n°349-B/2013, o factor solar minimo
devera ser 0,10 para edificios com

classe de inércia fraca nas zonas V2 e V3,
sendo este o cendrio que se encontra na
maioria dos edificios, sejam eles novos

ou existentes. No que toca a LVT, agama
recomendada para um maior conforto e
acuidade visual situa-se entre os 70% a 40%.

As peliculas espectralmente selectivas
apresentam-se como uma solucao alter-
nativa as peliculas espelhadas, na medida
em que é possivel obter o mesmo resul-
tado de reducdo do factor solar, mas com
menos reducdo de LVT e sem espelhar o
vidro. No entanto, é fundamental veri-
ficar se o tipo de pelicula espectralmente
selectiva escolhida ndo actua com base
na absorcdo, uma vez que o ideal, por
motivos de compatibilidade com o vidro
e de eficiéncia energética, é que a rejeicao
térmica seja conseguida reflectindo, e nao
absorvendo, a gama de radiagéo IR do
espectro da radiacdo solar incidente. Para
tal, é necessario verificar que a absorcao

do conjunto pelicula e vidro nao ultra-
passe 0s 30% a 35% e que na constituicao
da pelicula apenas exista o layer do trata-
mento anti risco, o multilayer optical film
(MOF) e o adesivo.

Earmch-prood
syrfaca finigh

Pt lapwe
opiical flm
St gk

Froteciive cowar

Exemplo de uma pelicula espectralmente selectiva
apenas com MOF e sem layers que promovam absor¢ao

Beneficios fundamentais

Ainstalacao de peliculas em vidros é

uma medida versatil que permite adaptar
de forma econdmica, rapida e eficaz

0s vaos envidragados, promovendo ao
mesmo tempo reducgdes significativas do
consumo de energia eléctrica associada
ao ar condicionado, reducao da ilumi-
nacao artificial e aumento de conforto e
produtividade dos ocupantes.

Embora o controlo solar de Verao preju-
dique os ganhos solar no Inverno, importa
salientar que estes acabam por nao ser
significativos devido a menor duracéo
dos dias e ao menor nimero de dias com
sol. Além do mais o aquecimento por ar
condicionado no Inverno é incomparavel-
mente mais eficiente do que no Verao.

Por ultimo e ndo olhando a beneficios
estéticos, a gama de IS alcancados, bem
como as elevadas reducgées do factor solar,
conferem um maior grau de flexibilidade
aos imdveis que, a luz da dinamica actual
do mercado, requerem uma elevada
capacidade na sua adaptacdo a novas
necessidades dos seus utilizadores. As peli-
culas para vidros apresentam-se, portanto,
como uma solucado indispenséavel e cada
vez mais procurada para este efeito.

Autor: Guilherme Vendeirinho, Direc¢éo do
Dept. Técnico da IMPERSOL, e membro do
CT do Vidro do Gabinete Tecnico da ANFAJE




FOCO INTERNACIONAL

EuroWindoor organiza a 12 Conferéncia Europeia de

Janelas

Sob o lema 'Surfing the Renovation Wave,

a EuroWindoor (Confederacao Europeia
de Janelas a qual a ANFAJE pertence)
organiza, no dia 24 de Fevereiro de 2021, a

12 Conferéncia Europeia de Janelas on-line.

Como parte do Pacto Ecoldgico Europeu
(o Green Deal), a Comissao Europeia

(CE) anunciou uma Onda de Renovacao

(a Renovation Wave, j& apresentada
anteriormente pela ANFAJE), que visa
duplicar a taxa anual de renovagao dos
edificios, nos proximos dez anos. Para isso,
a CE iniciou as chamadas Call. Mas o que
significa isso para o Sector das Janelas?
Qual sera o impacto nos negécios das
janelas? Este serd o tema central da 12
Conferéncia Europeia de Janelas intitulada
de'Consumidor Europeu n.° 1 de Energia:
Edificios. A renovacao é a chave. As janelas
sdo cruciais’e cujo programa altamente
relevante estd ja delineado.

Durante a conferéncia terd acesso a:

- Uma visédo geral e actualizada do
desenvolvimento da renovagao de
janelas na Europa;

« Uma conferéncia virtual compacta, de
meio dia, com palestrantes especialistas
de toda a Europa da area da industria,
politica e cientifica;

« Um presente exclusivo enviado por
correio, com antecedéncia, para cada
participante;

« Novas percep¢des sobre os
desenvolvimentos que afectam o
negocio da comercializacdo das janelas.

No dia anterior, 23 de Fevereiro, entre
as 17h00 e as 19h00, sera possivel
aceder on-line a conferéncia para dar

a conhecer a sua empresa e conhecer
0s outros participantes, naquilo a que a
EuroWindoor chama de «Tech-Check e
Apertos de Mao Virtuais».

SALVE A DATA (24 de Fevereiro de 2021)
e ADQUIRA OS SEUS INGRESSOS no link
conference.eurowindoor.eu/#!//up

E ainda possivel participar como
patrocinador para divulgar sua
empresa.

Os patrocinios tém o limite de 10
patrocinadores e custam 5.000€/cada,
dando direito a divulgacao do logétipo da
empresa, a Bilhetes de Grupo (4+1),a uma
Caixa de Oferta e a lista de participantes
da conferéncia.

INVESTIMENTO PARA PARTICIPAGAO:

Associados da ANFAJE = 250€
Nao-associados da ANFAJE = 300€
Bilhetes de Grupo 4+1 = 1.000€ (associados)

Bilhetes de Grupo 4+1 = 1.200€ (ndo-assoc.)

12 Conferéncia Europeia de Janelas (EuroWindoor)
Programa preliminar ousoz020,

Moderacéo: a anunciar brevemente
08.30 Recepgdo aos Participantes

09:00 Abertura da Conferéncia

Boas-vindas | EuroWindoore Associagtes Europeias parceiras

09:15 Keynote — A Onda da Renovacéo no Pacto Ecologico Europeu

11:45 Como os Clientes vao comprara '‘Renovacéo’
no futuro — As oportunidades das vendas digitais

Orador proposte: Representante de uma StartUp Digital

12:15 Carbon Savings are an investment case — The interestin Green

Buildings and Sustainable Construction Works

Ainiciativa europeia para o Sector da Construcéo

Orador: Representante Oficial da Unido Eurcpeia

09:45 O impacto da Renovacédo de Janelas nos Edificios

Orador proposio: C

comunicacap politica para as |

10:15 Como Renovar: O principioda ,Energia Eficiente Primeiro’
ta em Ediificios e/ou

Orador proposto: Professor esy

Reno

10:45 Casosde Estudo: Métodos de Renovacéo Inteligentes para as

janelas

Apresentacdo por parte de trés empresas

11:15 Coffee Break

ientista de renome ou Especialistaem

ke ISSESG

Proposed Speaker: e.g. an official from a Green Investment Fund

12:45 Novas Janelas sdo mais do que Efici€ncia Energética

Aumentando a |uz solar, a Qualidade do Ar Interior, a Seguranca,

o Conforto e muito mais
Orador proposto: Cientista ou Especilista en

13:15 Criagao de Emprego em vez de penalizagdes:

Financiamento da renovagaoc de janelas ja

13:45 Concluséesfinais

Orador proposto

Cientistaespecialisia

Representantes da Euro¥Windoor

14:00 Encerramento da Conferéncia

Perspectivas - Newsletter ANFAJE
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EMPRESAS ANFAJE EM DESTAQUE SAINT-GOBAIN GLASS

SAINT-GOBAIN GLASS

b f'

Artur Brandéo
Project Manager & Marketing Manager
da Saint-Gobain Glass

Evolution Lisboa Hotel

A Saint-Gobain Glass tem como
objectivo fornecer o mercado da
construcdo com vidros que promovem o
conforto, seguranca e sustentabilidade.

Para o sector de janelas, destacamos

os vidros baixo emissivos da gama

SGG PLANITHERM e controlo solar da
gama SGG COOL-LITE SKN e XTREME
gue integram obrigatoriamente uma
solucao de vidro duplo de isolamento
térmico reforcado SGG CLIMALIT PLUS,
contemplando a seguranca conforme o
nivel pretendido.

Projeto de arquitetura: NLA- Nuno Lednidas Arquitetos Lda
Solugao Saint-Gobain Bulding Glass: SGG Climalit Plus com SGG COOL-LITE SKN 154 II

10 Perspectivas - Newsletter ANFAJE

Os beneficios de uma solucdo SGG
CLIMALIT PLUS sao: conforto térmico,
luminoso e acustico, seguranca e baixa
manutencao quando incorpora SGG
BIOCLEAN vidro de auto-limpeza.

Para a montagem, sugerimos a
adopcao das nossas recomendacoes
disponiveis no site www.climalit.pt em
“documentacéo / recomendacdo para a
montagem de vidros em caixilhos".

(continua)



http://www.climalit.pt

EMPRESAS ANFAJE EM DESTAQUE SAINT-GOBAIN GLASS

Centro Escolar de Oliveira do Douro
Projeto de arquitetura: Carlos Almeida

Marques, Arquitetura e Urbanismo, Lda SAI N T G O BAI N
Solucdo Saint-Gobain Bulding Glass: SGG
Climalit Plus com SGG COOL-LITE SKN 174 Il

Avaliamos a nossa participacdo como
positiva, pela accdo da ANFAJE junto
das entidades e dos fabricantes de
janelas através de formacéo orientada
das solugdes de janelas eficientes,
privilegiando o conforto energético,
sustentdvel e a seguranca.

Entrevista realizada a Artur Brandéo,
Project Manager & Marketing Manager da
SAINT-GOBAIN GLASS

Fundacdao Champalimaud

Projeto de arquitetura: Charles Correia, Arquiteto

Solugéo Saint-Gobain Bulding Glass: SGG Climalit Plus com
SGG SECURIT COOL-LITE SKN 072

Sede Da Policia Judicidria
Projeto de arquitetura: Miguel Saraiva & Associados — Arquitetura e Urbanismo S.A
Solucao Saint-Gobain Bulding Glass: SGG Climalit Plus com SGG COOL-LITE KNT 155

Metropolis InterfaceSul - Edificio NOS
Projeto de arquitetura: CPU- Urbanistas e
Arquitetos

Solucéo Saint-Gobain Bulding Glass: SGG
Climalit Plus com SGG COOL-LITE XTREME
60/22 1
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EMPRESAS ANFAJE EM DESTAQUE LINGOTE ALUMINIOS, S.A.

LINGOTE ALUMINIOS, S.A.

Lingote passa a integrar o Grupo Corialis

1. Constituida em 1994, em que
consiste a nova e importante fase de
crescimento empresarial da LINGOTE?
Quais as razées que motivaram esta
nova fase?

A Lingote Aluminios, S.A. conta com mais
de 26 anos de experiéncia em extrusao

e tratamentos de perfis em aluminio.

Em 2010, a Lingote delineou um

plano de expanséo e crescimento, que
consistiu no aumento da sua capacidade
produtiva e permitiu acrescentar novos
servicos e produtos ao seu portefélio.

2. Quais sdo as principais areas de
actuacao da LINGOTE?

O nosso foco esteve sempre muito
ligado ao Sector da Industria, no
desenvolvimento de solu¢des adaptadas
as necessidades dos nossos clientes,

sem nunca descurar os sistemas para a
caixilharia. De facto, actualmente temos
varios produtos no nosso catélogo,
desde sistemas com melhor performance
térmica e acustica, até sistemas mais
simples para mercados menos exigentes.
Possuimos ainda solu¢des de pérgolas,
guardas de vidro, divisorias, portdes,
entre outros, que foram desenvolvidos
com o know-how adquirido e melhorado
ao longo dos anos.

3. A LINGOTE esta presente no mercado
nacional, mas com uma forte aposta na
internacionalizacdo. Em que mercados
externos operam? E como conseguiram
afirmar a posicdao da empresa nesses
mercados?

A internacionalizagdo tem-nos permitido
evoluir muito enquanto empresa. Em
2019, o mercado externo representou de
forma directa 21% da facturacao. Pelos
dados que possuimos, podemos afirmar
que, indirectamente, foi superior a 50%.
Quanto aos mercados de destino, temos
a Franga como principal, mas também
Espanha, Argélia, Marrocos, os PALOPs,
entre outros.

12 Perspectivas - Newsletter ANFAJE

4. Que projectos tem a LINGOTE para os
préximos anos?

Em Janeiro de 2020, a Lingote Aluminios
foi adquirida por um dos maiores

grupos Europeus do sector, o Grupo
Corialis, que detém vdrias marcas de
sistemas de aluminio em toda a Europa:
Aliplast Systems, Smart Systems e Profils
Systéemes. Estd previsto um investimento
de cerca de 50 milhdes de euros na
Lingote, para a dotar de mais capacidade
produtiva e técnica. O objectivo &, no
futuro, oferecer aos nossos clientes um
servico de exceléncia. Para isso, estamos
a trabalhar também no reforco do apoio
técnico que damos aos nossos clientes.
Temos ja em curso a criacdo de uma
oficina técnica para melhoria e promocao
dos nossos produtos actuais e futuros.



EMPRESAS ANFAJE EM DESTAQUE LINGOTE ALUMINIOS, S.A.

e

CORIALIS

5. Como avaliam a vossa participacao
activa como empresa associada da
ANFAJE?

Desde a primeira hora, a Lingote

esteve presente na ANFAJE, sempre de
forma activa e tentando ajudar no seu
desenvolvimento. Somos da opinido
que a associacao tem feito um trabalho
meritério em prol do sector, em especial
na questao da eficiéncia energética.

Entrevista realizada a José Candido

Mendes, Administrador e Fundador da
LINGOTE ALUMINIOS, S.A.

PROJECTOS E ACCOES ANFAJE

Fundo Ambiental paga os primeiros 100 incentivos no
ambito do Programa ‘Edificios Mais Sustentaveis’

O 'Programa de Apoio a Edificios mais
Sustentaveis, com uma dotacao de 4,5
milhées de euros para 2020 e 2021,
iniciou no passado dia 27 de Outubro, o
pagamento dos primeiros 100 incentivos,
num valor de cerca de 200 mil euros.

Desde 7 de Setembro, data em que
abriram as candidaturas na plataforma
do Fundo Ambiental, foram submetidos
1468 pedidos, tendo sido ja avaliadas e
validadas as primeiras 100 candidaturas.

Destas, a preferéncia dos beneficiarios
tem sido a instalagcao de painéis
fotovoltaicos, seguido de aparelhos de

climatizacao e bombas de calor, e ainda a
substituicao de janelas antigas por novas
janelas eficientes.

Recorde-se que o incentivo as
candidaturas elegiveis é atribuido por
ordem de submisséo, apds verificacao
das candidaturas e a conformidade dos
critérios de elegibilidade.

De forma a facilitar o preenchimento e
submissao das candidaturas, o Fundo
Ambiental e a ADENE disponibilizam um
conjunto de informacao util que pode
ser consultada online em
www.fundoambiental.pt/avisos-2020/

mitigacao-das-alteracoes-climaticas/

programa-de-apoio-a-edificios-mais-

sustentaveis.aspx

EDIFICIOS +

SUSTENTAVEIS
oy

PORTUGUESA | Avsewnis ACAD ELMANEA

FUNDO-#MBIENTAL
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ACADEMIA ANFAJE realiza 2° Webinar:
Criar Clientes Satisfeitos que vendem por Si

y
=l

WORKSHOP S

Criar clientes satisfeitos
que vendem por si

[£] 4 DEZEMBRO _ 9H30 Coach Susana Costa

actionCOACH

ANFAJE [T

LISBOA

No préximo dia 4 de Dezembro, as 09h30,
a ACADEMIA ANFAJE organiza mais

um webinar, «Criar Clientes Satisfeitos
que vendem por Si», em parceria com a
ActionCoach Lisboa, lideres em Business
Choaching.

Com a orientagao da Business Coach,
Susana Costa, o webinar foi desenhado
para transmitir aos participantes o

gue de melhor podem fazer para, em
conjunto com as suas equipas, trazerem
exceléncia ao servico que prestam e
superarem as expectativas dos seus
clientes, transformando-os nos seus fas
incondicionais, pois eles sdo a melhor fonte
para gerar mais negdcios e sao os melhores
vendedores ou pelo menos, deveriam ser.

Neste workshop, os participantes vao

poder saber:

« Porque é que a satisfacao dos clientes
nao chega e como ter o factor “wow”;

- Como identificar os melhores clientes e
porque alguns nao sao rentaveis;

- Como garantir que os clientes nao

compram apenas uma vez, mas geram
compra repetida;

- Como conseguir que os melhores
clientes tragam referéncias;

Como a sua equipa vai passar a lidar
com todos estes pontos;

Excelentes exemplos do que é um
servico que entrega acima das
expectativas.

Em tempos de pandemia, a ANFAJE convoca todos os seus Associados para
participarem em mais uma Assembleia Geral da associacdo, em formato de
reunidao nao-presencial, no proximo dia 20 de Novembro, pelas 9h15.

Nesta Assembleia-Geral serdo admitidas onze novas empresas pelo que a ANFAJE
conta agora com 85 Associados, continuando a reforcar o seu crescimento.

Da Ordem de Trabalhos fazem também parte a discussao e aprovacao do
Orcamento e Plano de Actividades para 2021 e a apresentacgao, por parte da
Direccao da ANFAJE, das acgdes desenvolvidas durante o ano de 2020 e dos

projectos futuros.

INSCREVA-SE JA!

Com a duracao de 1Th30m, o webinar é
gratuito, mas é necessaria inscricao.

Todos os participantes terao, como
OFERTA, uma sessao de business
coaching estratégica do seu negdcio e
um diagnostico 360° com um Business
Coach.

INSCRICOES:
www.actioncoachlisboa.pt/
formacoes/2020/11/criar-clientes-
satisfeitos-que-vendem-por-si/



https://www.actioncoachlisboa.pt/formacoes/2020/11/criar-clientes-satisfeitos-que-vendem-por-si/
https://www.actioncoachlisboa.pt/formacoes/2020/11/criar-clientes-satisfeitos-que-vendem-por-si/
https://www.actioncoachlisboa.pt/formacoes/2020/11/criar-clientes-satisfeitos-que-vendem-por-si/

PROJECTOS E ACCOES ANFAJE

“ Curso de Prescritores de Janelas Eficientes realizou a sua 22 edicao

Decorreu no dia 27 de Outubro mais uma edicdo do “Curso de Prescritores A ANFAJE congratula-se com a realizacdo

de Janelas Eficientes CLASSE+", o qual contou com a presenca de mais de 20 de mais sessdes deste curso, pois

profissionais, entre os quais, arquitectos, engenheiros, orcamentistas e outros considera extremamente importante

profissionais das areas da construcéo e reabilitagao. que os prescritores conhecam bem
0s parametros técnicos de uma janela

Tendo como objectivo contribuir ainda para a reducao da dependéncia eficiente, ja que, no dia-a-dia, as

para a qualidade das obras e ainstalagcdo  energética e para a melhoria do tecido empresas do sector deparam-se com

de janelas, esta formacédo permitiu econdémico e empresarial do pais. imensas lacunas técnicas ao nivel dos

reforcar e harmonizar os conhecimentos projectos apresentados.

sobre padroes, referéncias e boas Ja se encontram abertas as inscricbes

praticas, no que toca a prescricao de para a préxima edicdo que decorrera

janelas eficientes adequadas a cada caso.  no dia 25 de Novembro (sessao hibrida:
online e presencial), através do link:

Com esta formacao, os profissionais academia.adene.pt/evento/curso-
valorizam, qualificam e distinguem os prescritores-de-janelas-eficientes-classe-  MAIS INFORMACAOQ: academia.adene.pt/
servicos que prestam, contribuindo 25-nov-e-learning/?instance id=1054 prescritores-de-janelas-eficientes-classe/
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NOVIDADES DOS ASSOCIADOS

ALUPLAST

Novos Woodec e Aludec, Colors & Design
em acabamentos decorativos

Um incrivel acabamento de madeira e um toque Unico, combinados com os beneficios de uma
janela de PVC: é isso que a nova superficie Woodec oferece para sistemas de janelas e portas da
Aluplast. A impressdo em relevo Woodec oferece um grande realismo e é facil de limpar. Pode ser
usada tanto em ambientes interiores como exteriores e esta disponivel em quatro acabamentos.
Na sua casa, o seu estilo e a sua personalidade reflectidos na arquitectura, no mobilidrio e na gama
de cores.

woodec turner oak malt woodec turner oak toffee woodec sheffield oak alpine woodec sheffield oak concrete

Outra novidade da Aluplast, é a nova geracao de superficies Aludec com um toque mais agradavel:
a Aludec oferece a aparéncia de alta qualidade de um revestimento metalico combinado com um
processamento simple. Nunca foi téo facil e ecolégico fazer uma janela de PVC com um aspecto de
verniz!

aludec gris antracita aludec jet black aludec DB 703 aludec gris basalto

aludec gris umbria aludec gris ventana aludec blanco tréfico

As janelas podem dar um toque especial a sua casa. Quer se trate de uma casa de campo, uma
casa de cidade, uma arquitectura mediterranica ou uma simples arquitectura futurista, as peliculas
decorativas Aluplast permitem adaptar a sua casa de sonho ao estilo pretendido.

As cores adicionam um toque distinto a sua casa. Deixe-se aconselhar!

Mais informacoes em: www.aluplast.net
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NOVIDADES DOS ASSOCIADOS

COVIPOR

Glassolutions Covipor reforca capacitacao

A Saint-Gobain tem vindo a reforcar a sua
presenca no mercado portugués através
de investimentos que capacitam as

suas empresas para os desafios futuros,
nomeadamente na transformacao de
vidro.

Assim, a Glassolutions Covipor iniciou
no passado més de Agosto o processo
de substituicdo do seu forno de
temperado. Este forno, com 17 anos, ja
nao conseguia cumprir com a producao
necessdria devido a problemas causados
pela sua idade e utilizagdo intensiva.

Por este motivo, a Saint-Gobain decidiu
investir num novo forno que trard maior
capacidade produtiva e possibilidade de
tempera de pecas de maior dimensao.
Na continuagao desta capacitacao, foi
também decidido substituir a Bilateral
existente, pelos mesmos motivos e para

Novo forno de temperado COVIPOR

dar cumprimento a necessidade de
arestar pecas de maiores dimensdes para
a tempera.

A Glassolutions Covipor prevé concluir
esta operacao até ao final do ano,
esperando assim comecar 2021 com
confianca e motivacgdo para os desafios
que se perspectivam muito dificeis.

E desta forma a Saint-Gobain reforca a
sua confianca na Glassolutions Covipor,
concluindo um ciclo de investimentos
que se iniciou em 2018, com a nova
linha de Laminagem, e que ascende a 2
milhées de euros, nos ultimos 3 anos.

Esperamos que estes investimentos
venham ajudar a Glassolutions Covipor a
servir melhor os seus clientes e parceiros,
nos préximos anos.
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F2J constroi edificio multifamiliar com caixilharia de série oculta

A F2j destaca, do seu portfolio de obras, o edificio multifamiliar com caixilharia de corte térmico
e série Oculta, evidenciando o pormenor dos perfis projectados para responder as necessidades
de grande conforto aliados a estética contemporanea, marcada por uma expressao minimalista,
caracteristica principal das janelas de sistema Folha Oculta. A combinacao deste sistema com
vidros duplos baixo emissivos selectivos proporciona altas prestagdes de isolamento térmico,
Conforto e Economia nas quatro estacdes do ano.

O vidro duplo Planitherm 4S, é um vidro duplo de isolamento térmico reforcado que incorpora
pelo menos um vidro tratado e uma capa baixo emissiva. Tentando satisfazer plenamente as
necessidades dos nossos clientes sob rigorosos controlos de qualidade, os vidros duplos 'quatro
estacdes' sao destinados principalmente para o sector residencial. Agora pode desfrutar de

um vidro que melhora o isolamento em tempo frio e de controlo solar em épocas de sol para
economizar energia e usufruir de maximo conforto.

Tubulares de sombreamento: Com um forte sentido estético, este tipo de estrutura foi

especialmente desenhada para garantir o controlo da luz solar e melhorar a privacidade,
protegendo os edificios dos efeitos do calor e da luz directa.

: —_—
_—

Multifamiliar com Série Oculta
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ISO-CHEMIE

O azul é o novo verde: isolamento de janela sustentavel
com “Blue-Line”

A ISO-Chemie, empresa especializada em isolamento, apresenta uma linha de produtos

biolégicos que respeitam o Meio Ambiente.

Com as novas laminas de vedacdo, a substancia
basica do ISO-CONNECT INSIDE “BLUE LINE" e
OUTSIDE “BLUE LINE" é obtida da regeneracao
de matérias-primas. Os polimeros usados para

a sua fabricacao sdo extraidos de plantas ricas
em agucares como beterraba, cana-de-agucar,
cereais, milho e semelhantes. A particularidade
é que, durante o seu crescimento, essas espécies
de plantas retém grandes quantidades de COa.
Isso reduz os gases nocivos do efeito estufa,
que é um aspecto importante da proteccao
climatica.

O ISO-CONNECT INSIDE “BLUE LINE” é usado
como uma vedacgao hermética para as juntas de
conexao de janelas do interior dos edificios. A
folha interna de base biolégica reduz a difuséo
do vapor, evitando o risco de condensacao e
formacédo de mofo na area funcional.

O ISO-CONNECT OUTSIDE “BLUE LINE” é
adequado para vedacao externa de juntas de
conexao de janelas, portas e painéis. A lamina
flexivel favorece a transmisséo do vapor da
junta.

Para as novas laminas da Linha Azul sem
emissdes que contribuem para a satide do
lar, a ISO-Chemie oferece uma garantia de
desempenho de 10 anos.

Com o slogan “Azul é o novo verde’, a
ISO-Chemie atrai a atencao para o futuro
conceito "SEALING 4.0" e o lema empresarial
"Use the blue technology”.

Distribuidos em Portugal por: PREMAQ,
www.premagd.pt - premag@premag.pt
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PREMAQ

GW 295 - o elevador de vidro do futuro

Sendo a Qualidade o principal critério que distingue a PremaQ, é natural que procuremos
garantir parcerias apenas com fornecedores que garantam valores como a inovagao, exceléncia e
diferenciacao. Assim, sabemos que poderemos oferecer aos nossos clientes as melhores solucdes
para as diferentes necessidades com que se deparam na producdo e instalacao de caixilharia. A
Uplifter conta com mais de duas décadas de experiéncia em equipamentos para movimentacéao e
elevacdo dos mais diversos materiais e possui a maior variedade de equipamentos de elevacao de
vidro, na Europa.

Com GW 295 da Uplifter, a PremaQ lanca no mercado um especialista, sem precedentes, para
proceder a elevacao e transporte do vidro e do caixilho acabado. O seu design foi deliberadamente
concebido para ser muito fino de modo que o equipamento, com uma largura de apenas 62 cm,
possa passar através de qualquer porta padrdo quando usado em interiores. Também pode ser
transportado num elevador a qualquer momento. Design compacto, pequeno circulo de viragem e
alta capacidade de carga até 295 kg ou 75 kg com braco totalmente esticado fazem deste elevador
0 mais potente da sua classe.

Este recente modelo complementa a nossa gama de equipamentos para o transporte de vidro. O
Uplifter GW 295 é o especialista do futuro! A paixdo por enormes fachadas e elementos de vidro

cresce a um ritmo pulsante e as empresas nao podem deixar de acompanhar esta tendéncia.

Consulte-nos em www.premag.pt
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KOMMERLING

KOMMERLING Geracédo Xtrem, os sistemas do futuro

Ainovacéo é o caminho para a KOMMERLING e, por isso, a empresa

alema tem uma nova gama de sistemas altamente eficientes e com
desempenhos superiores aos exigidos nos regulamentos. A Geracao Xtrem
KOMMERLING é composto por perfis de 76 mm de espessura que podem
ser adaptados a todos os tipos de projectos e as caracteristicas climaticas
de Portugal.

KOMMERLING76 AD y MD Xtrem

A familia KOMMERLING76 Xtrem é constituida por diferentes solucdes
para janelas e portas. A versdo KOMMERLING76 MD Xtrem permite
atingir valores de isolamento térmico a partir de Uw = 0,73 W/m2K e
um isolamento acustico de até 48dB. Destaca-se pelas suas seis camaras
herméticas, a incorporacao de reforcos de alta inércia e uma inovadora
terceira junta adicional na folha (que reduz os movimentos de ar na
camara de vidro).

Seguindo esta mesma estética de linhas rectas, a KOMMERLING76

AD Xtrem, com uma producdo optimizada em custos, oferece uma
transmitancia térmica a partir de Uw = 0,76 W/m2K. A grande diferenca
deste sistema é que a seccao de perfil é reduzida e a superficie de vidro é
aumentada para que mais luz possa entrar na habitacao.

Para além dos elevados niveis de isolamento térmico e acustico, toda
a familia KOMMERLING76 Xtrem obtém os mais elevados niveis de
permeabilidade ao ar (Classe 4) e de resisténcia ao vento (Classe 5),
provando ser um sistema completo em todos os aspectos.

Dentro da Geracao Xtrem podemos encontrar diferentes alternativas
que mantém o elevado desempenho do sistema, mas que variam na sua
estética e acabamentos. Perfis como o 76MD Zero e o AluClip Zero.

KOMMERLING76 Geragdo Xtrem

0 sistema KOMMERLING76 Xtrem tem uma versao certificada para
Passivhaus para climas temperados e temperados quentes.

MAIS INFORMACAO: www.janelaskommerling.pt
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= REYNAERS

REYNAERS Novo MASTERPATIO: o sistema de correr da proxima geracao

A Reynaers Aluminium langou o
MasterPatio, o sistema de correr-
elevatério da préxima geragéo que se
destaca pelo design minimalista, pelos
desempenhos de isolamento térmico

e conforto superiores, optimizado

para producao e instalacdo ja que é
compativel com o MasterLine 8 e partilha
0 seu conceito, principios de fabricacao e
até alguns artigos.

MasterPatio foi desenhado para
complementar a gama MasterLine 8. A
maioria dos componentes e acessorios,
como fechaduras e gaches sao ocultos
ou embutidos nos perfis. Além disso, os
perfis visiveis sao coerentes em todas as
folhas, perfis de reforco e travessas.

MasterPatio permite projectar uma
fachada minimalista, do chéo ao tecto.
A altura das folhas até 3,6 m e peso
Master Patio ~ maximo de 400 kg para folhas moéveis
foram testados com sucesso e podem
ser aplicadas em projectos exigentes.
As suas folhas reversiveis permitem
envidragados interiores e exteriores
com os mesmos perfis. Os perfis de
revestimento reforcam a estanquidade,
mesmo com ventos fortes de até 600Pa.

Ao longo do seu desenvolvimento,

o design minimalista foi sempre o
principal conceito. Isto resultou nas
vistas estreitas do MasterPatio com
relacdes de vidro para perfil de até 90%,
permitindo superficies mais alinhadas

e transparentes, mas robustos e fortes

o suficiente para todas as aplicagdes.

O aro pode ser totalmente oculto e as
folhas tém as mesmas larguras visiveis -
de 87 mm - que o MasterLine 8. Sempre
que aplicavel, os sistemas partilham
dimensdes para tornar a juncao simples,
eficiente e bonita.

Descubra-o aqui:
www.reynaers.pt/pt-PT/arquitetos/
produtos/portas-de-correr/masterpatio
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SALAMANDER

SALAMANDER apresenta o seu Programa de Jornadas com clientes
de Espanha e Portugal

Sede de Tiirkheim Unterallgau, Alemanha

O Grupo consolidou o seu financiamento
para 0s préximos cinco anos e goza
assim de uma posicao sélida e de
perspectivas de futuro mais do que
positivas - quer na sede, quer nas filiais
internacionais, sendo Espanha e Portugal
um dos eixos principais da sua estratégia
de expansao.

Plano de investimento para a sua
delegacdo em Espanha/Portugal:

A filial para Espanha e Portugal, localizada
na Galiza, cumpre 20 anos em Dezembro.
O Sr. Wolfgang Sandhaus, CSO e Sécio
Gerente do Grupo, olha para tras e
comenta“A nossa trajectéria na Peninsula
Ibérica tem sido muito satisfatoria até hoje
e é chegado o momento de intensificar

0 Nosso crescimento nestes mercados.
Por isso, reforcarei a minha integracao

na direccdo comercial e reorganizarei a
estrutura em Espanha/Portugal. Estamos
focados no fortalecimento da equipa com
novos profissionais e na implementacao
de medidas de optimizacao de processos.
Estes elementos irdo ajudar-nos a
enfrentar os novos desafios, gerar um
novo crescimento e impulsionar o
lancamento no mercado do novo sistema
modular greenEvolution. A equipa em
Espanha e Portugal estd a ser coordenada
pelo Sr. Sandhaus (em colaboragdo com
o Sr. Adrian Mingiuc), que conta com

uma longa carreira na area comercial

do Grupo.“Com todas estas mudancas

ao nivel organizacional na filial e com o
futuro plano de investimento de 5 anos
para a delegacao na Galiza, estamos em
condicdes de enfrentar com sucesso

os novos desafios e objectivos’, conclui
Wolfgang Sandhaus.

Nos ultimos cinco anos, mais de 45
milhdes de euros foram investidos na sede
de Turkheim/Unterallgdu (Alemanha).
Outros investimentos virdo. Os sdcios
directores Wolfgang Sandhaus, Till

Go6tz Schmiedeknecht centram-se numa
orientacao segura e de longo prazo para a
empresa e vislumbram um futuro de alto
crescimento para o Grupo Salamander.
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SIALNOR

Novos sistemas versateis e abrangentes

Sendo ja uma referéncia regional e
RT-74 ) nacional, na SIALNOR, procuramos novos
Folha oculta : ; mercados, potencializando a nossa
Canal 16 / marca também além-fronteiras, com
parcerias estratégicas com 0s nossos
clientes, balizadas em sistemas versateis
e abrangentes.

RTA-74

n . Apresentamos 0s novos sistemas,
Camara Europeia

salientando com enorme orgulho
e satisfacdo o éxito dos mesmos no
mercado:

« SLIM INNOVATION - sistema de correr
projectada com linhas minimalista
e elegantes, permitindo grandes
areas envidragadas e diversos tipos
de solucdes; Porta rolamentos -
Solugao para 300 Kg por metro linear;
Rolamento duplo - Solucao de 240 Kg
por folha; Piso integrado- Brevemente
pronto a comercializar;

RT 74 - Sistema de Batente Folha Oculta -
Canal 16, podera ser considerada um
sistemna minimalista, uma vez que a
folha mével fica oculta;

SISTEMAS DE CORRER MINIMALISTAS - SLIM INNOVATION RTA 74 Sistema de Batente -

Camara Europeia - genericamente, sao
sistemas de rotura térmica, permitindo
a aplicacdo de uma vasta gama de
acessorios, bem como vedantes centrais
bi componentes (EPDM Compacto

+ EPDM Esponjoso), conferindo-lhe
assim Optimas prestacoes térmicas e
acusticas!

Todos estes sistemas ja estao instalados
na nossa base de dados, motivo pela
qual o Software de orcamentacéo sera
uma ferramenta Util e pronta a utilizar,
facilitando assim toda a logistica de
levantamento de listagem de materiais e
respectivos manuais de fabricacao.

Partilhando Solugdes...

BREVEMENTE SISTEMA DE PISO INTEGRADO
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SIKA

SikaForce®-7900 : adesivo de elevado desempenho para colagem
estrutural dos cantos dos perfis

SikaForce®-7900 é um adesivo de
poliuretano de dois componentes
que cura apés mistura desses
dois componentes. Esta mistura

é efectuada através de um

bico misturador, que garante a
homogeneidade da aplicacao.

O referido produto é fornecido
em cartuchos duplos de 600 ml

e aplicado com um dispensador
manual, ou um dispensador de ar
comprimido.

O SikaForce®-7900 foi
desenvolvido para colar os
cantos dos perfis em aluminio
lacado e anodizado.

BENEFiICIOS DO PRODUTO

Adesivo de elevada resisténcia
Elevada durabilidade

Isento de solventes

Pode ser pintado

Facil aplicacao
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SOUDAL

Soudal lanca selo de qualidade ‘Parceiro Especializado Soudal
Window System’

Com “solugdes do vidro a parede” que proporcionam o melhor desempenho em termos de
isolamento térmico, acustico e estanquidade a agua e ao ar, a Soudal investe fortemente em
solucdes integradas e estd presente em todas as fases da cadeia de valor, da industria do vidro
duplo, passando pelos detentores de sistemas, até aos fabricantes e instaladores de janelas.

A instalacdo eficiente da janela é um dos factores de sucesso importantissimo na qualidade do
resultado final, tornando-se necessaria uma abordagem mais abrangente que néo considere
apenas a janela propriamente dita, mas também a sua area envolvente, com o sistema de
instalacdo incluido. Dado que, em Portugal, tém sido introduzidas progressivamente novas
técnicas de instalacdo, que incorporam produtos e sistemas que acompanham e aumentam o valor
acrescentado que uma janela eficiente traz consigo, a Soudal criou um selo de qualidade, “Parceiro
Especializado Soudal Window System”, que permite, ao mercado em geral, identificar rapidamente
as empresas que estdo a par das mais recentes novidades e que estdo comprometidas com a
correcta forma de fabricar e instalar.

As entidades distinguidas com este selo de qualidade, renovavel anualmente, garantem ao
mercado que contam com um parceiro — a Soudal - no apoio e assessoria técnica, formacdo
continua e acesso aos produtos mais exclusivos do mercado das janelas. Estes parceiros podem
ser fabricantes de vidro, fabricantes e instaladores de janelas e outras entidades que de uma forma
geral estejam empenhadas na divulgacao das melhores praticas de fabrico e instalacdo de janelas
eficientes.

INSTALACAO
DE JANELAS
EFICIENTES.

BUILD BETTER

PARCEIRO ESPECIALIZADO -1l AR L D lo) B3 -0



LISTA DE ASSOCIADOS Os nossos associados em 2020

FORNECEDORES DE SISTEMAS DE PERFIS DE ALUMINIO
A CATEDRAL STRUGAL
ALT ALUMINIOS TAFE
BENEPVC
CAIXIAVE JANSEN
CAIXILOUR
CAIXIPLAS ALUPLAST
CAAP DECEUNINCK
CARPILUX GEALAN
CARPINCASAIS KSMMERLING
CARPINTARIA CASANOVA REHAU
CARVALHO & MOTA SAGIPER
CHARNECA ALUMINIOS SALAMANDER
CIDADE PVC VEKA
DAIREPVC
DARIO HONORIO PANEDGE
DOUROSYSTEM PORTALUXE
EUROCAIXILHO FORNECEDORES DE AUTOMATISMOS E MOTORIZAGAO DE ESTORES
F2J SOMFY PORTUGAL
FALRUI NICE PORTUGAL
FMLP
GERCIMA ISO-CHEMIE
HABIALUMINIOS PERVEDANT
IDEIAS PRECIOSAS ALUMINIOS SIKA PORTUGAL
JAC FARIA SOUDAL
JFM SANTOS WURTH
J&JTEIXEIRA FORNECEDORES DE SOLUCOES DE ISOLAMENTO PARA PERFIS
LEONEL INVERNO & GARCES ENSINGER
MONTEIROS TECHNOFORM BAUTEC IBERICA
MY WINDOW FORNECEDORES DE SISTEMAS DE FERRAGENS E ACESSORIOS
ORIGINALPERFIL ALUTAIPAS
PERFILIS CRUZFER
SERRALHARIA NOVA ERA LUMARCA
SERRALHARIA SANTOS PEREIRA ROTOFER
SILVESTRE & SOUSA FERRAGENS DO MARQUES
SYTALMAD FORNECEDORES DE SOLUCOES DE VIDRO
TAGUS PVC COVIPOR
VITOR PINHEIRO CRISTALMAX
GUARDIAN GLASS
ALUNIK WSA SAINT-GOBAIN GLASS
HYDRO BUILDING SYSTEM PORTUGAL VIDRARIA FOCO
LINGOTE ALUMINIOS VIDROLUZ
LOUSALU VIDUPLO
NAVARRA
NORTALU EASTMAN
REYNAERS IMPERSOL
SCHUCO PORTUGAL
SIALNOR CURVAR

SCA FORNECEDORES DE EQUIPAMENTOS INDUSTRIAIS

PREMAQ



AINDA NAO E
ASSOCIADO DA ANFAJE?

Participe activamente na mudanca do seu sector
& usufrua de beneficios exclusivos.

Seja o primeiro a saber!  Destaque o
Receba informacbes  profissionalismo
----

® exclusivas e  da sua empresal
0,‘1‘ ) 4
Participe . I [ [ ] ]

antecipadas Faca parte da
sobre o seu nossa lista de
sector; associados;
na Academia ANFAJE! |_ _| Faca crescer a sua
E usufrua de uma OS NOSSOS empresa! Fortaleca a
formacao especifica sua rede profissional e
para si e para a sua ASSOCIADOS construa parcerias que

empresa. G AN H AM fazem a diferenca;
Ganhe poder MAIS Usufrua de

para influenciar! L _I descontos em eventos
Defendemos os e formacéo e de
seus interesses A reputacédo dasua vantagens

e damos-lhes empresa importal  Unicas
/ __uma Os nossos associados com as
sdo vistos como  nossas

empresas parcerias;

— yoz
activa;

crediveis
no sector;

CRED)BILIDAD®

AJUDE-NOS A CONSTRUIR UM MERCADO MELHOR PARA OS SEUS NEGOCIOS E PARA A SUA EMPRESA.

TORNE-SE NOSSO ASSOCIADO!

ANFAJE T

| dos Fabi s de Janelas Eficient



janelaseficientes@anfaje.pt

www.anfaje.pt

ANFAJE [T

Associagao Nacional dos Fabricantes de Janelas Eficientes

Sede Social

Avenida Salgueiro Maia, 978
Apartado 1647 - Abdboda
2785-503 S. Domingos de Rana

Escritdrio

Quinta da Fonte EuroWindoor

Rua dos Malhées, Edificio D. Pedro |
2770-071 Paco de Arcos
Tel: (+351) 925 987 696

cCcCl

COMPEDERAGAD PORTUGLIESS
D CONSTRUDAD E DO IMOBILIERIC
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