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Com esta nova newsletter,
denominada “Perspectivas’,

a ANFAJE vem reforcar a
comunicacdo e informacao
de toda a actividade
desenvolvida pela associacao
com os seus associados, com
0S seus parceiros, com outras
instituicoes publico-privadas,
com associacdes congéneres,
com o0s varios agentes do
sector da construcao e do
imobiliario e com o publico
em geral.

Uma imagem moderna e
inovadora que permitira
servir de instrumento para
um maior envolvimento

da associacdo com os seus
associados e com todo o
sector das janelas e fachadas
leves. Um instrumento
indispensavel para divulgar
a actividade da ANFAJE, o
desenvolvimento das suas
accoes e a participacao em
varios projectos.

Mais e melhor informacao
para uma projeccao positiva
do dinamismo, da capacidade
de inovacao empresarial do
sector das janelas e fachadas
leves em Portugal.

Com esta nova newsletter,

a ANFAJE disponibilizara

de uma forma concisa,

clara, e rigorosa, o acesso a
informacéo sobre a actividade
quotidiana da ANFAJE e

do seu Gabinete Técnico,

na defesa dos interesses
daindustria de janelas e
fachadas leves.

Com uma periodicidade
trimestral, a Newsletter
ANFAJE divulgard também

0s projectos nacionais

e internacionais onde a
associacdo estd envolvida, a
legislacdao europeia e nacional
que dizem respeito ao sector
e o trabalho desenvolvido
pelas associagdes congéneres

EM FOCO
Etiqueta Energética de Janelas:
novas perspectivas para 2014

EMPRESAS ANFAJE EM
DESTAQUE
A Catedral, Veka e Cristalmax

europeias e latino-americanas.
Esta Newsletter terd ainda
espago permanente para a
divulgacao da actividade, do
dinamismo e do langamento
de novos produtos e servicos
das empresas associadas.

Desenvolvimento empresarial,
economia, legislacéo,
inovacao, competitividade,
internacionalizacao,
financiamento,
empreendedorismo,
formacédo e muitos outros
temas ocuparao ainda um
papel central na dinamica
que se pretende gerar nesta
importante plataforma de
comunicacao.

Esperamos que esta nova
versao possa abrir novas
perspectivas... Um espac¢o
da ANFAJE para todos os
associados.

Jodo Ferreira Gomes
Presidente da Direccao
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APONTAMENTOS TECNICOS
O novo RPC e o novo RCCTE

PROJECTOS E ACGOES ANFAJE
ANFAJE organiza seminario
técnico sobre RPC

Um instrumento
indispensavel
para divulgar a
actividade da
ANFAJE

FOCO INTERNACIONAL
Ronda de Negdcios «MAIS

EXPORTACAO! América Latina
e Europa» e Jornada Técnica (...)

A Nova Regulamentacédo de
Eficiéncia Energética nos Edificios —
Semindrio 3 «Eficiéncia energética
em pequenos edificios de comércio
e de servicos (RECS-PES)», LNEC,
Lisboa-Portugal

Feira Internacional de Construcao e
Obras Publicas, Lisboa-Portugal

«Mais janelas eficientes. Mais
eficiéncia energética nos edificios
portugueses», ANFAJE, TEKTONICA,
Lisboa-Portugal

Saldo Internacional de

Janelas, Paredes e Vidro estrutural,
Madrid-Espanha

«Smartcities Portugal
2014 roadshow», Aveiro-Portugal

A Nova

Regulamentacdo de Eficiéncia
Energética nos Edificios - Semindrio
4 «Eficiéncia energética em grandes
edificios de comércio e de servicos
(RECS-GES)», LNEC, Lisboa-Portugal

«Reabilitacao e Construcao
Sustentével — Um desafio global»,
APCMC, Porto-Portugal

AGENDA

A Nova Regulamentacédo de
Eficiéncia Energética nos Edificios —
Semindrio 5 «Simulacao térmica em
edificios de comércio e de servigos»,
LNEC, Lisboa-Portugal

MC Meeting, Bruxelas-Bélgica



EM FOCO

Etiqueta Energética de Janelas:
novas perspectivas para 2014

Uma novidade recente prende-se com o desenvolvimento
de um novo simulador de desempenho energético de
janelas dirigidos para particulares.

O SEEP Janelas foi lancado pela ADENE -
Agéncia para a Energia, no passado ano
de 2013 com uma plataforma on-line
(www.seep.pt), na qual as empresas
fabricantes de janelas podem aderir e
emitir as etiquetas energéticas de forma
rapida, comoda e facil. Além disso, é o
ponto de contacto entre o sistema e os
diversos agentes do sector (fabricantes,
distribuidores, produtores de vidro e
demais profissionais), os quais podem
usufruir do apoio e ac¢oes de marketing
previstas pela ADENE para assegurar uma
maior visibilidade das vantagens das
janelas eficientes e respectiva etiqueta
energética e, desta forma, alavancar os
seus negocios.

Apresentamos, em seguida, alguns
numeros que comprovam a forma como
o sistema tem vindo a crescer:

- A plataforma on-line SEEP conta com
cerca de 2.000 visitas por més;
Diariamente, entre 70 a 100 pessoas
visualizam o site, existindo dias em que
o valor supera as 2.100 visualizacdes,
datas onde a ADENE divulga o sistema
em canais especificos como jornais
de referéncia ou em televisdo (de
referir em especifico o «<Minuto Verde»
preparado em parceria com a Quercus)
ou por meio da participacdo em
conferéncias ou workshops;
« O SEEP Janelas conta actualmente
com uma adesao de 161 empresas
divididas entre detentores de sistemas,
produtores de vidro, fabricantes e
instaladores de janelas;
A plataforma ja vai a caminho das 1.000
etiquetas emitidas, o que demonstra a
boa receptividade do sistema;
+ A classe energética predominante
das janelas etiquetadas é a classe A
seguida pela classe B.
- Em média, hd 2 empresas por semana,
a aderir ao SEEP.
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Além do interesse das empresas do
sector, verifica-se um crescente interesse
por parte dos outros profissionais:
projectistas que comecam a questionar
como pode a etiqueta ser usada como
requisito para os seus projectos de
arquitectura; peritos qualificados do SCE
(Sistema de Certificacao Energética) que
pretendem saber como pode a etiqueta
servir uma melhor analise do tipo de
janelas a instalar ou instaladas e a sua
repercussao no Certificado Energético
dos Edificios, e por parte dos clientes
particulares, um crescente interesse

em obter mais informacao ja que estes
estdo bastante familiarizados com

as etiquetas energéticas de diversos
eletrodomésticos.

O ano de 2014 comecou com a
preparacao do plano de actividades do
SEEP Janelas, no qual o cliente particular
sera o principal enfoque das campanhas
de marketing a desenvolver, para que se
torne exigente com o conforto da sua
habitacao e opte por janelas eficientes
com etiqueta energética.

Uma novidade recente prende-se
com o desenvolvimento de um novo
simulador de desempenho energético
de janelas dirigidos para particulares.

Este simulador tem como objectivo
sensibilizar o consumidor final para a
importancia do desempenho energético
das janelas e alertar para a mais-valia de
serem instaladas janelas eficientes na sua
casa.

Um projecto em desenvolvimento e
que tem vindo a ter a adesao crescente
de diversas empresas fabricantes de
janelas eficientes. Durante o ano de
2014, a ANFAJE espera que um numero
crescente de empresas venha a aderir
ao SEEP JANELAS e, assim, possam
beneficiar das vantagens de terem
produtos com etiqueta energética.

No decorrer do presente ano, outras
novidades serdo desenvolvidas e dadas a
conhecer ao sector por meio da ANFAJE.

SISTEMA DE ETiqu
ETAGEM
ENERGETICA DE PRODUTOS

JANELAS

MONTEIROS
SCHOCO

“@ o ponto de contacto
entre o sistema e os

diversos agentes do sector
(fabricantes, distribuidores,

produtores de vidro e
demais profissionais)”

SISTEMA DE ETIQUETAGEM I_ Hr-

ENERGETICA DE PRODUTOS

JANELAS

MARCA
MODELO
1D SEEP: JA11002500453425

DESEMPENHO 5
EnergeTico  Verso 14,7
(kWh/m2.més) Inverno 1 4,7

Transmissao térmica (U,,) 1,36 Wim2K

Fator solar do vidro (g) 0,62

Classe de permeabilidade ao ar A4

Atenuagao acustica (R,,) dB

Para saber mais sobre esta janela, pesquise pelo respetivo niimero
“ID SEEP” em

ADENE

AGENCIA PARA A ENERGIA
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APONTAMENTOS TECNICOS

FOCO INTERNACIONAL

O novo RPC e o0 novo RCCTE

Regulamento dos Produtos de
Construcao

A entrada em vigor do novo Regulamento
dos Produtos de Construgao [Regulamento
(UE) N°305/2011], com obrigatoriedade
de cumprimento desde Julho de 2013,
estabelece entre outras atribuicdes a
necessidade de emitir uma Declaracdo de
Desempenho por produto em circulagao
no espac¢o da Uniao Europeia.

Os associados da ANFAJE devem ter
presente a importancia do cumprimento
das normativas europeias e, neste caso,

a passagem da Directiva a Regulamento
significa a obrigatoriedade de os
Estados-Membros e dos seus cidadaos
respeitarem o Regulamento. E entre essas
obrigac¢des destaca-se o cumprimento
dos requisitos de marcacédo CE.

No que se refere as actividades
relevantes para o sector das caixilharias
e fachadas importa reter as normas
principais de classificacdo que suportam
o preenchimento da Declaragdo de
Desempenho de cada produto:

« NP EN 14351-1:2008+A1:2011 -
Janelas e portas. Norma de produto,
caracteristicas de desempenho. Parte 1:
Janelas e portas pedonais exteriores sem
caracteristicas de resisténcia ao fogo e / ou
de estanquidade ao fumo.

« NP EN 13830:2009 - Fachadas-cortina -
Norma de produto

Pela natureza e abrangéncia de mercado,
focamos a nossa atencdo na norma

de produto referente a requisitos das
janelas. A classificacdo dos produtos
colocados no mercado da particular
realce as principais caracteristicas

de eficiéncia (estanquidade a 4gua,
permeabilidade ao ar e resisténcia a
accao do vento) e o comportamento
térmico encontra-se entre os requisitos
de maior relevo para uma avaliacdo
qualitativa do desempenho dos
produtos.
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O novo RCCTE (Regulamento Decreto-
Lei 118/2013): 0o REH e o RECS

Em linha com a transposicao do
regulamento comunitario, os novos
regulamentos vém estabelecer a

forma de assegurar e promover a
melhoria do desempenho energético
dos edificios através do Sistema
Certificacdo Energética dos Edificios
(SCE): o Regulamento de Desempenho
Energético dos Edificios de Habitacdo
(REH) e o0 Regulamento de Desempenho
Energético dos Edificios de Comércio e
Servicos (RECS).

Ambito de aplicacdo:

1 - Sao abrangidos pelo SCE, sem prejuizo
de isengdo de controlo prévio nos termos
do RJUE, os edificios ou fragdes, novos

ou sujeitos a grande intervencao, nos
termos do REH e RECS.

2 - Quando, porém, uma fracdo nao esteja
constituida como fracdo autébnoma de
acordo com um titulo constitutivo de
propriedade horizontal, s6 é abrangida
pelo SCE a partir do momento em que
seja dada em locacéo.

3 - Sdo também abrangidos pelo SCE

os edificios ou fragdes existentes de

comércio e servicos:
a) Com 4érea interior util de pavimento
igual ou superior a 1000 m?, ou
500 m? no caso de centros comerciais,
hipermercados, supermercados e
piscinas cobertas; ou
b) Que sejam propriedade de uma
entidade publica e tenham érea
interior Util de pavimento ocupada
por uma entidade publica e
frequentemente visitada pelo publico
superior a 500 m? ou, a partir de 1 de
julho de 2015, superior a 250 m?;

4 - Sdo ainda abrangidos pelo SCE todos
os edificios ou fragdes existentes a partir
do momento da sua venda, dacdo em
cumprimento ou locacao posterior a
entrada em vigor do presente diploma,
salvo nos casos de:
a) Venda ou dacdo em cumprimento
a comproprietario, a locatario, em
processo executivo, a entidade
expropriante ou para demolicdo total
confirmada pela entidade licenciadora
competente;

Eng.° Ricardo Delca,
Coordenador dos Grupos de Trabalho

b) Locacdo do lugar de residéncia

habitual do senhorio por prazo inferior

a quatro meses;

¢) Locacdo a quem seja ja locatario da

coisa locada.
Em diploma recente, o Governo veio
declarar a isencdo do cumprimento de
alguns dos requisitos legais prescritos
no REH e no RECS para obras de
reabilitacdo de edificios com 30 ou mais
anos. Tal facto ja levou a emissao de
um comunicado com uma tomada de
posicao publica de protesto por parte da
Direccdo da ANFAJE, por se considerar
que este retrocesso legislativo pode
comprometer a dinamica de melhoria da
qualidade e da eficiéncia das caixilharias
e criar um registo de indisciplina e de
oportunismo que nao dignificara nem
beneficiard as empresas do sector.

E pois de todo o interesse que haja por
parte dos associados da ANFAJE uma
preocupacao de valorizar os produtos
fabricados nas suas instalacdes através
da determinacao da eficiéncia térmica
dos produtos. Uma maneira pratica de
proceder ao célculo e de apostar nas
solugdes de janelas mais eficientes é
proceder a determinacdo da classificacdo
das janelas em conformidade com

o SEEP - Sistema de Etiquetagem
Energética de Produtos — conforme
estabelecido no site da ADENE (www.
adene.pt) ou recorrer a programas de
simulacao e calculo disponibilizados pela
maioria dos detentores de sistemas. Sé
através da consciéncia profissional de
cada fabricante serd possivel melhorar
a qualidade de produtos e dar uma
resposta eficaz na apresentacao de
solugdes sustentaveis.

Ronda de Neg6cios «<MAIS EXPORTACAO! América Latina e Europa»
e JornadaTécnica kxMERCADOS INTERNACIONAIS: Situagao actual e
perspectivas do sector dos vaos envidracados» na FeiraVETECO

2014, Madrid

Ronda de Negdcios «<MAIS
EXPORTACAO! América Latina e
Europa»

Num cenario econémico de grandes
mudancas, mas também de enormes
oportunidades, é necessario que o sector
das janelas e fachadas leves da Peninsula
Ibérica se abra a novas parcerias. Novas
parcerias entre empresas de Portugal e
Espanha e também com outros paises
europeus e da América Latina.

Nesse ambito, por ocasido da realizacao
da Feira VETECO 2014, a ANFAJE em
conjunto com a ASEFAVE (associacao
congénere espanhola) no ambito do
FORUM IBERO-AMERICANO organizou
uma Ronda de Negécios «<MAIS
EXPORTACAO! América Latina e Europa»,
no passado dia 8 de Maio de 2014, em
Madrid, com o objectivo de potenciar
oportunidades de negécio para as
empresas portuguesas.

Com este evento pretendeu-se que as
empresas portuguesas do sector
interessadas em desenvolver negécios na
América Latina (Brasil, México, Colombia
e Chile) e Europa (Espanha e Holanda)
pudessem reunir com empresas desses
paises para:
- desenvolvimento de parcerias de
negocios
« exploracdo de novos mercados
. congregacao de sinergias entre
empresas de diversos paises

A Ronda de Negdcios «MAIS
EXPORTACAO! América Latina e
Europa» funcionou como um férum de
intercambio de negdcios e experiéncias
e de abertura a novas oportunidades
para as empresas portuguesas por meio
de conversas informais com possiveis
futuros parceiros. Novas parcerias,
novas joint-ventures e a unidao de novos
esforgos.

Jornada Técnica kMERCADOS
INTERNACIONAIS: Situacao actual e
perspectivas do sector dos vaos
envidracados»

Ainda na Feira VETECO 2014, o FORUM
IBERO-AMERICANO DE JANELAS, PORTAS
E FACHADAS, com a colaboracédo e
participacao de associagdes do sector
(ANFAJE-Portugal, ASEFAVE-Espanha,
AFEAL-Brasil, ACOVEN-Colémbia,
ACHIVAL-Chile e AMEVEC-México)
organizou a Jornada Técnica
«MERCADOS INTERNACIONAIS: Situagao
actual e perspectivas do sector dos vaos
envidracados» no passado dia 8 de Maio
de 2014.

No evento, aberto ao publico, cada
representante das associacdes-membros
do Forum fez uma apresentacao
individual que permitiu aos participantes
da jornada ficar a conhecer a associacao
do seu pais, a situacdo actual do sector
No seu pais, as necessidades das suas
empresas e as possibilidades de
cooperagao com as empresas de outros
paises. Posteriormente, decorreu um
debate entre os mesmos.

A internacionalizacdo é uma das grandes

apostas actuais impulsionadoras dos
negocios das empresas do sector

da Caixilharia. Neste sentido, o objectivo
desta jornada técnica foi o de servir
como ponto de encontro empresarial
entre diferentes paises, aumentando

o conhecimento dos mercados
estratégicos para as empresas
portuguesas — 0 que procuram esses
mercados no exterior e o que lhes
podem oferecer essas empresas
exportadoras.

Num mundo cada vez mais global, no
qual a presenca fisica ja ndo é a Unica
forma para conhecer e dar a conhecer
uma empresa ou um mercado, juntou-se
o projecto FACE, uma nova plataforma
digital, dirigida pela associacao
holandesa (VMRG), com o objectivo
de divulgar as inovagdes tecnoldgicas
e servir como troca de informacéo

e conhecimento entre os diferentes
intervenientes do sector.

Ainda durante a Feira VETECO, realizou-se
mais uma reuniao do Conselho Permanente
do FORUM IBERO-AMERICANO, na qual
acordou-se a integracao de mais um
membro, a Associacao de Distribuidores
de Vidro e Cristal, A.C. (ADVYC), do
México.
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EMRESAS ANFAJE EM DESTAQUE

EMRESAS ANFAJE EM DESTAQUE

A CATEDRAL: Mais inovacao na tecnologia
das janelas eficientes de madeira

1. Ha quantos anos A CATEDRAL
desenvolve a sua actividade em
Portugal na producdo de janelas de
madeira?

Fundada em 1978 a“A Catedral, Lda" é
uma conceituada e prospera empresa
de Carpintaria e Marcenaria, pioneira,
em 1987, em Portugal na producéo de
caixilharia de madeira com o vidro duplo,
evoluindo anos mais tarde, em 1993,
para a caixilharia madeira-aluminio. A
Catedral tem registado um crescimento
sustentado aliado a qualidade dos seus
produtos, o que Ihe tem permitido
ocupar um lugar de reconhecida
referéncia nos mercados nacional e
internacional ao longo das décadas da
sua existéncia. Alicercados na melhor
tecnologia, forte preocupacdo ambiental
e na equipa altamente qualificada,

A Catedral tem como principal
preocupacao a total satisfacdo dos seus
clientes, assegurada pela qualidade das
matérias-primas com que trabalhamos
e consequentemente, na qualidade do
nosso produto final.
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2. Quais os produtos que consideram
ser os que contribuem mais para o
crescimento da vossa actividade?

Tanto a caixilharia de Madeira como
a de Madeira Aluminio tém um forte
contributo no crescimento da empresa.

3. Perante a dificil situacao econémico-
financeira existente em Portugal,

qual foi a estratégia adoptada pela A
CATEDRAL para dinamizar os negécios
da empresa?

Em 2012, A Catedral integra um
projecto financiado pela Unido
Europeia no ambito do 7° Programa
Quadro (FP7/2007-2013 n° 314454)

que tem como principal objectivo

o desenvolvimento de uma janela
inteligente, de baixo custo e altamente
eficiente. Na procura sistematica de
solucdes inovadoras e que melhor
satisfacam as necessidades dos clientes,

A Catedral celebra em 2013 mais uma
pareceria nacional, desta feita com o
Grupo Amorim (Amorim Isolamentos,
SA), com o propdsito de desenvolver
uma janela energeticamente mais
eficiente de madeira-cortica.

4. Quais sao os principais desafios e
projectos para o desenvolvimento
futuro da actividade da A CATEDRAL?

Em parceria com varios parceiros
europeus e americanos, A Catedral esta

a desenvolver uma nova janela que
primara pela tecnologia de inovacéo,
mas de momento nao é possivel adiantar
mais pormenores uma vez que existe um
compromisso de confidencialidade.

5. Quais as particularidades das janelas
eficientes de madeira e quais as suas
maiores vantagens?

A Caixilharia em Madeira pode traduzir-se
na opg¢ao certa para quem procura uma
janela“tradicional”. Esta janela une a
inovacao e a tradicdo num sé produto,
pois apesar de aparentemente ser uma
janela de madeira normal, tem um
inovador sistema de vedacdo acustico

e térmico. Sendo uma janela dotada
com todas as caracteristicas da madeira,
leva um tratamento para melhorar a sua
estabilidade e resisténcia as condi¢des
ambientais.

A madeira tem ainda a enorme vantagem
de oferecer uma variedade infima

de espécies, variando a resisténcia,

a durabilidade, comportamento e o
aspecto. Além das propriedades ja
referidas, cria também um ambiente
confortavel e acolhedor como nenhum
outro material.

6. Como avaliam a vossa participacao
activa como empresa associada da
ANFAJE?

Podemos avaliar como uma participagao
muito positiva, salientando que a Unido
faz a forca e que se o sector caminhar
todo na mesma direccdo, todos sairemos
a ganhar. Com a associacdo podemos
aprender com 0s erros e sucessos

dos nossos concorrentes assim como
partilhar as nossas experiéncias e
conhecimentos.
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EMRESAS ANFAJE EM DESTAQUE

VEKA: Novos perfis de PVC para janelas eficientes

1. Quais os principais desafios e a
estratégia da VEKA para Portugal?

Portugal é, desde ha mais de 25 anos,
um dos mercados prioritarios para a
VEKA Ibérica. E obviamente esta aposta
continua a ser uma constante na
atualidade. Assim, dentro dos nossos
objetivos pretende-se consolidar o
crescimento neste mercado e ajudar
0s nossos clientes - elaboradores
autorizados de janelas,- no
desenvolvimento comercial dos seus
negocios.

2. No que respeita ao mercado das
janelas de PVC em Portugal, quais sao
as vossas perspectivas para o futuro?

Depois de uns anos complicados no
sector da construcao e particularmente
no sector das janelas, a nossa visao da
situacao para os proximos meses passa
por uma estabilizacdo da queda, somada
a uma ligeira retoma da renovacéo.
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3. Areabilitacao urbana pode ser

um dos motores de dinamizacdo do
sector das janelas. No vosso entender,
que tipo de medidas e/ou programas
podiam ser importantes para aumentar
a instalacao de novas janelas eficientes
de PVC?

Os consumidores estao cada vez

mais conscienciosos com a poupanca
energética e a proteccao do meio-
ambiente. Destacam-se assim, sistemas
de janelas eficientes de PVC que
cumprindo o mais elevado desempenho,
ajudem a reduzir o consumo energético
de uma habitacéo, o qual em definitivo
se nota no bolso.

Falamos duma dupla perspectiva, a

econdmica, - que deve ser mais relevante

para o cliente/utilizador a curto prazo

ja que se vé refletida na reducédo da sua
fatura de energia -, e por outro lado, a
sua contribuicao para o meio-ambiente,
mediante a instalacao de janelas de PVC
que reduzem as perdas de energia e
portanto, diminuem as emissdes de CO2
para a atmosfera.

Medidas impulsionadas por parte das
Entidades Publicas, para potenciar
a reabilitacdo das habitacoes e em
concreto ajudas e financiamento para

a troca de janelas, tipo Planos Renove
de Janelas (Espanha) e Avisos do

FEE - Fundo de Eficiéncia Energética
(Portugal), podem incrementar a
instalacao de janelas eficientes de PVC.

E importante facilitar o acesso do
produto ao consumidor, para que este
conheca todas estas vantagens, e neste
quadro torna-se fundamental para a
VEKA incrementar a distribuicdo através
de novos pontos de venda de janelas.

4. O aumento das exigéncias técnicas
aplicadas ao sector das janelas tem sido
bastante significativo. No entender da
VEKA, estarao os fabricantes nacionais
e os clientes particulares sensibilizados
para estas novas exigéncias?

O incremento das exigéncias técnicas
ajuda a pér em destaque as janelas de
qualidade. Nem todas as janelas sdo
iguais, e nds os consumidores temos o
direito de conhecer com exatiddo o que
compramos.

Desde o ponto de vista do fabricante,
estas novas exigéncias implicam

uma profissionalizacdo do sector

e o desenvolvimento de produtos
cada vez mais eficientes, o que afinal
reverte numa oferta de janelas com
melhor desempenho. E no caso dos
clientes particulares, comentavamos

anteriormente, a sensibilizacao

pela poupanga econémico e a
consciencializacao sobre a poupanca
energética, vai na linha de eleger
sistemas de janelas de qualidade.

5. Como avaliam a vossa participacao
activa como empresa associada da
ANFAJE?

A VEKA pretende ter uma participacao
muito ativa, com todas as associagoes
que representam as Empresas
Elaboradoras, no sector das janelas
eficientes. Com a ANFAJE, pensamos
que podemos continuar a colaborar com
todo o seu conhecimento e experiéncia.

Como associados, desde a fundacao da
Associacao, temos procurado responder
e colaborar em toda a evolucao das
exigéncias, envolvendo a janela de PVC
eficiente, e a consequente poupanca de
energia e sustentabilidade energética.
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CRISTALMAX: Novas solucoes de vidro isolante
para janelas eficientes

1. Ha quantos anos existe a
CRISTALMAX? Qual é a vossa estratégia
para o futuro préximo?

A Cristalmax - Ind. Vidros, S.A. iniciou
a sua actividade no final de 1994

e desenvolve a sua actividade na
transformacao, comercializacao e
aplicacao de vidro em obra.

Ao longo dos seus 19 anos de existéncia,
conquistou uma posicao de referéncia
no mercado, assumindo sempre uma
filosofia de seriedade, confianca e
credibilidade junto dos seus parceiros de
negocio.

Considerando as dificuldades da
conjuntura econdémica portuguesa

e europeia, a Cristalmax aposta na
implementacao de uma estratégia de
desenvolvimento, crescimento e
diferenciacao orientada para a fidelizacéo
dos clientes, criando vantagens
competitivas e oportunidades de
integracao no mercado internacional.

A Cristalmax ird continuar a investir
em novos produtos e equipamentos
produtivos de alta tecnologia, mesmo
contando actualmente com um
excelente “parque” de maquinas

com elevada capacidade produtiva,
bem como a apostar na criacdo e
desenvolvimento de novas marcas.

Recentemente a Cristalmax concluiu

o processo de Certificacao Cekal do
vidro isolante - VIDRO DUPLO COM
90% ARGON E VIDRO TRIPLO COM 85%
ARGON, sendo pioneira em Portugal
nesta certificacdo.
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ARGON
85> 90%

A Cristalmax dispde ainda de uma equipa
especializada em aplicacdo de vidros em
obra, tendo ja uma vasta lista de obras
de referéncia, entre as quais salientamos
o Casino de Lisboa, Estadio da Luz,
Fundacao Champalimaud, Hotel Palace
Vidago, Banco de Portugal, Novo Museu
dos Coches, Quinta dos Bellos e Epic
Sana Amoreiras Hotel.

OBRA/ PORTFOLIO
"QUINTA DOS BELLOS"

Neste sentido, a estratégia da Cristalmax
continuara a ser de investimento

e inovacao com vista a superar as
expectativas dos nossos clientes, pois
disponibilizamos e apostamos na
diversidade de produtos e servicos de
elevada qualidade, com o objectivo

de encontrar resposta para todas as
solicitagdes e solugdes.

2.0 vidro é um elemento
extremamente importante no
desempenho energético de uma
janela. Em termos de melhoria do
desempenho térmico, que cuidados
devem ser acautelados pelo cliente
particular na escolha do vidro para a
sua janela?

Sim, sem duvida o vidro é
importantissimo para o desempenho
energético de uma janela. Cada vez mais
os edificios e a sua envolvente tém de
ser estudados e o vidro a colocar deve
ser prescrito tendo em conta os mesmos.

O cliente final deve preocupar-se em
obter niveis elevados, quer de eficiéncia
energética, quer de conforto, bem como
em encontrar uma solucao equilibrada
tanto para o verao como para o inverno.

Para isso é muito importante o conjunto
caixilho-vidro, pois um completa o outro,
e isoladamente nao funcionam. Do que
adianta ter uma boa caixilharia se depois
colocam um vidro normalissimo?

OERA/ PORTFOLIO
"EPIC SANA LISBOA"

3. Aiinovacao no que diz respeito

ao vidro tem vindo a ser bastante
significativa. Quais sao as novidades
que melhor contemplam a eficiéncia
energética dos edificios?

Sem duvida, a inovacao ao nivel do
vidro tem sido enorme. Actualmente,
conseguimos encontrar solucdes a
medida para qualquer edificio, com as
diversas solucdes apresentadas pelos
Fabricantes. Hoje, conseguimos ter um
vidro com um valor “U” e um factor solar
baixo e a0 mesmo tempo com uma
transmissdo luminosa elevada, o que

nos permite ir ao encontro da eficiéncia
energética. H4 bem pouco tempo atras,
para conseguirmos reduzir a entrada

de calor nos edificios teriamos de
escurecer o vidro, pois o factor solar e a
transmissdo luminosa estdo interligados.

Hoje conseguimos reduzir a entrada

de calor no edificio sem prejudicar a
entrada de luz, o que sé por si permite
reduzir a factura eléctrica com gastos na
iluminacao.

Ao mesmo tempo, ao reduzirmos a
entrada de calor no edificio, diminuimos
as necessidades de arrefecimento do

mesmo, baixando o consumo energético.

Posto isto, é fundamental o estudo
prévio do edificio e da sua envolvente
com vista a encontrar a melhor solucao,
em termos de eficiéncia energética.
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4. No entender da CRISTALMAX,

quais sao os principais desafios e
oportunidades que se colocam,
actualmente, as empresas produtoras e
fornecedoras de vidro para o sector das
janelas e fachadas leves?

Com a grave crise no sector da
construcdo em Portugal, todas as
empresas tiveram necessidade de se
adaptar e procurar novos mercados. Um
dos principais mercados que se abriu,
ou que ndo estava a ser devidamente
explorado, é sem duvida o mercado da
renovacao. Neste mercado especifico é
extremamente importante explicar ao
cliente as vantagens e desvantagens
em adquirir uma solucao eficiente

em detrimento da solucdo existente e
mostrar que o investimento é facilmente
recuperavel em alguns anos.

A Cristalmax acredita que com
implementacao do SEEP, a credibilidade
do sector fica fortalecida e o cliente
pode escolher apenas pela eficiéncia
energética da janela e ndo ter que ser
um “expert” na matéria, pois muitas das
vezes, o cliente nao tinha conhecimentos
para escolher entre esta ou aquela
solucéo, e nesses casos falam mais alto
0s numeros, apesar de serem solugdes
diferentes.

Outro desafio serd o da exportacao. Os
fabricantes de vidro tiveram necessidade
de explorar outros mercados e a
Cristalmax nao é excepcao.

Ao explorarmos outros mercados
abrimos o nosso leque de produtos

e solugdes, pois a solucéo ideal para
Portugal, pode nédo ser a ideal para o
mercado a explorar. O depararmo-nos
com estas questoes diariamente, fez
com que o estudo e prescricao de vidros
fossem executados através da andlise do
projecto e da sua envolvente com vista a
satisfacao do cliente.

5. Como avaliam a vossa participacao
activa como empresa associada da
ANFAJE?

A Cristalmax orgulha-se de ser Associada
da ANFAJE, que tem feito um trabalho
extraordinario no Desenvolvimento
do Mercado das Janelas Eficientes e na
Promocao e divulgacao das vantagens
das Janelas Eficientes, preocupando-se
e defendendo os interesses das
empresas que desenvolvem a sua
actividade na producéao de janelas
eficientes, resultando numa maior
consciencializagao dos players no
mercado e mais concretamente junto
dos nossos clientes. A Cristalmax esta
disponivel para participar activamente
com a ANFAJE.
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ANFAJE organiza seminario técnico sobre RPC

A ANFAJE e o LNEC
organizaram no passado dia
19 de Fevereiro, em Lisboa, o
Semindrio técnico «<Marcacao
CE de portas e janelas no
contexto do Regulamento dos
Produtos de Construgcao», no
passado dia 19 de Fevereiro,
contando com a presenca de
mais de sessenta empresas
do sector e cerca de noventa
participantes.

Em 1 Julho de 2013, entrou
em vigor a marcacao

CE de acordo com o
Regulamento (UE) n.°
305/2011, mais conhecido
como «Regulamento dos
Produtos de Construcao»
(RPCQ), introduzindo alteracdes
No processo em vigor.

A execucdo do RPC, em
Portugal, foi assegurada pela
publicacdo do Decreto-Lei
n.°130/2013.

Este semindrio teve como
objectivo transmitir as
principais alteracdes nos
procedimentos a adoptar
pelos fabricantes de janelas e
fachadas leves para realizarem
a marcacao CE de acordo

com as exigéncias do recente
Regulamento dos Produtos
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de Construcao (RPC). Para

o efeito, contou com a
participacao de oradores da
Direccao Geral de Actividades
Econdémicas (DGAE), do
Laboratério Nacional de
Engenharia Civil (LNEC) e da
Autoridade de Seguranca
Alimentar e Econémica
(ASAE).

O primeiro painel, destinado
ao tema da implementacdo
do RPC em Portugal, foi
iniciado com a intervencao
do Eng.°c Melo Arruda, da
DGAE, que exp0s de forma
aprofundada as matérias
mais relevantes do RPC,

as principais diferencas e
correspondéncias entre

a Directiva 89/106/CEE

e o RPC e as medidas
nacionais adoptadas por
intermédio do Decreto-lei
n.° 130/2013. De sequida,

os participantes puderam
assistir a intervencdo do Eng.°
Armando Pinto, do LNEC, que
apresentou de uma forma
detalhada os ensaios (ITT),
calculos de tipo e o controlo
de producdo em fabrica,
procedimentos necessarios
para a aposicao da Marcagao

CE, explicando os passos
exigidos pela NP EN 14351-1,
recorrendo a demonstragao
de exemplos de protétipos a
ensaiar.

Na segunda parte, a Eng.2
Odete Fernandes, do

LNEC, demonstrou quais

os procedimentos que

os fabricantes de janelas
devem realizar para
emitirem a Declaracédo de
Desempenho e aporem

a Marcacéo CE de acordo
com as novas exigéncias.
Explicou ainda o conceito de
produto-tipo e os deveres

e responsabilidades dos
fabricantes na aposicdo da
Marcacgao CE. Posteriormente,
a Eng.2 Marina Dias, da ASAE,
interveio para abordar o
tema da fiscalizagdo do
mercado, esclarecendo quais
as principais competéncias
da ASAE nos produtos da
construcdo e quais os deveres
dos operadores econémicos,
mais concretamente neste
caso dos fabricantes e
distribuidores de janelas.

O encerramento do Seminario
coube ao Presidente da
ANFAJE que, depois de fazer

um rapido diagndstico do
sector, abordou de forma
sucinta e mais técnica o
contributo das Janelas
Eficientes para a eficiéncia
energética dos edificios e
apontou os enormes desafios
e oportunidades que se
abrem ao futuro do sector,
focando especificamente

o tema da Etiquetagem
Energética das Janelas (SEEP
Janelas).

Estes oradores, ao partilharem
a sua reconhecida
experiéncia, proporcionaram
um momento Unico de
debate e desenvolvimento de
ideias em torno de um tema
extremamente importante
para o bom desenvolvimento
da actividade das empresas
do sector das janelas e
fachadas leves.

No préximo dia 3 de Julho,
a ANFAJE, em colaboracao
com o LNEC, ird replicar o
seminario técnico, no Porto,
no Auditério da Direcdo
Regional de Economia do
Norte (DRE Norte).

ANFAJE [T

Associagao Nacional dos Fabricantes de Janelas Eficientes

de ser associado!

AREAS DE ACTUAGAO

DIVULGAGAO DAS EMPRESAS

FORMAGCAO PROFISSIONAL

SEMINARIOS,CONGRESSOS,
WORKSHOPS E CONFERENCIAS

APOIO TECNICO

APOIO A
INTERNACIONALIZACAO

APOIO A EMPREGABILIDADE

PUBLICACOES

INFORMAGAO ESPECIALIZADA

SERVICOS BENEFiCIOS DOS ASSOCIADOS

Directorio das Empresas Associadas

Area de Associados (gratuita e
exclusiva para Associados)

Newsletter trimestral da ANFAJE
com 3.000 subscritores

Divulgacédo no stand da ANFAJE
(gratuita e exclusiva para Associados)

Formacéo para empresas da ANFAJE

Participagdo em eventos profissionais
organizados pela ANFAJE

Informacao e apoio sobre medidas de incentivo
as empresas ou a substituicao de janelas

Informacao técnica sobre o Sector
da Caixilharia

Missdes empresariais e visitas técnicas
Visitas a Feiras Internacionais

Apoio a integracdo de recém licenciados e
reintegracao de outros profissionais

Publicacoes editadas pela ANFAJE

E-mailings com informacéao técnica e especifica
sobre o Sector da Caixilharia

Divulgacéo gratuita (exclusiva para Associados)

Area de Associados
(gratuita e exclusiva para Associados)

Divulgacéo de noticias das empresas
(gratuita e exclusiva para Associados)

Divulgacédo no stand da ANFAJE
(gratuita e exclusiva para Associados)

5 a 15% Desconto

Gratuita a 50% Desconto

Gratuita

Gratuita

Acesso preferencial aos Associados

Acesso preferencial aos Associados
Acesso preferencial aos Associados

Distribuicao gratuita (exclusivo para Associados;
ofertas limitadas)

Distribuicao gratuita (exclusivo
para Associados; ofertas limitadas)



Sede Social

Avenida Salgueiro Maia, 978
Apartado 1647 - Abéboda
2785-503 S. Domingos de Rana

Escritorio

Quinta da Fonte

Rua dos Malhées, Edificio D. Pedro |
2770-071 Paco de Arcos

Tel: 21 445 70 70

Fax: 21 000 16 75

ANFAJE

Associagao Nacional dos Fabricantes de Janelas Eficientes

e

janelaseficientes@anfaje.pt

www.anfaje.pt
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