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EDITORIAL

ANFAJE apoia o crescimento do mercado
das janelas e fachadas eficientes.

Durante o anode 2014, a
ANFAJE tem continuado o

seu apoio activo a diversas
accdes na defesa intransigente
dos interesses do sector das
janelas e fachadas leves. Em
todos os féruns nos quais a
ANFAJE estd representada,
temos apresentado propostas
que pretendem uma melhoria
das condicdes da activi-

dade das nossas empresas,
apoiando medidas e ac¢oes
que conduzam ao crescimento
do mercado de janelas e
fachadas eficientes.

No ambito da nossa parti-
cipagao activa na CPCl -
Confederacao Portuguesa da
Construcao e do Imobilidrio,

a ANFAJE tem vindo a dar o
seu contributo para que a
Reabilitagdo Urbana tenha

um maior apoio das politicas
publicas e sirva de motor ao
crescimento da fileira da cons-
trugao e do imobilidrio. Uma
estratégia de crescimento e
desenvolvimento da economia
portuguesa que passa por
uma interligacdo das politicas
publicas, ao nivel da Admi-
nistracdo Central e Local, no
sentido de incentivar a reabi-
litacdo do parque edificado
portugués.

No entanto, 0 nosso apoio a
propostas concretas para poli-
ticas e medidas de incentivo a
Reabilitagao Urbana passam
sempre por uma aposta na
melhoria das condi¢des de
conforto térmico e acustico,
com a consequente melhoria
da eficiéncia energética dos
edificios. Por esse motivo,
recusamos qualquer regime
excepcional que elimine o
necessario cumprimento de
requisitos técnicos, acusticos
e de eficiéncia energética para
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qualquer edificio alvo de reabi-
litacdo em Portugal. Neste
quadro, a ANFAJE tem vindo a
opor-se e a pedir a revogacao
do Regime Excepcional para a
Reabilitacao Urbana (RERU), o
qual podera ter consequéncias
negativas para a requalificacao
do sector da construcéo e uma
oportunidade perdida para o
esforco de reabilitacdo que é
necessario fazer nos préoximos
anos nas nossas cidades e vilas.

Nesta clara tomada de posicao,
a ANFAJE tem vindo a parti-
cipar conjuntamente com
outras entidades relevantes
no sector da construcao, na
apresentacao de propostas
concretas para a criacao de
um Cédigo da Edificacdo que
possa reunir todos os Regu-
lamentos Técnicos existentes
em Portugal e que nesse
ambito se possam definir
requisitos técnicos minimos
para a reabilitacdo de edificios
antigos. Com esta proposta,
pode assim, alterar-se o Regu-
lamento Geral das Edificacdes
Urbanas (RGEU) (1951!), o qual
tem exigéncias que nao se
coadunam com o desenvolvi-
mento e inovacao tecnoldgica
dos materiais de construcdo

e de novas formas de fazer
arquitectura.

A ANFAJE tem ainda apoiado o
desenvolvimento de imensos
projectos que podem bene-
ficiar as empresas do nosso
sector: inovacdo tecnoldgica,
formacao e qualificacao profis-
sional e internacionalizacao.

Temos ainda continuado a
disponibilizar informacao de
relevante interesse para a
actividade diaria das empresas
do sector: as novas exigéncias
do Regulamento dos Produtos

de Construcdo e a sua inte-
raccdo com as entidades
nacionais fiscalizadoras e os
desafios langados pela reforma
da Fiscalidade Verde, os quais
permitem propor um maior
protagonismo a Etiquetagem
Energética de Janelas.

Por outro lado, o Gabinete
Técnico da ANFAJE estd
igualmente a desenvolver um
imenso e valioso trabalho de
criacdo de informacéo técnica
para as varias areas do nosso
sector. Informacao que sera
bastante importante para a
valorizacao e qualificacao dos
recursos humanos das nossas
empresas e para uma melhor
promogao das vantagens e
caracteristicas das janelas e
fachadas eficientes junto de
arquitectos e projectistas,
promotores imobilidrios e
empresas de construcao.

Finalmente, a ANFAJE tem
vindo a crescer no nimero de
associados e no aumento da
participacao das empresas do
nosso sector nos diversos tipos
de actividades que temos
vindo a desenvolver. Uma
contribuicdo preciosa para
continuarmos, juntos, a desen-
volver o mercado das janelas e
fachadas leves, construindo o
futuro das nossas empresas.

Jodo Ferreira Gomes
Presidente

ANFAJE - Associacao Nacional
dos Fabricantes de Janelas
Eficientes

ANFAJE defende
a criacao de

um Cadigo da
Edificacao que
reuna todos os
regulamentos
técnicos
existentes em
Portugal
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PROJECTOS E ACCOES ANFAJE

NOVIDADES DOS ASSOCIADOS

JULHO

3

SEMINARIO TECNICO

«Marcacgao CE de portas e janelas no
contexto do RPC», ANFAJE-LNEC,
Porto-Portugal

3

WORKSHOP

«Eficiéncia Energética e Boas
Praticas Ambientais nas Empresas -
Oportunidades para a Reducao de
Consumos e Custos», RNAE,
Leiria-Portugal

4

CONSELHO DE PRESIDENTES
Reunido do Conselho de Presidentes,
CPCl, Porto-Portugal

4

CONFERENCIA «A Reabilitacdo Urbana
em Portugal - Presente e Futuro», CPCl,
Porto-Portugal

11
REUNIAO TECNICA GT PVC, ANFAJE,
Lourinha-Portugal

10-12

CURSO «Certified Passive House
Tradesperson», PASSIVHAUSPORTUGAL,
ilhavo-Portugal

24-25

CONFERENCIA 22 Conferéncia Luso-
brasileira de Adesao e Adesivos — CLBA
2014, APAA, Porto-Portugal

31

SEMINARIO «Reabilitacdo
Energeticamente Eficiente de Edificios
Urbanos», ITECONS, Coimbra-Portugal

SETEMBRO

10-13

CICLO DE SEMINARIOS

Fesqua - 102 Edicao da Feira
Internacional de Esquadrias,
Ferragens e Componentes, CIPA,
Sao Paulo-Brasil

11

REUNIAO

Reunido do Conselho Permanente,
FORUM IBERO-AMERICANO DE
JANELAS, PORTAS E FACHADAS,
Sao Paulo-Brasil

11

JORNADA TECNICA

Jornada técnica das associacoes,
FORUM IBERO-AMERICANO DE
JANELAS, PORTAS E FACHADAS,
Sao Paulo-Brasil

18

REUNIAO TECNICA

GT PVC, ANFAJE,

Marco de Canaveses-Portugal

25

REUNIAO TECNICA

GT Tecnologia de Fachadas, ANFAJE,
Oeiras-Portugal

30

SESSAO DE ACTUALIZACAO
«Sistema de Certificacdo Energética
dos Edificios», ADENE,
Moura-Portugal
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EM FOCO

ANFAJE considera RERU um regime de reabilitacao
“low-cost” com consequéncias graves.

A ANFAJE constata com grande preocupacao a degradacao da maioria do edificado
portugués e a necessidade urgente da dinamizacao de politicas, programas e medidas
que tenham como objectivo levar por diante accoes de Reabilitacdao Urbana com enfoque
na melhoria da eficiéncia energética dos edificios, contribuindo para o melhoramento
das condicoes de conforto térmico e acustico das habitacées portuguesas.

Para a associagao, é urgente apostar

e incentivar a Reabilitacdo Urbana e
torna-la numa prioridade estratégica
para o crescimento da economia
portuguesa, com especial enfoque
para a dinamizacdo de sectores
importantes como o comércio, turismo
e habitacéo. E igualmente importante
atrair o investimento de novos agentes
econdémicos para requalificar o
patriménio edificado portugués. Além
disso, a Reabilitacdo Urbana ird também
alavancar novos modelos de negécio,
novos postos de trabalho, incentivando
a inovacao dos produtos, tecnologias

e servicos e a qualificacdo profissional
do sector, gerando valor acrescentado
as fileiras da construcdo e da eficiéncia
energética. As medidas de execucao

da Reabilitacdo Urbana devem ainda
apostar na melhoria da eficiéncia
energética dos 3 milhdes de fogos
existentes em Portugal que nao tém
quaisquer condicdes de conforto térmico
e acustico.

Neste sentido, e tendo em conta

as necessidades de requalificacao
existentes, a ANFAJE continua a criticar
fortemente o «<Regime Excecional para a
Reabilitacao Urbana» (RERU) publicado
em Diario da Republica pelo Governo,
no passado dia 8 de Abril. O RERU
prevé excepgdes no que diz respeito

a aplicacdo de requisitos técnicos ao
nivel da acustica, eficiéncia energética
e telecomunicagdes, o que no ponto
de vista da associacdo esta a dar-se um
passo atras na garantia das obras de
reabilitacdo com padrées de conforto
minimos que poderiam contribuir para
que os portugueses vivessem melhor e
poupassem na sua factura energética.
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Ao contrario do que refere o Governo,
politicas activas na area da Reabilitacao
Urbana ndo avancam pelo facto de
existirem “requisitos técnicos” que
encarecem os projectos e as obras,

mas por falta de instrumentos de
financiamento aos promotores
imobiliarios e proprietarios. Com
excepgao de algumas normas obsoletas
presentes no Regulamento Geral

das Edificacdes Urbanas (RGEU), a
existéncia de disposicoes e requisitos
técnicos asseguram que a reabilitacdo
dos edificios faca-se com base na
qualificacdo dos projectos, das empresas
de construcao responsaveis pela obra, na
qualidade dos materiais e na aplicacao
de novas técnicas de construcdo.

A ANFAJE nao entende como vai este
diploma vai conviver com os objectivos
da Directiva Europeia de Desempenho
Energético dos Edificios, com as metas
do PNAEE - Plano Nacional de Accao
para a Eficiéncia Energética, entre outros
regulamentos, diplomas e portarias
aplicaveis aos projectos e a construcao.
Nesta matéria, Portugal estd assim a

ir em sentido oposto aquilo que tem
vindo a ser implementado em todos

0s paises da Unido Europeia e com o
qual se comprometeu: a melhoria do
desempenho energético dos edificios.

Com este novo diploma, o Governo

cria uma espécie de “Reabilitacao

low cost” que ndo serve para dar um
impulso a necesséria dinamizacao da
economia portuguesa nem serve 0s
principais interesses dos intervenientes
na execucao da Reabilitacdo Urbana

em Portugal (tanto construtores

como proprietdrios ou inquilinos). Por
este motivo, a ANFAJE continuara a
apresentar propostas alternativas para

a necessaria producao de um Cédigo da
Edificacdo ou da Construcao, bem como
insistird na revogacao do RERU.




“RERU nao serve a
necessaria dinamizacao de
politicas publicas de apoio
a reabilitacao de edificios,
premiando a ma qualidade
da construcao e uma
reabilitacao de curto prazo”
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APONTAMENTOS TECNICOS

Seguranca em janelas e portas:
nova norma europeia EN1627-1630

Com a entrada em vigor da nova norma
europeia EN 1627-1630, para portas e
janelas anti-intrusao, é substituida a
anterior norma alema DIN ENV 1627-
1630 (norma geralmente utilizada para
este tipo de portas e janelas).

As principais alteracdes baseiam-se na
utilizacdo da lingua Inglesa, que define a
parametrizacao das classes de seguranca
RC - (Resistant Class) e a substituicao
das anteriores WK (DIN). As portas e
janelas passam agora a poder ter 6
classes de seguranca: as classes RC1 e
RC2 séo utilizadas para janelas comuns,
a classe RC3 é utilizada para janelas com
requisitos especiais, enquanto as classes
RC4, RC5 e RC6 sao utilizadas para portas.

A norma europeia EN 1627-1630 nao
adapta simplesmente a antiga norma
alema, mas estrutura a classificacdo de
seguranca de uma nova forma, existindo
novas exigéncias no que respeita aos
kits de ferramentas que sdo utilizados
nos testes e nos tempos de resisténcia
aintrusao (razdo pela qual as antigas
classes WK nao podem ser convertidas
nas novas classes RC).
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As classes de segurangas RC1 e RC2 para
janelas, sdo igualmente classificadas
mediante a utilizacdo do vidro P4A,

da norma europeia EN 356, a qual
especifica os requisitos de montagem
do vidro, o tipo de ferragem de
seguranca certificada, o método de
fabrico do caixilho certificado e os perfis
devidamente certificados para o efeito.

A certificacdo de janelas de seguranca
nao é obrigatdria, é voluntaria. Com base
em ensaios certificados num Laboratério
Notificado, o fabricante de janelas e
portas, pode atestar a certificacao obtida,
indicando a Classe RC do produto, de
acordo com os ensaios efectuados.

As janelas e portas certificadas devem
ostentar uma etiqueta/selo de certificagcao
correspondente ao numero do ensaio
realizado, de maneira a poder ser moni-
torizada, por pessoal externo a empresa
produtora, a documentacgao base dos
componentes e produtos testados.

Eng.° Ricardo Delca,
Coordenador dos Grupos de Trabalho

Em varios paises da Europa, as empresas
seguradoras reconhecem ja a existéncia
de janelas e portas certificadas a
seguranca anti-intrusao, reduzindo
significativamente o valor das apdlices
de seguro de roubo das habitagoes.
Deste modo, esta nova norma permite
aumentar significativamente o valor de
uma janela e/ou porta que ateste a sua
classificacdo a anti-intrusao, indo ao
encontro das necessidades dos clientes
particulares.




FOCO INTERNACIONAL

FACE divulga produtos e projectos europeus

Na sequéncia da participacao da ANFAJE
na FAECF - Federagao Europeia de
Associagoes de Fabricantes de Janelas,

a associagao participa no projecto
desenvolvido pela associa¢do congé-
nere holandesa (VMRG) que tem como
objectivo a criagao de uma plataforma
de partilha de informacéo sobre todo o
Sector da Caixilharia, a nivel europeu.

Este projecto tem o nome de FACE e
pode permitir as empresas associadas,
através da presenca da ANFAJE, terem
mais visibilidade a nivel europeu,

dando especial destaque as suas obras,
produtos e servicos, sem custos acres-
cidos. Além disso, a publicacao de obras
realizadas em Portugal, pode potenciar
a projeccao da capacidade das empresas
portuguesas para desenvolver a sua
actividade em mercados externos, sobre-
tudo nos varios paises da Europa.

O projecto FACE é no fundo uma comuni-
dade baseada numa plataforma web que
permite dar visibilidade internacional a
projectos e produtos tecnologicamente
avancados, a empresas e aos seus profis-
sionais, chegando a milhares de projec-
tistas, arquitectos e empresas de contra-
tagao. No projecto FACE participam
associagoes de fabricantes de janelas e
fachadas leves, empresas fabricantes e
instaladores, engenheiros, arquitectos,
universidades e outros intervenientes
relacionados com o sector.

O FACE é uma ferramenta moderna e
singular para informar, partilhar resul-
tados de investigacao e divulgar novas
tecnologias, ajudando a quebrar as fron-
teiras nacionais, a0 mesmo tempo que
permite envolver todos os agentes do
sector das janelas e das fachadas leves.

No sitio do FACE pode encontrar-se infor-
macdo sobre projectos realizados, novos
produtos, ensaios e projectos de inves-
tigagdo, as ultimas noticias relacionadas
com o sector, entre outros.

Mais informacao:
http://www.internationalfacade.com/
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EMPRESAS ANFAJE EM DESTAQUE

CRUZFER: Sistemas de ferragens GU com qualidade
reconhecida e comprovada.

1. Qual é a principal estratégia que

a CRUZFER tem implementado em
Portugal para ser uma das empresas
referéncia do sector e quais as suas
apostas para o futuro préximo, tendo em
conta os desafios que se colocaram ao
sector da Caixilharia nos ultimos anos?

A Cruzfer iniciou a sua actividade em
Portugal em 1990. Temos, portanto,

24 anos de existéncia. No sector de
ferragens para caixilharia, para além

de sermos os mais antigos, seremos a
Unica empresa filial, em Portugal, de um
grande fabricante a nivel mundial como
€ a GU. Este ponto é muito importante
pois garante ao cliente que quando fala
com a Cruzfer, fala com a GU.

Para a Cruzfer, o seu cliente é o melhor
activo. Desde o inicio da actividade
que a Cruzfer tem vindo a evoluir a sua
estrutura para prestar um servico de
exceléncia que passa por comercia-
lizar sistemas de ferragem da GU com
qualidade reconhecida e comprovada,
com um stock permanente em Portugal
que permita responder ao cliente em
tempo util, bem como por uma equipa
de técnicos e comerciais, permanente-
mente no terreno para apoiar, sempre
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que necessario, 0s nossos clientes. De
referir ainda que, em Abril deste ano, a
Cruzfer iniciou a sua actividade em novas
instalacdes proprias, pensadas para
proporcionar um melhor servico.

2. Os fechos e as ferragens sao um
elemento extremamente importante no
desempenho de uma janela ao nivel da
seguranca da habitacao. Neste sentido,
que recomendacoes faz a CRUZFER ao
cliente particular aquando a escolha
das janelas para a sua casa?

Hoje em dia a seguranca da nossa casa é
um dos aspectos mais importantes a ter
em conta. Quando um cliente final lida
com o processo de aquisicdo de novas
janelas, quer seja em construcdo nova
quer seja na reabilitacdo, é importante
que saiba pelo fabricante que a janela
pode possuir caracteristicas de resis-
téncia a intrusao.

A Cruzfer, através dos seus sistemas de
ferragem, tera a possibilidade nao s6

de fornecer os respectivos “pacotes de
ferragem” como inclusive permitir ao
fabricante da janela a certificacdo da
mesma na respectiva classe normativa
de resisténcia a intrusao (como por
exemplo, as classificacdes RC1 ou RC2). A
janela podera depois de aplicada possuir
um selo colado no vidro que comprova a
referida classe de resisténcia tornando-se
um factor de dissuasao importante.

3. Outro aspecto muito negligenciado
pelo cliente particular é a manutencao
dos fechos e ferragens das suas janelas.
Assim, quais as recomendacdes da
CRUZFER ao cliente particular para um
correcto funcionamento dos fechos e
ferragens das suas janelas?

A Cruzfer desde o inicio da sua activi-
dade que promove junto do fabricante
da janela a“cultura” da correcta manu-
tencao da ferragem. Néo se pode falar
em periodos de garantia da ferragem
sem falarmos na sua correcta manu-
tencado. Proporcionamos ao nosso cliente
0s meios e o conhecimento que permita
apos a instalacdo das janelas, instruir o

cliente final de como deve ser feita a refe-
rida manutencéo.

Como em qualquer outro equipamento,
a vida util da ferragem depende da forma
como a mantemos ao longo do tempo.
Seria no nosso entender fastidioso no
ambito desta entrevista enumerar de
forma mais técnica todas as recomen-
dacdes em termos de manutencdo da
ferragem, por isso lancamos, desde ja,

a Anfaje o desafio de numa préxima
newsletter ser feito um artigo especifico
sobre o tema.

4. No entender da CRUZFER, quais sao
os principais desafios e oportunidades
que se colocam, actualmente, as empresas
de ferragens e acessdrios para o sector
das janelas e fachadas leves?

As empresas do sector tém de lidar com
um mercado interno muito dificil, reflexo
de uma crise nao soé local, mas também
global. A menor dimensao do mercado
da construcao e a maior competitividade
no sector do fabrico de janelas obrigam
as empresas a reestruturar-se de forma

a sobreviver. Hoje assistimos a que uma
grande parte da producao nacional de
janelas é para exportacgao, provando

que um grande nimero de empresas
portuguesas “arregagaram as mangas’,
tornando o sector do fabrico de janelas
e fachadas leves visivel no ranking dos
produtos mais exportados.




EMRESAS ANFAJE EM DESTAQUE

No pressuposto que num futuro a
médio prazo ndo vamos ter um mercado
interno fulgurante como anteriormente,
este processo de internacionalizacdo
para outros mercados sera o caminho
para todas aquelas empresas que pela
sua dimensdo ndo poderdo depender

unicamente do nosso pequeno mercado.

Também no sector dos fabricantes de
ferragens e acessorios cabe acompanhar
esta direccdo no caminho da internacio-
nalizacéo.

5. Como avaliam a vossa participacao
activa como empresa associada da
ANFAJE?

A Cruzfer esta ligada a Anfaje desde
a sua criacao.

Estamos convictos de que, pela primeira
vez, existe uma associacdo cujo trabalho
que tem sido desenvolvido demonstra

a capacidade de criar condicdes e de
exercer influéncia junto dos decisores,
com o objectivo de fortalecer um sector
que estava sem representacao efectiva.

Temos de reconhecer a esta Direccao

da Anfaje um trabalho fantastico em
diferentes vertentes muito importantes
para esta industria como por exemplo a
questao da implementagao da Marcacao
CE dejanelas, a etiquetagem energética
das mesmas, a criacao do sistema de
incentivo a troca de janelas, e o voltar a
tornar visivel a associacdao portuguesa no
seio da FAECF.
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EMRESAS ANFAJE EM DESTAQUE

BENEPVC: Aposta no sistema GENEO
e na internacionalizacao.

1. Qual a principal actividade da
BENEPVC e como resumem o historial
da empresa desde a sua criagao até a
data de hoje?

A Benepvc foi criada no ano de 2005

e tem como actividade a producao de
portas e janelas em PVC, tendo sido criada
para um mercado, sofisticado e exigente.
Ap6s darmos os primeiros passos
depressa a empresa se apercebeu que as
necessidades do mercado seriam maiores
do que inicialmente previsto, levando

a que realmente a escolha dos seus
parceiros fosse o aspecto mais impor-
tante, optando assim por trabalhar com
as marcas mais prestigiadas e com maior
credibilidade do mercado.

Devido a enorme experiéncia dos seus
colaboradores e gerentes, a empresa
cresceu progressivamente tendo ja um
leque de variados clientes a nivel nacional
e internacional. Este crescimento nao
seria possivel sem a enorme satisfacao de
todos os nossos clientes. Derivado desta
constante preocupacao, foi implemen-
tado, em 2009, na empresa, um Sistema
de Gestao da Qualidade cumprindo a
norma NP EN ISO 9001:2008, certificado
pelaTOV Rheinland.
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2. Quais os produtos que contribuem
mais para o crescimento da BENEPVC?
E, actualmente, quais sao os vossos
principais desafios e projectos para o
desenvolvimento futuro da empresa?

Por opcao, a Benepvc trabalha apenas com
dois tipos de produto: as portas e as janelas
em PVC, nos quais foca todas as suas energias.

Neste momento, existem alguns desa-
fios a nivel internacional que poderao
expandir a actividade da nossa empresa.
Contudo trata-se apenas de um projecto
que merece todo o nosso empenho e
dedicacao para se desenvolver durante
0s préximos 3 anos.

Actualmente, apds a nossa candidatura
ao QREN, no ambito do Regulamento

do Sistema de Incentivos a Qualificacdo
e Internacionalizacdo de PME, ter sido
aprovado, estamos com este projecto em
maos. Este projecto surgiu para dina-
mizar, inovar e expandir a nossa industria
para nos qualificarmos ao nivel das nossas
congéneres sectoriais que operam nao sé
no mercado nacional como internacional.
Tudo isto, ird contribuir para o aumento
da nossa produtividade e rentabilidade,
com um melhor controlo de gestao e
planeamento da actividade, e obter
ganhos de competitividade a nivel
nacional, mas principalmente a nivel
internacional.

3. Quais sao as principais apostas da
empresa para se distinguir no mercado?

A BENEPVC é uma empresa com uma
capacidade de adaptacdo excepcional,
levando a que possamos efectuar qual-
quer tipo de obra, seja a grande obra de
projecto, seja a pequena moradia para
renovacao.

Neste momento a BENEPVC, encontra-
se também numa nova fase, que esta a
tornar algo possivel ao nivel das novas
tecnologias, que até hoje no mercado
nacional nao existia nas empresas deste
ramo. Isto é, neste momento a empresa
coloca ao servico de todos os seus
clientes um portal web, que Ihes possi-
bilita 0 acompanhamento em tempo
real da producéo de cada encomenda,
permitindo a qualquer cliente, em qual-
quer espaco fisico do mundo, controlar
permanentemente o estado da sua
encomenda.
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Além disto, e mais virado para o produto,
a BENEPVC tornou-se a primeira e Unica
empresa em Portugal a fabricar janelas
no conceituado sistema GENEO. Apesar
de este sistema estar a ser produzido, na
sua grande maioria para outros paises
da Europa, esperamos que a constante
preocupacao com as perdas energéticas
leve os portugueses a pensar muito bem
antes de adquirem a janela, e que este
sistema passe a ter uma maior expressao
no mercado portugués.

4, A Reabilitacao Urbana, com enfoque
no cliente particular, € uma area crucial
para potenciar novos negdcios e cresci-
mento econdmico? Em caso afirmativo,
em que medida?

Neste momento a BENEPVC encontra-se
a reescrever todo o conceito comercial
que poderia existir, sendo que serdo
apresentadas novidades no ultimo
trimestre do presente ano. Novidades
estas, que irdo revolucionar o conceito
comercial das empresas do sector, bem
como algo que o préprio consumidor
final ndo imaginava que pudesse vir a
existir neste ramo, elevando assim a sua
satisfacdo por trabalhar com empresas
portuguesas.

5. Como avaliam a vossa participa¢ao
activa como empresa associada da
ANFAJE?

A participacdo da BENEPVC na ANFAJE
tornou-se bastante positiva, tendo
ajudado a empresa a manter-se ao
corrente dos problemas do sector,

bem como das préprias leis impostas
ao sector. Esta associacdo tem vindo

a provar que realmente a unido pode
fazer a forca. No entanto, sabemos

que ainda existe um longo caminho a
percorrer, apesar daquele que se conse-
guiu percorrer num tao curto espaco de
tempo ser meritério. Mas s6 com a uniao
de todo o sector, poderemos vir a parti-
Ihar um sucesso comum.
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TAFE: investe no sector da concepcao e desenvolvimento
para responder as crescentes exigéncias técnicas.

1. ATAFE iniciou a sua actividade em
1967. Qual tem sido a sua estratégia
para vingar no mercado nacional,
dando distin¢ao aos seus perfis de
aluminio?

No sector da caixilharia de aluminio a
TAFE, SA, desde o inicio da sua activi-
dade como empresa extrusora, esteve
sempre em sintonia com as solicitagdes
do mercado, quer no aspecto puramente
técnico quer na vertente ambiental,

nao descurando o factor estético. Para
tal, investiu em tecnologias de ponta

nos sectores de concepcdo e desenvol-
vimento de produto, extrusao e trata-
mento superficial. Foi sempre primordial
para esta empresa a satisfacao do cliente
seja ele distribuidor, fabricante ou consu-
midor final.

2. No que respeita ao futuro do
mercado das janelas de aluminio em
Portugal, e de acordo com a vossa
opinido, quais sao os principais desafios
e tendéncias que se colocam?

Cada vez mais o produto “verde’, desde
o fabrico até a utilizacao, vai impor a
implantacdo no mercado. A eficiéncia
energética é uma realidade e todos os
materiais devem ser concebidos sem
esquecer esse parametro.

A seguranca e comodidade aliadas ao
factor estético tém que acompanhar
este desenvolvimento tecnolégico e
arquitectoénico.
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3. 0 aumento das exigéncias técnicas
aplicadas ao sector das janelas tem
sido bastante significativo. Como tem
a TAFE conseguido responder a estas
exigéncias?

Investimos muito no sector de
concepcao e desenvolvimento, criando
novos produtos para cumprir normas
cada vez mais exigentes e por vezes
tentando antecipar as necessidades do
proprio mercado. A estreita colaboragao
com os fabricantes de materiais comple-
mentares (ferragens, materiais para isola-
mento e acabamento, etc.) é também
uma prioridade nesta casa.

4. A etiqueta energética de janelas
pode ser um instrumento util para
comunicar as vantagens das janelas
eficientes ao cliente particular. Na vossa
opiniao, e enquanto aderentes ao SEEP,
que outras vantagens tras a etiqueta
energética de janelas?

Nao somos alheios ao facto de que a
etiquetagem tem a possibilidade de
fiscalizacdo e de controlo. Sobre este
aspecto o futuro da economia do sector
vai ser um indicador a considerar. Ha
pequenas industrias com muita quali-
dade e grandes industrias com qualidade
mediana. Devemos ponderar todas as
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situagdes e apoiar quem trabalha com
qualidade, por ser este o grande poten-
ciador do mercado. O custo da certifi-
cacdo é um factor que deve ser ponde-
rado, ndo podendo ser colocado de
parte, dado o impacto que pode ter na
competitividade. Acima de tudo deve ser
controlado o “negdcio da certificacao’,
bem conhecido das industrias.

5. Como avaliam a vossa participacao
activa como empresa associada da
ANFAJE?

Estamos a tentar dar o nosso contributo
dentro das nossas possibilidades, como
por exemplo participando no Grupo de
Trabalho do Aluminio, sempre na espe-
ranca de fazer cada vez mais e melhor.

Perspectivas - Newsletter ANFAJE
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Etiqueta Energética: uma ferramenta indispensavel para as empresas do sector.

No inicio do segundo semestre
de 2014, a ANFAJE orgulha-se
de continuar a apoiar a
divulgacao e execucao,
conjuntamente com a ADENE
- Agéncia para a Energia, da
etiqueta energética de janelas.

O SEEP - Sistema de
Etiquetagem Energética

de Produtos, cujo primeiro
produto com etiquetagem
voluntdria sdo as janelas,
conta a data com a adeséo de
177 empresas, entre as quais
127 sdo empresas fabricantes,
32 sdo Detentores de Sistemas,
9 Produtores de Vidro e 9
Empresas Instaladoras. As
empresas aderentes ganham
competitividade no mercado
e potenciam o seu volume

de negdcios uma vez que a
etiqueta energética destaca
os produtos que atestem a
sua Qualidade, ao mesmo
tempo que contribuem mais
para um melhor desempenho
energético das janelas,

uma melhor eficiéncia
energética da habitacao, um

Mais formacao para as empresas de janelas.
ANFAJE apoia novo projecto WinPro.

A ANFAJE tem participado

como apoiante nos projectos
desenvolvidos pelas
entidades com as quais
celebrou diferentes protocolos
de colaboragéo, como a
candidatura do projecto
“WinPro - Training and Certification
for a Robust European Network
of Professional Window Installers
Professionals” ao programa
“Horizonte 2020, o qual apoia
projectos de investigacao e
inovacdo a nivel europeu através
do seu co-financiamento.

O projecto “WinPro’, da respon-
sabilidade da ADENE e do
LNEC, prevé a implementacdo
de um programa de formacao
e certificacdo para os instaladores
de janelas eficientes, de acordo
com as metas europeias e
nacionais. Este projecto tem
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como objectivo comple-
mentar, a formacao ao nivel
da Marcacdo CE de janelas e
na melhoria do desempenho
energético das janelas.

Pretende-se assim que os
consumidores, construtores

e projectistas tenham acesso

a uma maior Qualidade na
instalacdo dos produtos. Este
projecto contribui ainda, para
o cumprimento das metas do
PNAEE - Plano Nacional de Accao
para a Eficiéncia Energética

maior conforto térmico e
uma diminuicédo da factura
energética (factores muito
procurados pelo consumidor
final na escolha do produto).

A ADENE e a ANFAJE

tém consciéncia de que

o consumidor final é
extremamente importante
para alavancar o SEEP Janelas
e, neste sentido, foi criado um
simulador de desempenho
energético de janelas, o qual
simula a classe energética das
janelas e permite saber quanto
pode beneficiar o cliente final
se optar pela instalacdo de
janelas eficientes. Por outro
lado, as empresas aderentes
tém também um papel
disseminador decisivo junto
do consumidor final, uma

vez que este tem falta de
informacdo técnica sobre os
produtos que esta ou pretende
comprar. Neste sentido, as
empresas aderentes devem
divulgar ao maximo o SEEP
Janelas nas suas actividades
comerciais, reforcando que
a etiqueta energética é uma
distincdo da Qualidade dos
seus produtos.

No ambito do SEEP Janelas,
estd a ser desenvolvido

pela ADENE um plano de
comunicacdo e marketing
com o objectivo de potenciar
aimagem da etiquetagem
energética, permitindo assim
que o mercado profissional

e o consumidor final tenham
conhecimento do seu
enquadramento e dos seus
beneficios.

Mais eficiéncia energética nos edificios.
ANFAJE apoia novo projecto

“Renewables and Efficiency at home:
Take a run-up to deep Renovation”

A ANFAJE apoia a candidatura ao programa
“Horizonte 2020" do projecto “Renewables

and Efficiency at home: Take a run-up to deep
Renovation’, desenvolvido pelo Instituto de
Sistemas e Robética, da Universidade de Coimbra.

O projecto tem como foco a reabilitacdo dos
edificios residenciais das zonas mediterranicas

e propde-se coordenar e apoiar os profissionais

do sector da construcao, no desenvolvimento,

na implementacdo e na promog¢ao de uma
abordagem integrada e optimizada que ird permitir
intervencdes mais eficientes e eficazes, reduzindo a
diferenca entre o real desempenho energético das
habitagdes e a expectativa inicial ou prevista.
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ANFAJE apoia a campanha da APAL “Aluminio: 100% a favor!”

A ANFAJE tem ainda apoiado
a promocao e divulgacao da
campanha nacional sob o
mote “Aluminio 100% a favor”,
desenvolvida pela APAL -
Associacdo Portuguesa do
Aluminio e a qual pretende
promover o aluminio e os
beneficios da sua utilizacdo e
aplicacdo nas mais variadas
solucdes quer em termos de
arquitectura, engenharia,
industria, decoracdo de inte-
riores, entre outras areas.

A APAL delineou um conjunto
de accdes dirigidas aos profis-
sionais e futuros profissionais,
com o objectivo de poten-
ciar a troca de informacéo

e a partilha de experiéncias
entre estes e as industrias do
aluminio.

Segundo a APAL, “em Portugal
existe tecnologia, capacidade
cientifica e industrial para
concretizar ideias e trans-
forma-las em realidade” e,

por isso, esta campanha vai
integrar diferentes accoes,
que incluem um Concurso
Nacional de Design - “Tens
Perfil para este Desafio? — é
uma questao de massa
cinzenta”- para alunos univer-
sitdrios das areas da Arquitec-
tura, do Design e da Enge-
nharia Mecanica e ainda um
ciclo de workshops “Aluminio
100% a favor”. A campanha

tem ainda outra acgao, a
criacdo de uma“biblioteca do
aluminio itinerante” que vai
acompanhar os workshops,
permitindo aos profissionais
contactar directamente com
um vasto leque de perfis de
aluminio, conhecer as suas
vantagens e tirar duvidas
acerca da sua aplicabilidade.

No final da campanha
pretende-se que os profissio-
nais estejam melhor infor-
mados acerca das poten-
cialidades e vantagens da
utilizacdo do aluminio, entre
as quais o facto de ser 100%
reciclavel.

Mais informacoes em:
www.aluminio100porcento.com

ANFAJE participa activamente no desenvolvimento
de actividades do Cluster Habitat Sustentavel.

Outro parceiro da associacao
tem sido o Cluster Habitat
Sustentavel, com o qual a
ANFAJE tem debatido temas
interessantes para o sector das
janelas e das fachadas leves
como o conceito da“Passive
House” ou“Smart Cities.

O tema das “Smart Cities”
é hoje uma das preocupa-
¢Oes europeias e mundiais,

podendo ser uma excelente
forca motriz para a inovacao e
competitividade, propiciando
a abertura de novos mercados
para as filerias da construcao
e do imobilidrio e da eficiéncia
energética.

O Cluster Habitat Sustentavel
e 0 Pélo de Competitividade
TICE, sdio membros fundadores
da rede Smart Cities Portugal

e estao envolvidos no Road-
show2014 que organiza

5 workshops entre Maio e
Outubro de 2014.

A ANFAJE participou, no
passado dia 20 de Maio de
2014, nos primeiros dois

workshops realizados na
Universidade de Aveiro, apre-
sentando o tema “A impor-
tancia da reabilitacdo e requa-
lificacdo urbana na construcao
de cidades inteligentes”.

O workshop contou ainda com
a participacao de inimeras
entidades e participantes.

O Cluster Habitat Sustentavel
foi reconhecido formalmente
em Julho de 2009, pelos
ministros da Economia e do
Ambiente, do Ordenamento
do Territério e do Desenvol-
vimento Regional, no ambito
das Estratégias de Eficiéncia
Colectiva (EEC). O Cluster

Habitat abrange entidades
que estao relacionadas desde
o sector extractivo ao da
transformacédo de materiais de
construcdo, passando pela area
da construcao e reabilitagcao
até outras actividades como

as dos fornecedores de bens e
equipamentos para o “Habitat”.
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ANFAJE participa activamente na CPCl - Confederacao Portuguesa da
Construcao e do Imobiliario na defesa da fileira da construcao e do imobiliario.

A ANFAJE tem participado
activamente na CPCl - Confe-
deracdo Portuguesa da
Construcao e do Imobilidrio,
no acompanhamento da
execuc¢ao do «Compromisso
para a Competitividade
Sustentavel do Sector da
Construcao e Imobilidrio». Este
compromisso foi assinado entre
a CPCl e o Governo com o
objectivo de dinamizar e recu-
perar a importancia da fileira
da construcao e do imobiliario
para o desenvolvimento e
crescimento da economia
portuguesa.

Além disso, a ANFAJE tem
contribuido activamente para
que a Reabilitacao Urbana seja
encarada como um factor de
desenvolvimento estratégico
para Portugal. Neste ambito,

a no passado dia 4 de Julho,
no Porto, a CPCl organizou a
conferéncia «A Reabilitagcdo
Urbana em Portugal - Presente
e Futuron.

Este evento contou com a
presenca do Ministro do
Ambiente, do Ordenamento
do Territoério e da Energia e

do Secretario de Estado do
Ordenamento do Territério e
da Conservacao e de varios
especialistas reconhecidos,
dirigindo-se a todos os
intervenientes no mercado
da reabilitacdo urbana em
Portugal. O objectivo foi a
apresentacao do “Estudo
Prospectivo de Mercado da
Reabilitacdo Urbana e Guia de
Boas Praticas” desenvolvido
pela Faculdade de Engenharia
da Universidade do Porto
(FEUP) e o debate sobre os
desafios do sector, bem como

o impacto das alteracdes legis-

lativas em curso e do novo
quadro de apoio de fundos
comunitarios.

Neste estudo apresentado
estima-se que o custo total da

Reabilitagdo Urbana do parque

edificado, ultrapasse os 38 mil
milhdes de euros.

Segundo a CPCl, o estudo
permite a criagao de um

inovador “Indice Compésito de
Caréncias Qualitativas” ao fazer
uma analise pormenorizada

e actualizada ao desenvolvi-
mento demogréfico (numero
de familias) e ao estado e
evolucao do parque habita-
cional. Assim, é possivel tracar
0 mapa dos municipios onde
as necessidades de reabili-
tagao sao mais agudas e onde
Sa0 necessarios mais apoios e
instrumentos de dinamizacdo
do mercado. A andlise de
dados permite ainda identi-
ficar modelos de intervencao
orientados para problemas
locais, mas que exigem uma

Grupos de trabalho técnicos da ANFAJE definem planos de accao.

A ANFAJE, desde o inicio da sua fundacao, procura
desenvolver actividades e promover ac¢des que
estimulem a inovacao tecnoldgica e a qualificacdo
profissional e aumentem a partilha de conhecimento
técnico no sector da Caixilharia. Neste sentido, e em
conjunto com as empresas associadas, a ANFAJE criou
seis grupos técnicos de trabalho distintos ainda que as
suas actividades estejam muitas vezes co-relacionadas.
Assim, foram criados os seguintes Grupos de Trabalho:
GT da Madeira, GT do Aluminio, GT do PVC, GT do Vidro,
GT de Tecnologia de Fachadas e GT de Ferragens e

Acessorios.
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estreita articulacdo com poli-
ticas a nivel nacional.

Este estudo servird de “pano
de fundo” para promover, a
nivel nacional, um debate
que se pretende inclusivo e
agregador, com a participagao
de toda a sociedade, sobre o
quadro legal, as linhas orien-
tadoras das politicas publicas,
as medidas para combater

a crescente degradagao do
parque habitacional e feno-
menos como a deterioracdo e
as caréncias de habitacao, os
incentivos a reabilitacdo e o
préximo quadro comunitario
de apoio.

Os planos de accao ja estao definidos para cada grupo de
trabalho técnico, mas s6 sdo exequiveis com o empenho
e envolvimento directo e/ou indirecto das empresas
associadas. Os resultados destes trabalhos visao melhorar
a qualidade e transmitir informacao técnica util as
empresas do sector da Caixilharia.

Assim, a ANFAJE espera contribuir para que 2014 seja
um ano de mudanca que possa acelerar a superacao da
crise em que vivemos ha varios anos, aproveitando as
oportunidades que se nos oferecem.
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ANFAJE replicou seminario sobre as exigéncias da Marcacao CE
e o Regulamento dos Produtos de Construcao no Porto.

Apds 0 enorme sucesso em
Lisboa, a ANFAJE e o LNEC
realizaram um novo Seminario
técnico «Marcacao CE de
portas e janelas no contexto
do Regulamento dos Produtos
de Construcao», no passado
dia 3 de Julho, no Porto,
contando com a presenca de
cerca de sessenta participantes
de varias empresas do sector
das janelas e fachadas leves.

Este seminario teve como
objectivo, transmitir e escla-
recer as principais alteracdes

e exigéncias colocadas pelo
novo Regulamento dos
Produtos de Construcédo (RPC),
aos fabricantes de janelas e
fachadas leves para aporem

a Marcacgao CE nos seus
produtos.

Para o efeito, o semindrio
contou com a participagao

de oradores da Direc¢ao

Geral de Actividades Econé-
micas (DGAE), do Laboratério
Nacional de Engenharia Civil
(LNEC), da Autoridade de
Segurancga Alimentar e Econé-
mica (ASAE) e da Agéncia para
a Energia (ADENE).

O primeiro painel, destinado
ao tema da implementacédo do
RPC em Portugal, foi iniciado
com a intervencdo do Eng.°
Melo Arruda, da DGAE, que
expos de forma aprofundada
as matérias mais relevantes do
RPC, as principais diferencas

e correspondéncias entre

a Directiva 89/106/CEE e o
RPC e as medidas nacionais
adoptadas por intermédio

do Decreto-lei n.° 130/2013.
De seguida, os participantes
puderam assistir a intervencao
do Eng.° Armando Pinto,

do LNEC, que apresentou

de uma forma detalhada os

ensaios (ITT), calculos de tipo
e o controlo de producéo

em fabrica, procedimentos
necessarios para a aposicao

da Marcacao CE, explicando

0s passos exigidos pela NP

EN 14351-1, recorrendo a
demonstracdo de exemplos de
prototipos a ensaiar.

No segundo painel, a Eng.2
Odete Fernandes, do LNEC,
demonstrou quais os proce-
dimentos que os fabricantes
de janelas devem realizar

para emitirem a Declaracdo
de Desempenho e aporem a
Marcagao CE de acordo com
as novas exigéncias. Explicou
ainda o conceito de produto-
tipo e os deveres e respon-
sabilidades dos fabricantes

na aposicao da Marcacao CE.
Posteriormente, a Eng.2 Marina
Dias, da ASAE, interveio para
abordar o tema da fiscalizacao
do mercado, esclarecendo
quais as principais competén-
cias da ASAE nos produtos da
construcdo e quais os deveres
dos operadores econémicos,
mais concretamente neste
caso dos fabricantes e distri-
buidores de janelas. A encerrar
a segunda parte, o Eng. Luis

Bandarra, da ADENE, apre-
sentou a etiqueta energética
de janelas, uma etiquetagem
voluntaria mas que faz uma
distincdo positiva da qualidade
do produto, promovendo o
desempenho energético das
janelas.

O encerramento do semi-
nario coube ao Presidente

da ANFAJE que, depois de
fazer um rpido diagnéstico
do sector, abordou de forma
sucinta e mais técnica o contri-
buto das Janelas Eficientes
para a eficiéncia energética
dos edificios e apontou os
enormes desafios e oportuni-
dades que se abrem ao futuro
do sector.

Estes oradores, ao partilharem
a sua reconhecida experiéncia,
proporcionaram um momento
Unico de debate e desenvol-
vimento de ideias em torno

de um tema extremamente
importante para o bom desen-
volvimento da actividade das
empresas do sector das janelas
e fachadas leves

ANFAJE(E
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Prestigiada marca europeia de sistemas
de aluminio apresenta nova série de
correr minimalista para a arquitectura
contemporanea nacional

A Reynaers Aluminium, lider europeia de
solucdes arquitectdnicas em aluminio
sustentdveis, inovadoras e de alta qualidade,
apresenta a Hi-finity, a nova série de
correr com design minimalista e espessura
ultra-slim, que criam grandes superficies
transparentes, com aparéncia simultanea-
mente, leve, polida e elegante, permi-
tindo criar vistas infinitas com um desem-
penho maximizado.

Esta nova série de correr totalmente
transparente e acessivel, faz com que

o interior dos edificios em que se
incorpora, se estenda de forma homo-
génea para o exterior. Apesar das vistas
minimas de aluminio, a alta robustez do
sistema permite que a Hi-Finity suporte
o peso de um painel de vidro de grandes

dimensoes, até 500 quilogramas de peso.
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REYNAERS ALUMINIUM
lan¢a Hi-Finity.

através de um mecanismo de fecho
robusto, simplesmente carregando num
botao ou usando um controlo remoto.

Sobre o novo lancamento, Ricardo
Vieira, Country Manager da Reynaers
Aluminium Portugal, atesta “Estamos
genuinamente satisfeitos com o nosso
novo produto, onde cremos ter aliado
aspectos determinantes. Modernidade,
eficiéncia energética e seguranca séao
palavras de ordem na caracterizagao da
Hi-finity, uma solucdo Unica que acre-
ditamos abrir “janelas” ao futuro e que
nos ajuda a apostar na edificacdo na arte
arquitecténica contemporanea, da qual
somos profundos admiradores.”

O design minimalista Hi-Finity permite
que as superficies de vidro se prolon-
guem do chdo ao teto. Um aspecto extra
do design surge também com o puxador,
com um visual fino, elegante e simpli-
ficado. Com este puxador, as grandes
superficies envidracadas sao facilmente
movidas. Para um nivel de conforto ainda
mais elevado, é possivel a movimentacao
das folhas, automaticamente, através de
motorizacdo oculta, premindo um botéao
ou recorrendo a um controlo remoto.

As janelas Hi-Finity apresentam também
um elevado desempenho energético,
através das versoes de vidro duplo e
triplo. Permitindo um alto isolamento
térmico, reforcado pela estanquidade
do ar do sistema, é gerada uma barreira
firme contra a intrusao de ar. As seccoes
que fornecem as ligagdes entre os
painéis de vidro sdo desenhadas com
um perfil ajustavel patenteado pela
Reynaers, que assegura a combinacao
perfeita para um excelente isolamento
térmico e de som.

Apesar de um novo produto, a Hi-Finity
ja conta com prémios nacionais e inter-
nacionais. Destacando-se pela eficiéncia,
sustentabilidade e inovag¢do com o 1°
prémio, através dos “Prémios Inovacao na
Construgao 2014" E, em termos interna-
cionais, tendo sido galardoada na Bélgica
com o rétulo “Henry van de Velde” pelo
Design Flanders, que conta com a 202
edicdo da entrega deste prémio de quali-
dade. O reconhecimento destes rétulos
para a Hi-finity foram sublinhados pelos

Em termos de seguranca, esta é digna-
mente garantida através do conceito
do mecanismo de fecho que confere ao
sistema de correr um elevado nivel de
seguranca. Em combinacdo com o vidro
laminado, a Hi-Finity apresenta resis-
téncia ao roubo, classe RC2. O sistema

de abertura e fecho eléctrico é realizado

detalhes meticulosamente projectados e
desenvolvidos para uma nova dimensao
em portas de correr.
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SAPA BUILDING SYSTEM acaba
de lancar 3 novos sistemas.

A SAPA BUILDING SYSTEM langou a
solucédo Performance 70 CL, a qual
oferece a maior eficiéncia térmica para
janelas e portas de correr do mercado

e um excelente desempenho global

sem comprometer a aparéncia exterior
gracas a prumada central reforcada. Uma
inovacado patenteada pelo grupo Sapa.
Com um design moderno, a Performance
70 CL de linhas direitas e sébrias pode
ser aplicada tanto em projectos de

reabilitacdo, como de construcdo nova
(no sector residencial ou publico). A sua
excelente permeabilidade ao ar traduz-
se num elevado desempenho térmico,
permitindo responder aos mais exigentes
requisitos de eficiéncia energética.

Outro lancamento foi o do sistema
Avantis 95, o mais avancado sistema de
batente para portas e janelas existente
no mercado e o primeiro em Portugal

a receber a Certificacdo do “Instituto
Casa Passiva’, entidade responsavel pela
promocao e manutencdo do programa
de construcdo “Passive house’, 0 mais
elevado padréo de eficiéncia energética a
nivel mundial. Com um design atraente, a
Avantis 95 apresenta o equilibrio ideal entre

estabilidade e diferentes vistas de perfis
que podem ser personalizadas consoante
as necessidades estéticas do edificio.

Design moderno, maior leveza e trans-
paréncia sem comprometer a seguranca
sdo as principais caracteristicas das novas
propostas de balaustradas com aplicacao
possivel tanto em residéncias como

em locais publicos: Guarda-corpos BE e
Balaustrada BI.

O novo sistema Guarda-corpos BE é uma
solucdo sem apoios, caracterizada pela
predominancia do pano de vidro, com
resisténcia certificada de acordo com a
norma portuguesa NP 4491 2009, conse-
guida através da aplicacao de calcos
continuos juntamente com a aplicagao
de vedante-cola mono componente a
base de MS polimero e esta disponivel
em trés tipologias possiveis.

Ja o sistema de Balaustrada Bl da Sapa
Building System caracteriza-se pelos
componentes modulares de facil
montagem e oferece multiplas tipolo-
gias que podem ser combinadas com
prumos verticais, travessas horizontais e
painéis. Os acessorios deste sistema, em
aluminio extrudido, possibilitam trata-
mento superficial através de anodizacao
ou termolacagem, conferindo-lhe uma
maior resisténcia aos agentes corrosivos.
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KOMMERLING

Maxima eficiéncia energética

A KOMMERLING acaba de lancar dois
novos sistemas de janelas com perfis
de PVC que alcancam valores Uf (trans-
missao térmica) abaixo de 1 W/m2K.

A marca alema continua a inovar para
atingir perfis de PVC cada vez mais
eficientes. Estes dois novos sistemas de
janelas sdo as séries 88 Plus e 76 mm.

Novidades na cor

No que respeita a cores, a KOMMER-
LING apresentou recentemente duas
novas cores de imitacao de madeira,
ampliando assim a sua ja extensa

gama de cores. Além disso, o sistema
de peliculas de imitacao de madeira
melhorou a sua qualidade e ampliou

a sua garantia, passando de 5 para 10
anos relativamente a estabilidade da
cor. A marca também aperfeicoou o seu
sistema inovador para dar cor aos perfis
mediante polimeros fluidos: Kolorten,

o qual deixou de aplicar-se apenas no
exterior do perfil para poder ser agora
incorporado nas trés fases (face exterior,
interior do perfil e face exterior) e inclu-
sive poder ser combinado com acaba-
mentos de madeira no interior.
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Estores monobloco excelentes,
estores RolaPlus

A KOMMERLING melhorou também
notavelmente os seus estores RolaPlus,
0s quais apresentam agora uma ampla
variedade de opcdes: diferentes cores
(lisos, metalizados e com acabamentos
em madeira), motorizagao, controle
remoto, varios tipos de laminas

' <

KOMMERLING: Janelas mais eficientes
com design mais atractivo.

(incluindo as de seguranca) e distintos
tamanhos de caixas. Neste nova solucao
de estores monobloco foram ainda
introduzidas melhorias técnicas: a caixa
RolaPlus tem a melhor classificacdo de
Permeabilidade ao Ar: Classe 4.
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VEKA

Pelo segundo ano consecutivo, VEKA
apoiou a 52 edi¢do do Congresso sobre
Eficiéncia Energética e Sustentabilidade
na Arquitectura, em linha com a cons-
ciéncia sustentavel da empresa.

Realizou-se em San Sebastian, de 7 a 9 de
Julho, o 5° Congresso EESAP5
(http://eesap.org/), nesta quinta edicao,
sob o lema:“Lean Urbanism y Lean
Architecture”, que pretende divulgar a
importancia de construir edificios susten-
taveis com maior durabilidade, utilizando
para isso métodos que reduzam as
perdas térmicas, os custos e os prazos de
execucao - “Construccion Lean”.

Falar de construcdo sustentavel implica
falar de conceitos como a reducdo

no consumo energético do edificio e,
consequentemente, a diminuicdo nas
emissdes de CO2 para a atmosfera. E
neste aspecto, as janelas adquirem um
papel primordial, ja que entre 25% e 30%
do consumo energético de um edificio
perde-se, literalmente, pelas janelas.

Conceitos que a empresa teve a oportu-
nidade de desenvolver através da comu-
nicacdo técnica “O papel da janela na

certificacdo energética’, feita por Alfonso
Martin, Responsével da Area Técnica na
VEKA, durante o referido congresso.

O“Prémio para a melhor comunicagao
EESAP VEKA” foi entregue ao Projeto
LUCIA (Lanzadera Universitaria de
Centros de Investigacion Aplicada),
projecto da Universidade de Valladolid,
cuja comunicacao foi apresentada por
Francisco Valbuena Garcia. Um edificio
ZERO CO2 e ZERO ENERGIA, destinado a
laboratérios e centros de investigacao.

VEKA foi patrocinador Platina
no Congresso EESAPS.
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LISTA DE ASSOCIADOS

Os nossos associados em 2014. éNNFAJE @

lacional dos Fabricantes de Janelas Eficientes

A CATEDRAL SCHUCO PORTUGAL
ALUVEDRAS SIALNOR

BENEPVC SCA

CAIXIAVE STRUGAL
CAIXILOUR TAFE

CARLOS ALBERTO ALVES PEREIRA DECEUNINCK
CARVALHO & MOTA KGMMERLING
CIDADE PVC REHAU

DARIO HONORIO SAGIPER
DOUROSYSTEM VEKA
EUROCAIILHO

EXPOALUMINIOS PANEDGE

FALRUI FORNECEDORES DE AUTOMATISMOS
E MOTORIZAGAO DE ESTORES

SOMFY PORTUGAL

IDEIAS PRECIOSAS ALUMINIOS
JOAQUIM OLIVEIRA FIGUEIREDO

MONTEIROS FORNECEDORES DE SELANTES E MASTIQUES
QUAL SIKA PRTUGAL
SERRALHARIA O SETENTA SOUDAL

FORNECEDORES DE SOLUCOES DE ISOLAMENTO

SERRALHARIA SANTOS PEREIRA e
PARA PERFIS DE ALUMINIO

SILVESTRE & SOUSA ;

TECHNOFORM IBERICA
SYTALMAD

FORNECEDORES DE SISTEMAS DE FERRAGENS
1’61 JORGE MARTINS & PEDRO FERNANDES E ACESSORIOS

FABRICANTES DE SISTEMAS DE PERFIS DE ALUMINIO CRUZFER

ALUNIK WSA ROTOFER

EXTRUSAL
LINGOTE ALUMINIOS COVIPOR

NAVARRA CRISTALMAX

NORTALU GUARDIAN GLASS

PAULA & QUINTAS VIDRARIA FOCO

REYNAERS VIDROFORNENSE

SAPA BUILDING SYSTEMS IBERIA VITROCHAVES
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ANFAJE [E

Associagao Nacional dos Fabricantes de Janelas Eficientes

[El

de ser associado!

AREAS DE ACTUAGAO

DIVULGAGAO DAS EMPRESAS

FORMAGCAO PROFISSIONAL

SEMINARIOS,CONGRESSOS,
WORKSHOPS E CONFERENCIAS

APOIO TECNICO

APOIO A
INTERNACIONALIZAGAO

APOIO A EMPREGABILIDADE
PUBLICACOES

INFORMAGAO ESPECIALIZADA

Directorio das Empresas Associadas

Area de Associados (gratuita e
exclusiva para Associados)

Newsletter trimestral da ANFAJE
com 3.000 subscritores

Divulgacédo no stand da ANFAJE
(gratuita e exclusiva para Associados)

Formacéo para empresas da ANFAJE

Participacdo em eventos profissionais
organizados pela ANFAJE

Informacao e apoio sobre medidas de incentivo
as empresas ou a substituicao de janelas

Informacao técnica sobre o Sector
da Caixilharia

Missdes empresariais e visitas técnicas
Visitas a Feiras Internacionais

Apoio a integracdo de recém licenciados e
reintegracdo de outros profissionais

Publicacées editadas pela ANFAJE

E-mailings com informacao técnica e especifica
sobre o Sector da Caixilharia

SERVICOS BENEFiICIOS DOS ASSOCIADOS

Divulgacéo gratuita (exclusiva para Associados)

Area de Associados
(gratuita e exclusiva para Associados)

Divulgacao de noticias das empresas
(gratuita e exclusiva para Associados)

Divulgacédo no stand da ANFAJE
(gratuita e exclusiva para Associados)

5 a 15% Desconto

Gratuita a 50% Desconto

Gratuita

Gratuita

Acesso preferencial aos Associados

Acesso preferencial aos Associados
Acesso preferencial aos Associados

Distribuicao gratuita (exclusivo para Associados;
ofertas limitadas)

Distribuicao gratuita (exclusivo
para Associados; ofertas limitadas)



Sede Social

Avenida Salgueiro Maia, 978
Apartado 1647 - Abdboda
2785-503 S. Domingos de Rana

Escritorio

Quinta da Fonte

Rua dos Malhées, Edificio D. Pedro |
2770-071 Paco de Arcos

Tel: 21 445 70 70

Fax: 21 000 16 75

ANFAJE

Associagao Nacional dos Fabricantes de Janelas Eficientes

e

janelaseficientes@anfaje.pt

www.anfaje.pt
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