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ESPECIAL

Architailors ““reabilita”
Hospital da Trindade

O projecto deste investimento, estimado em 10 M€, ird
incidir nas condicGes estruturais da unidade hospitalar,
mas também nas obras de beneficiacao da Igreja, que
passar a integrar um percurso museol6gico e um
museu, assim como na recuperacdo das coberturas,
fachadas e espacos exteriores PAG. 18

CONSTRUCAO

BEI e UCI vao apoiar construcao
de edificios sustentaveis ... ..

Dossier: Portas,
Janelas e

Caixilharia

As empresas contactas pelo
CONSTRUIR, consideram que o
tempo de confinamento veio
reforcar necessidades basicas de
conforto. Uma exigéncia a que o
sector da janelas e portas diz

estar preparado e com novidades
ainda este ano PAGS. 32-38

IMOBILIARIO

O regresso da Nexity
a Portugal

A crise de 2008 afastou a Nexity mas,
dez anos depois, a promotora
imobilidria francesa regressou ao
mercado com novos projectos e com
um novo foco: a classe média. Em
carteira estio investimentos na
ordem de 160M€ PAGS. 20-21

MATERIAIS

Pandemia potencia
necessidades.
Empresas atentas

A pandemia por Covid-19 colocou
em evidéncia um conjunto de
necessidades ligadas a
higienizacdo e manutengdo de
materiais e  equipamentos.
Empresas estdo atentas e
reforcam a aposta neste “novo
normal” PAGS. 28-31

ALPHA X

Um mundo de solugoes
para aluminio

- ALU AXLPH A 219 612 434

erciaizingbo e Formagens, SA www.alualpha.pl_



http://www.alualpha.pt/
https://www.reynaers.com/

REABILITACAO E RENOVAGAO

ADHERE

COLAGEM DE CERAMIC
REVESTIMENTOS
REABILITA
HIDROSTOP
IMPERMEABILIZAGOES.
MICRO ART
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DA FORMA AS IDEIAS

SABE QUEM ESTA
A REABILITAR
A NOVA CIDADE?

O respeito pelas pessoas na preservacao do
patrimonio esta no centro das novas ideias
de reabilitagao.

Assim, um dos factos mais importantes
da nova cidade € a maneira cada vez mais
exigente como se encara a reabilitagao.
As solucdes de reabilitacdo SECILTEK
estdao em sintonia com as exigéncias

crescentes de uma reabilitagdo
consciente e sustentavel.

A SECILTEK da forma as ideias
que estao a transformar a nova cidade.

seciltek.com
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Editorial

[ que se diz...

“Imagem positiva na gestdo da covid pode atrair investidores
estrangeiros”

Jodo Pratas, presidente da Associacao Portuguesa

de Fundos de Investimento, Pensées e Patrimonios ,

1 de Junho, Jornal de Negdcios

“Ficamos a perceber que é possivel desburocratizar mais, que por
exemplo foi possivel prescindir da apresentacdo de documentos
originais, valendo copias digitalizadas. Ha que manter tais
possibilidades”

Serena Cabrita Neto, Socia e Co-Coordenadora

da Area Fiscal da PLMJ, 1 de Junho, Observador

“Somos os primeiros interessados em dar segurancga aos
trabalhadores e a toda a populagéo, que tem de continuar a
confiar que nos estaleiros das obras se tem cuidado e se cumprem
regras. Por isso, montdmos um plano de contingéncia e de
resiliéncia para todo o sector, a nivel nacional, e queremos ser
parceiros do Governo na sua aplicagdo”

Reis Campos, presidente da Associacdo dos Industriais de
Construcdo Civil e Obras Ptblicas (AICCOPN) , 31 de Maio,
Publico

“Eu espero que seja premiado pela inversdo do banco”
Anténio Ramalho, presidente do Novo Banco,
29 de Maio, Expresso
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Mas e afinal?

Nio h4, nesta altura, como o negar, tal como
néo havia muita margem para duvidas antes:
estamos perante um cendrio extremamente
dificil que apesar de resultar de um sério
problema sanitério, representa, efectiva-
mente, muito mais que isso. E é bom que en-
contremos um caminho, enquanto
sociedade, que nos leve a todos ao lugar
certo. O Governo estimou recentemente que,

em dois anos, seja possivel regressar a con-

Ricardo Batista
Director Editorial

juntura econémica de 2019, antes da reces-
sdo gerada pela pandemia de Covid-19.
“Neste momento, a incerteza é extremamente elevada e é muito dificil
dizer quando é que as economias regressarao ao nivel que tinham, por
exemplo, no ano de 2019, mas [...] penso que sera possivel em cerca de
dois anos regressar” a conjuntura econémica do ano passado, disse o se-
cretario de Estado Adjunto e das Financas, Ricardo Mourinho Félix.
Portugal tem sido encarado como aluno acima da média na forma como
tem lidado com este sério problema e isso deve deixar-nos orgulhosos,
de facto. Mas ha sempre um “mas”. Que nao sendo um pormaior, con-
vém ndo ser tratado como um pormenor. Nao ha muitas coisas mais
inimigas do compromisso que a auséncia de regras claras. Ou pelo
menos formas titubeantes de as promover. Foi assim com as mascaras,
que de néo serem necessarias e contraproducentes passaram a obriga-
térias. E serd assim com a importancia dos testes. Ao dia de hoje, esta
ainda em cima da mesa (sem grande resposta prética por parte dos de-
cisores) uma proposta por parte das associa¢des do Sector da Constru-
¢do para que todos os trabalhadores afectos a esta actividade respeitem
um plano especial de testagem e sejam enquadrados num regime de
identificacdo para que seja mais simples a sua identificacdo e controlo
de mobilidade. Isto numa altura em que o Pafs, regra geral, ja saiu do
seu confinamento for¢ado. Nao tem grande sentido, pois nao?

Construcéo Imobiliario
pags. 04-09 pags. 20-27
Engenharia Materiais
pags. 10-13 pags. 28-31
Arquitectura Especial
pags. 14-19 pags. 32-38
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Investimento

O BEI e Uni6n de
Créditos Inmobiliarios
vao financiar a
construcdo de novos
edificios de
apartamentos com
elevada eficiéncia
energética e a
reabilitacdo de imdveis
residenciais ja
existentes na Peninsula
Ibérica. O projecto
criard 1 230 postos de
trabalho durante a fase
de execucdo e
contribuird para uma
poupanca energética de
43,7 GWh por ano

Ricardo Batista
rbatista@construir.pt

Banco Europeu de Investi-

mento e a Unido de Créditos
Imobiliarios (UCI) estdo a promo-
ver um conjunto de medidas que
apoiam processos de construcdo
mais sustentdveis, ndo sé por inci-
direm sobre a constru¢ao de novos
edificios de apartamentos com ele-
vada eficiéncia energética como
sobre a reabilitagdo de iméveis re-
sidenciais j4 existentes, tanto em
Portugal como em Espanha.
Segundo adiantam as organiza-
¢oes, estes investimentos serdo
possiveis porque a UCI disponibili-
zara créditos a habitacdo e em-
préstimos pessoais para melhorar
a eficiéncia energética dos edifi-
cios. O acordo, segundo as mesmas
fontes, permitird a UCI gerar uma
nova carteira de financiamento
ecoldgico no valor de, pelo menos,
100 milhoes de euros em Espanha
e Portugal, que inclui hipotecas e
empréstimos a particulares e a as-
sociacdes.

Melhoria de
financiamento da UCI
Para o efeito, o BEI ird participar
na tranche de prioridade superior
de um titulo garantido por créditos
hipotecarios residenciais
(«RMBS»), com um montante total
de aproximadamente 100 milhdes
de euros. A carteira titularizada foi
originada pela UCI e é composta
por empréstimos hipotecarios por-
tugueses existentes. De acordo com
o comunicado assinado pelos res-
ponséveis do BEI e da UCI, esta
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BEI e UCI investem

na construcao de
edificios sustentaveis

operagdo “ira revigorar as capaci-
dades de financiamento da UCI,
para langar e comercializar activa-
mente novas linhas de produtos no
dominio das energias renovaveis,
alargando assim a capacidade fi-
nanceira da UCI para conceder em-
préstimos a eficiéncia energética
na regiao”.

Carteira de novos
empréstimos

Trata-se do primeiro projecto
apoiado pelo BEI que envolve a
constitui¢io de uma carteira de
novos empréstimos para a eficién-
cia energética, que cumprem os re-
quisitos estabelecidos pelo Banco
da UE e pelo Plano de Accéo para
Hipotecas com Eficiéncia Energé-
tica («Energy Efficiency Mortgage
Action Plan», EeMAP), uma inicia-
tiva desenvolvida pela Federagio
Hipotecéaria Europeia e apoiada
pela Comissdao Europeia (CE). O
apoio do BEI permitird a UCI fi-
nanciar a constru¢do de edificios
de balango energético quase nulo,
bem como a reabilitacdo energé-
tica de imdveis residenciais em
Portugal e Espanha, tendo como
beneficiérios finais os clientes par-

ticulares e as associag¢oes de pro-
prietarios. O projecto ajudara a
cumprir os objectivos de ac¢do cli-
mética e poupanga energética da
regido, e a atrair investimentos no
dominio da eficiéncia energética,
promovendo em simultaneo o mer-
cado de capitais para os titulos ga-
rantidos por créditos hipotecarios
residenciais («Residential Mort-
gage-Backed Securities», RMBS)
na Peninsula Ibérica, especial-
mente em Portugal, onde a activi-
dade de investimento neste
dominio tem sido moderada desde
a ultima crise financeira. Estima-
se que serao construidos novos edi-
ficios com uma érea aproximada
de 25 000 m2 e reabilitados imdveis
com uma area total de 450 000 m?
em Portugal e Espanha. Mais de 3
000 pessoas beneficiardo destes in-
vestimentos, prevendo-se uma pou-
panca energética total de 43,7 GWh
por ano, apés a finaliza¢do do pro-
jecto. Além disso, estima-se que os
subprojectos venham a criar 1 230
postos de trabalho durante o pe-
riodo de construcéo.

Foco nos objectivos
Emma Navarro, vice-presidente do

BEI responsavel pela actividade em
Espanha e Portugal e pela Accéo
Climatica do Banco, assegura que
“apesar das circunstancias dificeis
que todos enfrentamos e de os nos-
sos esforgos estarem concentrados
no combate & COVID-19, néo per-
deremos de vista o objectivo do BEI
de apoiar a transi¢do da Europa
para uma “economia e uma socie-
dade com baixas emissdes de car-
bono”. No entender de Navarro, “é
com grande satisfacdo que o BEI
apoia esta operacdo inovadora, que
estimula investimentos na eficién-
cia energética em Portugal e Espa-
nha e torna patente o compromisso
do Banco de continuar a promover
projectos ecoldgicos”. “O BEI envi-
dard os seus melhores esforcos
para assegurar que a recuperacgio
europeia apds a emergéncia de
saide seja centrada no clima e no
ambiente”, assegura ainda aquela
responsavel. J4 o director executivo
a UCI sublinhou que “a nossa cola-
boragido com o BEI no ambito do
projecto EEMI da Federacao Hipo-
tecaria Europeia permitir-nos-a
continuar a promover a eficiéncia
energética e casas mais sustenté-
veis em Portugal e Espanha”. Ro-
berto Colomer explica que “a
reabilita¢do de casas e edificios na
Europa é essencial para conseguir-
mos cumprir os objectivos do plano
Horizonte 2030 para o desenvolvi-
mento sustentavel na UE, uma
meta que a UCI esta totalmente em-
penhada em atingir”. J4 Luca Ber-
talot, secretario-geral da Federacio
Hipotecaria Europeia, defende que
“a recuperacéo da crise provocada
pela COVID-19 deve assentar num
novo paradigma ecolégico, que ga-
ranta novas atitudes a nivel econé-
mico e social. O ponto de partida
serd uma reavaliacdo do espaco e
do ambiente em que vivemos, de
uma forma totalmente diferente e,
acima de tudo, sustentavel”. “O in-
vestimento ecoldgico em edificios
serd a pega central de um meca-
nismo que promovera uma nova
cultura no mercado”, conclui. A
UCl ira disponibilizar quatro linhas
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de produtos diferentes: emprésti-
mos pessoais ecolégicos para a rea-
bilitagio de condominios;
empréstimos pessoais ecoldgicos
para a reabilitacdo de imdveis par-
ticulares; empréstimos hipotecarios
ecolbgicos para imdveis mnovos
(classes energéticas A e B); e em-
préstimos hipotecarios ecolégicos
para imoveis existentes (aquisicao
e reabilitagio).

Informacdes gerais
sobre o BEI

O Banco Europeu de Investimento
(BEI) ¢ a institui¢do de financia-
mento a longo prazo da Unido Eu-
ropeia, cujo capital é detido pelos
Estados-Membros. E o maior fi-
nanciador multilateral da accéo cli-
matica em todo o mundo. Tem
como objectivo liderar a mobiliza-
¢do do financiamento necessério
para limitar o aumento da tempe-
ratura média global a 1,5 °C em re-
lacdo aos niveis pré-industriais,
com vista a cumprir os objectivos
estabelecidos no Acordo de Paris.
Em 14 de Novembro de 2019, o
Conselho de Administracdo do BEI

aprovou os novos objectivos climéa-
ticos e a nova politica de financia-
mento no sector da energia do
Banco. Até 2025, o Banco aumen-
tara gradualmente para 50 % o fi-
nanciamento dedicado a objectivos
climaticos e ambientais, a fim de
garantir que o Grupo BEI mobiliza,
pelo menos, 1 bilido de EUR na dé-
cada critica entre 2021 e 2030 para
promover investimentos que aju-
dem a concretizar estes objectivos.
0O Banco anunciou também a sua

inten¢do de harmonizar todas as
actividades do Grupo BEI com o
Acordo de Paris. Neste sentido, o
BEI deixaré de financiar projectos
baseados em combustiveis fosseis a
partir do final de 2021. J4 a Unién
de Créditos Inmobiliarios (UCI) é
uma instituicdo financeira com
mais de 30 anos de experiéncia, que
esta presente em Espanha, Portu-
gal, na Grécia e no Brasil (neste ul-
timo pais sob a forma de uma
empresa comum com o Grupo Pro-

Investimento

vincia). A empresa tem mais de 600
funcionarios, um saldo pendente
superior a 10 000 milhoes de EUR e
mais de 350 000 clientes. A UCI
proporciona acesso a habitagido e
contribui para a renovagao do par-
que imobiliario, a fim de tornar as
cidades mais sustentaveis através
dos seus empréstimos hipotecérios,
bem como através de empréstimos
pessoais destinados a obras de rea-
bilita¢ao, disponiveis para particu-
lares e condominios. Desde 2015, a
UCI emitiu mais de 2 000 milhges
de EUR em obrigacoes titulariza-
das RMBS da mais elevada quali-
dade, através do seu programa
Prado, em Espanha.

A Iniciativa de Hipotecas com Efi-
ciéncia Energética (EEMI), liderada
pelo EMF-ECBC juntamente com
uma coalizdo de partes interessadas
relevantes do mercado das jurisdi-
¢des europeia e global, tem como
objectivo projectar e fornecer um
produto de hipoteca com uso efi-
ciente de energia (EEM) e uma es-
trutura de acompanhamento,
juntamente com recursos de colecta
e divulgacido de dados do EEM.. m
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Estratégia

Grupo Casais passa a ser
parceiro do CREE Buildings

\

“A orientacdo e as solucoes de madeira hibrida sus-
tentavel da CREE estdao em sintonia com o nosso
posicionamento presente e futuro na inddstria da
construcido. A nossa missio é construir de forma
responsavel, incorporando praticas sustentaveis,
que criem valor para os nossos clientes”, asseguram
os responsaveis da Casais

Ricardo Batista
rbatista@construir.pt

Grupo Casais “sempre procu-

rou assentar o seu crescimento
no conhecimento e inovaciao”. E
desta forma que o grupo de Braga
introduz a formalizagdo da parce-
ria, para o mercado portugués,
com a CREE Buildings, uma rede
internacional de empresas com
know-how na constru¢do com ma-
deira hibrida, para, de uma forma
inovadora e sustentavel, desenvol-
ver grandes volumes de construgéo
em prazos curtos e com grandes ni-
veis de eficiéncia.
De acordo com a empresa, estas so-
lugdes, acessiveis aos seus repre-
sentantes, em paises como
Alemanha, Austria, Bélgica, Dina-
marca, Japdo, Luxemburgo, Singa-
pura, Suica, e agora, Portugal,
permitem a construcéo de edificios
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hibridos de madeira de alta quali-
dade, sendo um produto confidvel
e com baixo risco execucio.

Esta é mais uma aposta do Grupo
Casais no crescimento da indus-
trializa¢do e na implementacéo de
solucgdes de constru¢do mais sus-
tentaveis, que foi apresentada du-
rante a visita as instalacoes
industriais da construtora, em
Braga, dos secretarios de Estado
do Planeamento e das Infraestru-
turas, José Gomes Mendes e Jorge
Delgado, respectivamente.

“A orientacdo e as solucdes de ma-
deira hibrida sustentavel da CREE
estdo em sintonia com o nosso po-
sicionamento presente e futuro na
industria da construgdo. A nossa
missdo é construir de forma res-
ponsével, incorporando praticas
sustentaveis, que criem valor para
os nossos clientes e para a socie-
dade como um todo a longo

prazo”, explica Anténio Carlos Ro-
drigues, CEO da Casais.

Por sua vez, Hubert Rhomberg,
CEO e cofundador da CREE Buil-
dings, afirma que o sistema que
ajudou a criar “estd a mudar a face
da inddstria da construgao. Ao es-
tabelecermos colaboragdes com
parceiros autorizados como o
Grupo Casais, estamos a acelerar
este processo de mudanga”.

No ambito desta licenga, o Grupo
Casais “assume um papel pioneiro
na industria e no mercado nacio-
nal”, assegura a empresa em co-
municado.

No essencial, o sistema CREE ba-
seia-se numa matéria-prima natural
renovavel, a madeira, para pré-fa-
bricar componentes individuais pa-
dronizados, como painéis de tecto e
de fachada, pilares e estruturas.
Estes podem ser rapidamente mon-
tados no local da obra, reduzindo as
emissdes de carbono, o ruido e as
poeiras e permitindo economizar
tempo, recursos, e criar valor ao ma-
ximizar processos que reduzem o
custo global e contribuem de forma
directa para a redugao de residuos.
“Hoje, precisamos de construir edi-
ficios que se adaptem as necessida-
des e que acompanhem as
mudancas dos negdcios, das empre-
sas e das pessoas. Por essa razio,
precisamos de edificios que sejam

cada vez mais flexiveis, mas tam-
bém duradouros, e o sistema CREE
permite-nos isso”, concretiza Ant6-
nio Carlos Rodrigues.

Industrializacdo

como ferramenta

A industrializacio tem vindo a ser
a ferramenta da Casais para au-
mentar a eficiéncia, que considera
essencial para a transi¢ao do sector
da construcéo, no qual a tendéncia
serd cada vez mais assente em pro-
dutos e sistemas pensados e pro-
duzidos de uma forma integrada,
permitindo assim transformar a
constru¢do num processo de mon-
tagem de componentes que podem
ser configurados de diferentes for-
mas para atingir o resultado final.
Nesta vertente, a construtora inte-
gra 13 empresas — Socimorcasal,
Socimorcasal Angola, Probetdo,
HidroCNT, Undel, Carpin Wood &
Metal, Metalser, EIA — Electro Ideal
Angola, Carpinangola, Ampere
Energy Portugal, Hidroangola,
Quadrina e RMCasais - que lhe
permitem assumir um posiciona-
mento verticalizado.

Numa perspectiva de edificio “car-
bono zero”, e na légica dos “Nearly
Zero Energy Buildings” (NZEB), a
Casais assumiu a linha da frente
desta transicdo para uma constru-
¢do mais sustentavel em 2008, com
o lancamento da marca GO
GREEN BUILDINGS e o projecto
Olympo Solutions. Posteriormente,
a empresa desenvolveu e registou a
marca EPA (Edificios de Alto Perfil
Ambiental), destinada a promogéo
de edificios sustentaveis e que pre-
tende ser o instrumento de suporte
ao negdcio e contribuir para a fide-
lizac@o dos clientes numa perspec-
tiva de cria¢@o de valor conjunto.
Agora, com esta tecnologia de
construgdo, a Casais prepara a se-
gunda fase da sua unidade indus-
trial, onde projecta produzir os
componentes deste sistema cons-
trutivo, dando assim escala ao cres-
cimento da sua mais recente
unidade, a BluFab. Esta tem vindo
a dar corpo a transformacio do ne-
gbcio numa visdo de construcdo
“industrializada”, onde séo ja pro-
duzidos elementos num processo
integrado de construcéo off-site. m
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“E possivel
ter edificios
de elevado
desempenho
construidos
com custos
controlados”

Jodo Gavido

Arquitecto e fundador
da Associacédo Passivhaus Portugal

“E no projecto de arquitectura
que se dao os passos
fundamentais para a
implementacédo da Passive
House com a optimizacao do
custo beneficio das solucoes”

08 | 05 de Junho de 2020

A conferéncia “Passive House Para Todos”,
organizada pela Associacdo Passivhaus Portugal e
pela Homegrid, que inicialmente estava marcada
como evento presencial, acabou por acontecer;
nos dias 19 e 20 de Maio e juntou, online,
arquitectos, engenheiros, professores e
investigadores de diferentes areas ligadas a
Passive House em Portugal que divulgaram
diferentes abordagens e estudos de
implementagao desta pratica construtiva

Construir
www.construir.pt

Ao CONSTRUIR, Joao Gavido,
arquitecto e fundador da Asso-
ciacdo Passivhaus em Portugal fez
um balanco da Passive House no
nosso Pais e do caminho que ainda
falta percorrer. A semelhanca do
que acontece noutros paises, devia
haver uma maior aposta deste con-
ceito na construcéo e reabilitacdo
da habitagio social e equipamen-
tos colectivos.

Quais foram, no fundo, os ob-
jectivos da conferéncia?

A conferéncia Passive House Para
Todos estava inicialmente marcada
para Lisboa, como evento presen-
cial. O cendrio de pandemia fez al-
terar os planos e procurdmos
manter as apresentagdes que esta-
vam previstas, mas num formato di-
ferente.

0 grande objectivo passa por di-
vulgar diferentes abordagens e estu-
dos da implementacdo da Passive
House em Portugal num grande
evento no primeiro semestre.

Que balanc¢o fazem da vossa ac-
tividade em Portugal?

O balancgo é claramente muito
positivo. Quando foi criada a As-
sociagdo Passivhaus Portugal, em
final de 2012, a Passive House
simplesmente nio existia. Parti-
mos do zero. Hoje existe uma rede
Passive House em Portugal que
permite a implementacédo de qual-
quer projecto no nosso territério.
Ha4 centenas de profissionais for-
mados, dezenas de fabricantes
com solugdes adequadas, perto de
uma centena de projectos cons-
truidos, em construcido e em fase
de desenvolvimento. Convém tam-
bém salientar que, até aqui, todo
este trabalho de implementacio e
dissemina¢do da Passive House
realizado foi feito sem recurso a
qualquer euro de fundos publicos
ou comunitarios.

Que medidas deveriam ser to-
madas para que os critérios de
uma Passive House fossem de
acesso generalizado?

Tudo tem de comegar pelo bom
projecto. O projecto tem de ser en-
tendido na sua globalidade, englo-
bando o trabalho de arquitectura,
das especialidades, de coordenacéo
e preparacéo da obra. Mas é no pro-
jecto de arquitectura que se dao os
passos fundamentais para a imple-
mentacdo da Passive House, desde
logo pela optimizagio do custo-be-
neficio das solucoes.

Uma Passive House pode ser
identificada como um edificio sem
falhas de desempenho e assente nos
principios da fisica das construgdes,
assegurando deste modo ambientes
saudaveis, confortaveis, sem patolo-
gias e com baixas necessidades de
energia.

0 que dificulta este passo? E
uma questao de custo?

Nio. E uma questdo de fazer
bem as coisas e a primeira. Custa
o0 mesmo orientar bem o edificio
ou orientar mal na fase de pro-
jecto. Ha muitos outros aspectos
em que um projecto com esta in-
teligéncia incorporada permite
até ter um custo inferior, nomea-
damente na defini¢do e dimensio-
namento da envolvente
transparente e do sombreamento,
na defini¢do dos sistemas e equi-
pamentos, entre outros aspectos.
Para isso é fundamental a forma-
¢d0. Por isso temos feito um es-
forco muito grande na procura de
dotar os profissionais no sector
com as competéncias necessarias
para projectar e construir Passive
Houses.

A questéo do custo acaba por ser
uma falsa questdo. Em Espanha,
por exemplo, em vérias regides
estdo a ser construida algumas cen-
tenas de unidades de habitacdo so-
cial com certificagio Passive House.
Ou seja, é possivel ter edificios de
elevado desempenho construidos
com custos controlados.
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Que incentivos fiscais ou outros
deveria o Estado implementar?

Ao nivel dos incentivos uma pro-
posta objectiva que fazemos é a de
atribuir um incentivo, por exemplo
de valor idéntico aos incentivos para
a aquisi¢cdo de um carro eléctrico,
para quem construir uma Passive
House certificada. Na operacdo
duma Passive House podemos estar
a falar de muitas toneladas de emis-
soes de C02 evitadas ao fim de 10
anos em comparacdo com um edifi-
cio convencional.

Primeiramente, o Estado deveria
liderar pelo exemplo. Uma das me-
didas que propomos passa por ter a
constru¢do e a reabilitacio de
acordo com a Passive House do par-
que edificado de habitagao social
em Portugal.

Sendo a pobreza energética
uma realidade ainda em Portu-
gal, de que forma é que a imple-
mentacdo dos critérios de uma
NZEB poderia contribuir para
esta reducdo e com custos mais
reduzidos?

Em relagio a defini¢io do nZEB

em Portugal também somos muito
claros: o nZEB deveria ter um de-
sempenho similar a Passive House
ou, pelo menos, caminhar para
assim ser no futuro. A realidade ndo
é essa na defini¢io do nZEB para os
edificios de servigos e desconfiamos
que também nao seja para os edifi-
cios residenciais.

Se tivermos um parque edificado
com melhor desempenho, estamos
obviamente a mitigar o efeito da po-
breza energética. A energia em Por-
tugal continuaria a ser cara, mas ja
nao seria tao necessaria para que as
pessoas habitassem com conforto e
dignidade.

Mais do que nunca, os aspectos
de uma habita¢éo saudavel fazem
sentido. Considera que a actual
pandemia podera contribuir para
um concretizar de ac¢des ou de
maior consciencializacdo desta
necessidade?

Por um lado, neste periodo de
pandemia estamos todos mais alerta
em relagdo a todos os aspectos que
tém influéncia na nossa satde. Por
outro lado, passamos mais tempo
em casa e prestamos mais atencio a
qualidade dos ambientes interiores
que habitamos. Para nés, esta é uma
preocupagcéo de sempre e pretende-
mos contribuir para que este tema
seja discutido. Nesta procura por
ambientes interiores mais sauda-
veis, a Passive House da uma res-
posta inigualavel.

De que forma os arquitectos e
engenheiros estido alertas para
esta realidade?

Em relacéo aos arquitectos e uma
vez que estamos num processo elei-
toral na Ordem dos Arquitectos, es-
tamos a promover a discussdo desta
estratégia Passive House Para Todos

junto das quatro listas concorrentes.
O projecto de arquitectura é e con-
tinuara a ser a ferramenta funda-
mental para termos edificios mais
confortaveis, saudaveis e sustenta-
veis. Como arquitecto, considero
que é imprescindivel que os arqui-
tectos reconhecam essa importan-
cia e chamem a si uma maior quota
de responsabilidade na defini¢do
dos ambientes interiores que vive-
mos. A qualidade de um espago néo
se mede apenas pela sua fotogenia.

Verificamos com satisfa¢do que
ha uma preocupacdo cada vez
maior por parte dos projectistas em
Portugal porque reconhecem a
mais valia da Passive House e por-
que cada vez mais os clientes finais
e os promotores pedem Passive
Houses. Ha ainda muito trabalho a
fazer na disseminacdo da Passive
House por isso a aposta muito
grande que fazemos nos eventos
(workshops, seminérios e conferén-
cias) e na formacéo oficial Passive
House. Temos um programa de
eventos muito alargado e que estd
acessivel no nosso site (www.pas-
sivhaus.pt).m

SISTEMAS INTELIGENTES DE PROTECCAO SOLAR

Os sistemas de protego solar aplicados na

a Cruzfer possui uma lia de solugdes ad

Visite-nos em www.cruzfer.pt

dos edificios d penham um papel fund: |
para uma eficaz eficiéncia térmica e controle de luz. Quer se trate de caixilharias simples ou fachadas

las a cada situagao, bem como o know-how

necessario para assessorar projetistas e donos de obra na procura de melhores solugdes.

WME* " *E’*‘n’ .
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Bruno de Carvalho Matos
Board Member do RICS

Portugal, Eng® Civil Sénior
MSc PMP e MBA pela
Catdlica | Nova
(https://www.linkedin.
com/in/bjscmatos/)
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O BIM e a Gestao
de Projetos

Atualmente, os gestores de projeto tendem a assumir um papel limitado na implementacéo e utilizacio do BIM
(Building Information Modelling) como parte do processo de desenvolvimento dos projetos de construcéo e in-
fraestruturas. Para maximizar o potencial desta metodologia, requer-se uma maior proatividade e entendimento
sobre as implicagdes e possibilidades que o BIM pode proporcionar ao ambiente construido.

O gestor de projetos pode influenciar na forma como os processos sdo adaptados e nos requisitos necessarios
para facilitar a implementag¢ao BIM. Devera assim participar na tomada de decisao desde cedo, capitalizar sobre
a sua experiéncia em comunicagédo, coordenagio e colaboragio, e estar ciente das vantagens e desafios desta
abordagem, que no final do dia tem apenas o seguinte objetivo: melhorar a forma como os projetos séo desen-
volvidos e como os ativos sdo geridos, facilitando, para todas as partes interessadas, o acesso a informagéo cor-
reta, da entidade correta, na forma correta e no tempo correto.

A gestdo BIM deve ser assegurada por uma entidade independente e respeitar os requisitos da 1IS019650, a norma
internacional para gerir a informacédo ao longo do ciclo de vida de um ativo construido utilizando BIM. Nesta
norma encontramos a descrigdo do processo de gestdo a seguir para cada fase de contratacdo deste tipo de ser-
vicos, ao longo do desenvolvimento dos projetos.

A utilizacdo do BIM evolui ao longo do ciclo de vida do ativo, variando desde a concecdo, mais orientada para a
produgio de informacéo, até a construgio e exploragio, onde existe um maior foco na extragio e utilizacio da
informag@o. A importancia da coordenagéo de projetos é frequentemente reconhecida apenas quando algo de er-
rado acontece, existindo a tendéncia de transferir erros de conce¢éo, medigao e outros para a fase de construgao.
Os gestores de projeto tém a oportunidade de mitigar estas ineficiéncias por recurso a metodologia BIM, desde
que previamente definidos os requisitos contratuais apropriados para promover a colaborac¢io entre as equipas
de concegio e construcéo.

Os gestores de projeto podem assumir uma posi¢ao lider na gestdo da mudanga requerida para a implementacéo
desta abordagem inovadora, alinhando a sua estratégia em 3 niveis chave: organizacdo-ativo-projeto. A mudanca
organizacional devera iniciar com o apoio da gestao de topo, passando por iniciativas intra- e inter-organizacio-
nais, até atingir um estdgio de melhoria continua.

Nio obstante, o BIM néo é ainda a panaceia que a industria tem vindo a procurar. A falta de normalizagdo espe-
cifica; a escassez de recursos humanos reunindo conhecimento e experiéncia combinada em BIM e na industria
da construgio; a dificuldade em definir objetivos SMART (“specific, measurable, actionable, relevant and timely”);
e a complexidade em realizar anélises custo-beneficio, recorrendo ao conceito de custo de oportunidade, basea-
das em potenciais erros, omissoes, incompatibilidades e outras ineficiéncias, sdo alguns dos desafios mais signi-
ficativos, além da natural resisténcia humana.

NOTA: O CONSTRUIR manteve a grafia original do artigo
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VEKA SPECTRAL

Quando um perfi
torna-se /e
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INOVACAO, DESIGN e DESEMPENHO definem o VEKA
SPECTRAL. Uma nova tecnologia de acabamento para
sistemas de perfil em PVC VEKA que alia a perfeicdo do
design e uma excelente técnica para desenvolver projetos
capazes de estimular os sentidos.

O VEKA SPECTRAL combina lagueado e folhado, obtendo
um aspecto ultra-forte de acabamento sedoso, irresistivel
ao tato, que repele impressoes digitais e a sujeira, € lhe
confere alta resisténcia a intempéries, arranhdes e abrasao.

VEKAPLAST IBERICA « C/ Lopez Bravo 58 » 09001 Burgos
Teléfono +34 947 47 30 20 » WWW.veka.pt

Este acabamento superficial exclusivo possui uma ampla
variedade de cores para atender a qualquer requisito do
design, de acordo com as novas tendéncias arquitetonicas.

O VEKA SPECTRAL € o fruto de um trabalho inovador
do Grupo VEKA que constitui um ponto de viragem na
fabricacao e no design de perfis em PVC.
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Ferrovia

Portugal no topo dos que mais
erderam rede ferroviaria

Portugal, a par com Franga, foi o pais europeu que
mais rede ferroviaria perdeu entre 1990 e 2017,
num total de 17% de decréscimo, de acordo com
dados divulgados pela Autoridade da Mobilidade e

dos Transportes (AMT)

Ricardo Batista
rbatista@construir.pt

um relatério sobre o sector, re-

lativo ao ano de 2018, a AMT
concluiu que, segundo dados do
IRG-Rail, um grupo de reguladores
ferroviarios europeus, “a rede na-
cional tem uma taxa de electrifica-
¢do acima da média europeia
(64%) e uma densidade abaixo da
média, quer em termos de area,
quer de populagio”, sendo que “no
periodo entre 1990 e 2017, Portu-
gal foi, a par com a Franga, o pais
que mais viu a sua rede diminuir
em termos percentuais (-17%)”, 1é-
se num comunicado.
Segundo a AMT, no que diz res-
peito “ao investimento em Infraes-
truturas de Longa Duracéao (ILD),
registou-se um ligeiro crescimento
em 2018, para 92 milhoes de euros,
mas continua longe dos niveis de
investimento realizado durante o
periodo 2002-2011 que registou ni-
veis médios anuais de 354 milhdes
de euros”.
Por outro lado, a procura no
transporte ferroviario de passagei-
ros “registou, entre 2017 e 2018,
um aumento na ordem de 3,9%
em termos de passageiros e 2,2%
em termos de PKm [passageiros-
quilémetro]”, o que mostra a ma-
nutencdo da “tendéncia de
crescimento da procura verificada
nos anos anteriores, que ascende a
+17% (passageiros) e +23%
(PKm), entre 2013 e 2018”, indi-
cou a AMT.
Segundo o relatério, a rede é, maio-
ritariamente, de via larga (i.e., bitola
ibérica, de 1668mm), via tnica e
electrificada. Nas ultimas 3 décadas
tem-se verificado uma reducio da
rede total em exploracgdo (encerra-
mento de linhas e ramais), mas um
aumento da rede electrificada, cor-
respondendo actualmente a 64% do
total (contra 14% em 1990). A rede
ferroviaria nacional é utilizada
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maioritariamente para servicos de =
transporte de passageiros (83% dos
CKm). Comparativamente com os
outros paises! europeus a rede fer- A
rovidria nacional pode ser conside-
rada de reduzida dimensdo, néo s6
em termos absolutos de extensdo
(24% da média) como também em
termos de densidades relativas: por
area (55% da média) e por 1 Para os
exercicios de benchmarking apre-
sentados foram seleccionados os
paises com melhor classifica¢do no
Indice Europeu de Desempenho da
Ferrovia, calculado pela consultora
BCG, mais especificamente os pai-
ses populagio (43% da média). Des-
taca-se contudo, a percentagem de
electrificagdo da rede portuguesa
(64%), o que a coloca acima da
média das suas congéneres. De
notar, igualmente, que entre 2016 e
2018, o volume de actividade do
transporte ferroviario de mercado-
rias em Portugal manteve-se cons-
tante em termos de comboios
realizados e toneladas transporta-
das, tendo existido, no entanto, um
aumento das distancias percorridas
(+6,9% em CKm e +9,8% em TKm).
Relativamente aos principais gru-
pos de mercadorias e utilizando a
nomenclatura NST 2007, o trans-
porte ferroviario de mercadorias
realizado em territério nacional ca-
racterizou-se, em 2018, a seme-
lhanga dos anos anteriores, por
uma predominancia do transporte
de contentores (NST 18) com 51%
dos TKm realizados (era de 32% em
2017), de coque (derivado do car-
vao) e produtos petroliferos refina-
dos (NST 7) com 16% (27% em

D.R.

2017) e da fileira de madeira e pasta
de papel (NST 6) com 12% (15% em
2017). Em termos de variagdes mais
significativas, entre 2017 e 2018 re-
gistou-se um aumento de +65% no
transporte de contentores (NST 18)
e uma reducdo no transporte de
coque e produtos petroliferos refi-
nados (-39%, NST 7).

Ainda assim, realcou o regulador,
“Portugal era, em 2018, um dos
paises que menos utilizava o trans-

Segundo o relatdrio, a rede é,
maioritariamente, de via larga (i.e.,
bitola ibérica, de 1668mm), via
unica e electrificada

porte ferroviario e dos poucos onde
a quota de mercado da ferrovia nao
crescia nos ultimos anos” no uni-
verso europeu, segundo o mesmo
relatério.

No segmento das mercadorias,
destaca-se “o aumento de 65% no
transporte de contentores” bem
como uma '"reducdo de 39% no
transporte de coque e produtos pe-
troliferos refinados”, indicou a
AMT.

A transportadora Medway, antiga
CP Carga, “aumentou para 86% a
sua quota-parte do transporte total
de mercadorias por modo ferrovia-
rio, sendo o maior operador na ge-
neralidade dos grupos de
mercadorias”, indicou a AMT, real-
cando ainda que “Portugal é dos
poucos [paises europeus] que tem
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o mercado de transporte ferrovia-
rio de mercadorias 100% privado”.
A AMT analisou ainda a regulari-
dade e pontualidade do transporte
ferroviario, tendo concluido que
“os servigos de transporte de pas-
sageiros, em 2018, registaram um
aumento acentuado do nimero de
comboios suprimidos, bem como
um aumento da percentagem de
comboios com atraso devido, es-
sencialmente, a ocorréncia de gre-
ves e a indisponibilidade de
material circulante”. Relativa-
mente ao investimento em Infraes-
truturas de Longa Duragio (ILD),
registou-se um ligeiro crescimento
em 2018, para 92 milhoes de euros,
mas continua longe dos niveis de
investimento realizado durante o
periodo 2002-2011 que registou ni-
veis médios anuais de 354 milhoes
de euros.

Reclamacdes a crescer
Nesse ano, houve um crescimento
de 21% nas reclamagoes, “essen-
cialmente na CP”, de acordo com o
regulador.

Por outro lado, “em matéria de se-

guranca, o ano de 2018 registou
um decréscimo do nimero de aci-
dentes significativos (-24% que no
ano anterior)”, adiantou a AMT.

O regulador deu ainda conta da
'performance' financeira e opera-
cional do sector, concluindo que os
resultados operacionais, incluindo
o gestor da infraestrutura e quatro

operadores, “cifraram-se, em 2018,
em 76 milhdes de euros negativos
e os resultados antes de imposto
em 139 milhdes de euros negati-
vos”, sendo que estes valores cor-
respondem a um “agravamento de
25 milhdes de euros nos resultados
operacionais e seis milhdes de
euros nos resultados antes de im-

postos”, 1é-se na mesma nota.

O regulador contabilizou também
que, em 2018, “as transferéncias do
Estado para as empresas do ecos-
sistema ferroviario foram de 384
milhoes de euros, dos quais 298
milhées para a IP [Infraestruturas
de Portugal]” e 86 milhdes de euros
paraa CP. m
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FOLHA OCULTA
SISTEMA DE BATENTE COM
RUTLRA OE PONTE TERMCA

N14 600
SISTEMA DE BATENTE COM
RUTURA DE PONTE TERMICA

N25 400
SISTEMA DE CORRER MNMALISTA
COM RUTURA DE PONTE TERMICA

N18 200
SISTEMA DE BATENTE COM
RUTURA OE PONTE TERMCA

N17 100
SISTEMA DE BATENTE MNMALISTA
COM RUTURA DE PONTE TERMCA

N17 000
SISTEMA DE BATENTE MINIMALISTA
COM VEDAGAD CENTRAL
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Plataforma online

O Architect Your Home
nasceu ha oito anos
para ser virtual e une,
em rede, varios
gabinetes de
arquitectura de Norte a
Sul do Pais, num
trabalho que ja
ultrapassou as
fronteiras nacionais
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pandemia em que vivemos
Amudou a forma como trabalha-
mos e como as empresas se relacio-
nam com os clientes. As reunides de
negécios sio feitas a distancia, as
consultas sdo feitas em rede e a for-
macdo é online. O Mundo abran-
dou, mas rapidamente estd a ganhar
(im) pulso, através do recurso as
novas tecnologias.
Se é verdade que para muitas em-
presas esta é uma nova forma de tra-
balhar, para outras ha que nada
disto é novidade. E o caso do Archi-
tect Your Home (AYH), o gabinete
de arquitectura que nasceu hé oito
anos para ser virtual e cuja factura-
¢do, em 2019, ultrapassou os trés
milhoes de euros. Uma histéria de
sucesso que une, em rede, varios ga-
binetes de arquitectura de Norte a
Sul do Pais e cujo trabalho ja ultra-
passou as fronteiras nacionais.
A histéria do AYH comeca justa-
mente com uma crise. “Em 2012, a
construcgdo e a arquitectura atraves-
savam uma fase menos boa e mui-
tos gabinetes estavam a fechar, o
AYH soube reinventar a formula, in-
troduzindo um novo posiciona-
mento, provando que era possivel
juntar arquitectura, decoragéo e rea-
bilitagdo a um processo criativo, de-
senhado a medida de cada cliente”,
conta o fundador André Rodrigues
da Silva, arquitecto e sécio do Ar-
chitect Your Home.
A consultoria e o apoio ao cliente
sdo feitos online. “Todos os projec-
tos sdo iniciados com a presenca do
cliente, numa reunido onde o pro-
cesso criativo arranca com a tradi-
cional realizacio de
esquissos/desenhos que ajudam a
melhor solugio para cada espago”,
explica André Rodrigues da Silva. A
distancia fisica elimina os riscos de
contagio e o trabalho é assegurado
pelas plataformas online. Acresce
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distancia de um click

que, nos dltimos oito anos, o AYH
ampliou a sua rede de arquitectos e
designers de interiores. “Cada gabi-
nete é Gnico, mas estamos unidos
sobre uma mesma marca que coor-
dena e dé o apoio ao cliente e per-
mite uma colaboracio interna entre
arquitectos muito positiva, em que
se partilha uma metodologia de tra-
balho (o sistema Architect Your
Home) - que permite ter uma res-
posta consistente e uma entrega
ajustada as necessidades de cada
projecto. Para além disso todos tém
certas caracteristicas em comum,
como o sentido pratico e a facilidade
de comunicac¢do. Sdo arquitectos
que trabalham muito proxima-
mente com o cliente procurando in-
corporar activamente as ideias
destes nos projectos”, refor¢a André
Silva.

Hoje, o AYH conta com 12 ateliés es-
palhados pela zona da Grande Lis-
boa, Grande Porto e Algarve, e 27

arquitectos “Faz sentido ter alguém
local, que conheca as regras de cada
camara, que conheca os empreitei-
ros e fornecedores, e que pode, de
facto, ajudar as pessoas a por em
marcha as coisas. Desde 2012 e até a
data de hoje, ja passamos a barreira
dos 300 projectos, maioritariamente
de reabilitacio, mas com uma ten-
déncia crescente para a habitagio
nova”, acrescenta o arquitecto.

O maior crescimento do AYH acon-
teceu entre 2013 e 2015, mas a si-
tuagdo de pandemia pode propiciar
um novo énfase a uma plataforma
que até 2019 tinha um volume de
facturacao de trés milhoes de euros.
“A introdugéo de consultorias online
foi uma adaptacéo e divulgacio de
um servico que sempre prestimos
aos nossos clientes que estavam fisi-
camente distantes, em que através
do nosso Portal do Cliente, das mul-
tiplas plataformas online, videocon-
feréncia e chats, é possivel estar a
desenhar em Lisboa um projecto
para Luanda. Tirando partido dos
oito anos de experiéncia que temos a
trabalhar a distancia, achdmos que
era mesmo importante divulgar esta
forma de trabalhar que permite o
distanciamento social pedido ac-
tualmente. A flexibilidade e adapta-
¢d0 ao contexto estdo sem divida no
ADN do Architect Your Home pelo
que certamente em conjunto encon-
traremos novas formas de responder

aos novos desafios que surjam”, re-
conhece André Silva.

Internacionalizacéo da
marca é o proximo

passo

A sede do Architect Your Home pla-
nifica o trabalho, organiza os planos
de marketing e comunica¢io que
déo depois lugar a um conjunto de
acgoes, presenca em feiras e publi-
cagdes. Um trabalho de fundo que
d4 projec¢do a marca e potencia a
angariagdo de clientes, seja no on-
line seja através do contacto presen-
cial em feiras e em parceiros.
“Apostamos também fortemente no
estabelecimento de parcerias com
key players da area mas hoje, ao fim
de 8 anos de actividade, ja temos
muitos clientes que vém por reco-
mendagio boca-a-boca”, garante o
fundador da marca.

A coordenacéo e distribuicio dos
trabalhos ¢é feita pela sede, distri-
buindo-os consoante a 4rea geogra-
fica e capacidade de resposta do
gabinete associado. “Existem tam-
bém situagdes que os trabalhos sdo
partilhados entre mais do que um
atelier, tirando-se efectivamente par-
tido do trabalho em rede”, garante
André Silva. Grande parte dos pro-
jectos realizados pela marca locali-
zam-se no mercado interno.
Contudo, a maioria dos clientes do
AYH sdo estrangeiros. Ainda que o
mercado nacional seja o foco da
atengdo da marca, André Silva ad-
mite que o futuro podera passar
pela internacionalizacio da marca.
“Temos tido boas experiéncias no
exterior, nomeadamente no Reino
Unido, Jordania e Angola. A inter-
nacionalizacdo do Architect Home
parece-nos ser a trajectéria ade-
quada para a empresa. E um con-
ceito que se adapta a qualquer pais,
uma vez que o sistema é flexivel,
ajustando-se a escala e or¢camento
existente para cada projecto, conse-
guindo ir ao encontro das necessi-
dades de qualquer cliente. Citando a
minha sécia, a arquitecta Mariana
Pedroso, 'estamos em Portugal ha
sete anos e mudamos muita coisa do
conceito original, adaptdmos ao
nosso mercado, que hoje ¢ feito de
muitos clientes estrangeiros, inves-
tidores e promotores, que procuram
iméveis para reabilitar”, sublinha. m
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Prémio

Stu.dere com dois MUSE

A edicdo de 2020 do MUSE Design Awards distinguiu em duas categorias o ate-
lier Stu.dere. Fomos conhecer um pouco o trabalho desta ainda jovem oficina

de arquitectura e design

Manuela Sousa Guerreiro
mguerreiro@construir.pt

stu.dere - Oficina de Arquitec-

tura e Design, foi duplamente
distinguida com o prémio MUSE
Design Awards 2020, a competi¢do
internacional que junta anualmente
milhares de projectos realizados por
criadores de todo o Mundo. Este ano
nao foi excep¢do. Nele participaram
3820 projectos, provenientes de meia
centena de paises. Fundado pelo ar-
quitecto Ulisses Costa, o jovem ate-
lier, localizado em Vila Me3,
Amarante, viu o projecto do préprio
escritério stu.dere reconhecido com
0 Gold Award na Categoria de Escri-
térios e o projecto da Lavandaria
Morinha, com Silver Award, na Cate-

goria Comércio.

Ao concorrer a este tipo de pré-
mios, assumimos a partida desen-
volvemos um bom trabalho e que
este poderia ser reconhecido. No
entanto, nio deixamos de ficar um
pouco surpreendidos quando rece-

bemos a noticia. E sempre com
muita satisfagio que vemos o
nosso esfor¢o e empenho colocado
em cada desafio proposto por um
cliente, ser reconhecido depois de
avaliado por um jari composto por
mais de 13 profissionais da 4rea, de

oito nacionalidades distintas”, re-
fere Ulisses Costa. Apesar das ca-
racteristicas distintas de cada
projecto, Ulisses Costa reconhece-
lhes um trago comum ja que, em
ambos, “impera a harmonia e até
mesmo a simplicidade dos espagos,
com atenc¢io ao detalhe”, explica o
fundador e director criativo da ofi-
cina. “O escritério foi pensado
para ser um espaco de destaque, di-
ferenciador na regido e, simulta-
neamente, reflectir no seu préprio
espaco os ideais da equipa e os va-
lores que acredita serem essenciais
para responder aos desafios de
cada cliente”. J4 com o projecto
minimalista da Lavandaria Mori-
nha, “pretendeu-se criar um am-
biente actual e inovador, espelho
do evoluir da sociedade que pro-
cura solugdes préticas para a ges-
tao do seu dia a dia, contudo, com
apontamentos que nos lembram os
antigos lavadouros comunitarios”.
Com apenas trés anos de actividade,
o gabinete tem-se dedicado essen-
cialmente a novas construcdes do
tipo residencial, incluindo reabilita-
¢do e remodelagio de interiores. m
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Reabilitagdo

O projecto deste investimento, estimado em 10 M€, ira incidir nas condi¢des estruturais da unidade
hospitalar, mas também nas obras de beneficiacdo da Igreja, que passar a integrar um percurso museolégico
€ um museu, assim como na recuperacio das coberturas, fachadas e espacos exteriores

Architailors assina

reabilitacao do Hospital
Ordem da Trindade

CONSTRUIR

www.construir.pt

0 ano em que celebra o seu

265° aniversario, a Ordem da
Trindade, no Porto, prepara-se para
entrar numa nova fase de activi-
dade. Aquela que é uma das mais
antigas institui¢des da Invicta, ini-
ciou no inicio deste ano a reabilita-
¢do de uma das suas principais
estruturas, cujo projecto arquitecté-
nico tem a assinatura de Eduardo
Cruz, da Architailors.
Com um montante de investimento
superior a 10 milhdes de euros, a
Ordem da Trindade conta com fi-
nanciamento para a reabilitacdo
através do IFRRU e uma outra
parte destinada ao financiamento
do investimento através do pro-
grama JESSICA.
A obra foi adjudicada a empresa
Grow Engineering, que devera con-
cluir a empreitada em finais de
Maio de 2021.

Qualidade e
Funcionalidade

Composto por dois edificios princi-
pais - a Igreja da Trindade e o Hos-
pital — a obra visa

18| 05 de Junho de 2020

“reabilitar todo o conjunto edifi-
cado da Ordem da Trindade”, ainda
que o foco principal seja a unidade
hospitalar, que ira sofrer uma “re-
modelagio profunda”. Além da ne-
cessidade de dotar o hospital de
“melhores condicdes estruturais e
meios técnicos de vanguarda”,
houve também a preocupagio do
atelier Architailors em “aumentar a
qualidade dos servigos prestados e
a capacidade de resposta aos cida-
daos”. A par do hospital, haverd um
grande esfor¢o nos Cuidados Conti-
nuados. “Sendo uma unidade de re-
feréncia da Rede Nacional de
Cuidados Continuados Integrados
(RNCCI) e a tnica inserida no con-
celho do Porto, vamos aumentar a

capacidade em mais 30 camas, dis-
ponibilizando aos portuenses uma
inovadora Unidade de Cuidados de
Convalescenga, a alocar nos pisos 5,
6 ¢ 7 da ala Norte, voltada para a Es-
tagdo do Metro da Trindade”, refere
a Francisco Miranda Duarte, direc-
tor-geral da Ordem da Trindade.

Futuro museu

A lgreja da Trindade, considerada a
maior igreja do Porto, com capaci-
dade para 500 pessoas, ira sofrer
“obras de beneficiacdo e de consoli-
dacdo estrutural”. Além disso, ird in-
tegrar um percurso museoldgico a
definir e a constru¢io do futuro
Museu da Igreja da Trindade. “Sera
um espaco cultural relevante para a

cidade e para os cidaddos em geral,
com utilizacdo de solugdes tecnolo-
gicas digitais, mas que, também, in-
cluird o extraordinario acervo de
arte sacra com 265 anos de histéria”.
Serdo, ainda, recuperadas todas as
coberturas e panos das fachadas,
mas também uma intervencao “im-
pactante” na reabilitacdo dos espa-
¢cos  exteriores, com  “uma
preocupagao acrescida” nas ques-
toes de mobilidade e acessibilidade
dos cidadaos.

Para recordar

O inicio da construcdo da Ordem
da Trindade remonta a 14 de Maio
de 1755, data em que Papa Bento
XIV assinou a bula que permitiu
erigir aquela instituicio com fins
de natureza “assistencial” e de
“solidariedade social, sob a
denominagio inicial de
“Arquiconfraria da Santissima
Trindade e Redengdo dos Cativos”.
J& a sua existéncia legal e a
denominacdo  actual  foram
implementadas em 1781, com a
concessdo do Beneplacito Régio da
rainha D. Maria I
Hoje, a Ordem conta com um im-
portante espolio de patrimoénio,
composto pela Igreja da Trindade,
considerada a maior Igreja da ci-
dade do Porto, com capacidade
para mais de 500 pessoas, estd “en-
cravada” em todo o quarteirdo edi-
ficado, aberta desde 5 de Junho de
1841 (ainda sem capela-mor) e
inaugurada ao publico em 5 de
Junho de 1892 e o Hospital da Trin-
dade, cuja origem se confunde com
ada histéria da cidade. Inaugurado
em 1852 integra, actualmente, as
valéncias de Bloco Operatério, In-
ternamento, Consulta Externa,
Atendimento Programado, Hospital
de Dia, Imagiologia e Laboratério
de Anélises; uma farmacia comuni-
taria, anterior ao préprio hospital e
inaugurada em 22 de Agosto de
1824, uma Unidades de Cuidados
Continuados e uma Estrutura Resi-
dencial para Idosos (ERPI), inaugu-
rada a 11 de Maio de 1930. Ao longo
dos anos, a Ordem desenvolveu ac-
tividades no sentido de manter o
compromisso de auxilio & comuni-
dade, e por isso, criou a “Sopa Eco-
némica”, que continua a existir
ainda hoje com a distribui¢do de
uma refeicdo didria aos mais caren-
ciados, e de um “Lar de Idosas”
para as irmas mais carenciadas.
Estes dois servicos funcionam em
complementaridade com a ERPI e
aUCCm
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O regresso da
Nexity a Portugal

A crise de 2008 afastou a Nexity mas, dez anos depois, a promotora imobilidria
francesa regressou ao mercado portugués com novos projectos e com um novo

foco: a classe média
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pandemia veio complicar um

pouco os planos, mas nos alti-
mos dois anos a empresa fez o tra-
balho de casa, preparou a sua
entrada e os primeiros projectos
estdo agora prontos a arrancar e
nem o covid-19 faz atrasar a agenda
da promotora imobiliaria francesa.
Maio foi o més oficial do arranque
oficial da Nexity em Portugal com a
apresentagdo dos trés primeiros
projectos residenciais da empresa:
dois localizados em Leca da Pal-
meira e um terceiro na area metro-
politana de Lisboa, no Dafundo
(Algés), que no conjunto represen-
tam um investimento global de 68
milhoes de euros. Mas o pipeline de
investimento da promotora francesa
previsto para o mercado nacional é
mais vasto e na calha estéo ja outros
projectos em desenvolvimento, em
Lisboa, Porto e Algarve, destinados
ao quer ao mercado residencial e de
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nex|fy aiamos cidade para todos

Vasco Costa, director-geral da Nexity Portugal

Residéncias Sénior, que represen-
tam um investimento de 160 mi-
lhoes de euros.

O grupo, cotado na bolsa de Paris,
que fechou 2019 com cerca de 11
mil funcionérios, um volume de ne-
gécios de 4,5 mil milhdes e um EB-
DITA de 573 milhdes de euros,
centra a sua aten¢ao no crescimento
internacional. A Polénia, Italia, Bél-

gica e Alemanha sdo ja mercados
fortes para a promotora, onde esta
tem em curso 21 novos projectos re-
sidenciais. Portugal é o mercado que
se segue e, também aqui, a empresa
ird manter o foco sobretudo no mer-
cado residencial, “com o objectivo
de contribuir para a mudanca do pa-
radigma da habita¢do em Portugal,
através do desenvolvimento de pro-

“A Polodnia,
Italia, Bélgica e
Alemanha sao
ja mercados
fortes para a
promotora, onde
esta tem em
curso 21 novos
projectos
residenciais.
Portugal é o
mercado que se
segue e,
também aqui, a
empresa ira
manter o foco
sobretudo no
mercado
residencial”

jectos de larga escala, com quali-
dade. Acima de tudo, a empresa am-
biciona implementar projectos
adaptados as necessidades dos por-
tugueses, com a finalidade de criar
cidade para todos”, anunciou a Ne-
xity em meados de Maio.

A, reconhecida, caréncia do mer-
cado nacional por uma oferta resi-
dencial dirigida a classe média estd
no centro da estratégia da promo-
tora francesa. “Através dos nossos
projectos, queremos ser parte da
solug@o para um problema que é a
falta de oferta na habita¢io a pre-
¢os ajustados as capacidades das
familias portuguesas. Queremos,
por isso, representar uma verda-
deira mudanca, construindo casas
junto dos grandes centros urbanos
onde, neste momento, essa oferta é
praticamente inexistente no Pais e
a precos que os portugueses pos-
sam pagar. Temos a convic¢do que
iremos transformar a oferta de ha-
bitacdo nacional”, confirma Fer-
nando Vasco Costa, director-geral
da Nexity Portugal.
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Projectos residenciais
em larga escala

No Dafundo, a empresa vai inves-
tir 24 milhoes de euros num em-
preendimento com uma 4rea bruta
de construgdo de 6.733m2, num
total de 61 habitacdes (TO a T4+1,
entre 40 e 213 m2) e dois espacos
comerciais.

Em Leca da Palmeira, a Nexity
tem previsto um investimento de
24 milhdes de euros para a cons-
tru¢do de 108 apartamentos
(TO0+1 a T4 Duplex, entre 40 e 165
m2) e espagos comerciais, que re-
presentam uma area bruta de
construcdo de 12.200 m2. Um se-
gundo projecto localizado tam-
bém em Leg¢a da Palmeira, sobre
o qual a empresa nio adiantou
ainda pormenores, estd orcado
em 20 milhdes de euros. A em-
presa adquiriu o ano passado oito
dos nove lotes, inseridos entdo no
projecto urbanistico Nova Facar,
numa &rea total de construgdo
acima do solo de 60.000 m2.

Com décadas de experiéncia, a Ne-
Xity caracteriza-se “por apresentar
uma oferta diferenciadora”. A em-

presa pretende afirmar-se pela ino-
vagdo,” criando apartamentos mais
eficientes, reduzindo areas com de-
sign inteligente. Por isso, todos os
espacos sdo pensados ao porme-
nor, mais abertos, com areas estra-
tegicamente planeadas”.

“As nossas casas sdo totalmente
pensadas para todas as fases da
vida, com um design racional, o

que permite precos mais ajustados.
Acreditamos que, com criatividade,
empenho, qualidade arquitecté-
nica e trabalhando com sistemas
de construgio inovadores, a Nexity
sera uma empresa que vai marcar a
diferen¢a, ndo s6 no sector, mas
também, no processo de transfor-
macdo das dreas urbanas. Criamos
cidades para todos, essa é a nossa

Investimento

promessa”, destacou Fernando
Vasco Costa.

Uma nova abordagem ao mercado
e que difere da estratégia adoptada
na primeira década de actuagio da
empresa em Portugal e que ficou
marcada pela constru¢do em 2004
do edificio de escritérios Amorei-
ras Plaza, localizado no “coracdo”
da capital. m
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A mudanca é
imperativa no
Imobiliario

O sector imobilidrio precisa reinventar-se, € a
crise provocada pela pandemia veio acelerar

essa mudanca, afirma o presidente da Keller
Williams ao CONSTRUIR

Eduardo Garcia e Costa
presidente da Keller Williams

“E importante que todos
entendam que este vai ser um
ciclo de mudanca mundial. Ja
temos varias areas e sectores
de actividade a reinventar-se,
criando novos modelos de fazer
acontecer. E isto que nos vai
acontecer também”

Manuela Sousa Guerreiro
mguerreiro@construir.pt

os ultimos anos, a Keller Wil-
liams investiu mais de mil mi-
lhoes de USD no desenvolvimento
de nova tecnologia que vai permitir
a virtualizacdo dos processos de
procura e compra de casa. Este é
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momento ideal para langar a nova
ferramenta, segundo revela ao
CONSTRUIR o presidente da com-
panhia em Portugal, Eduardo Gar-
cia e Costa.

Uma das primeiras reaccgdes
que a KW teve a pandemia foi a
de disponibilizar o livro SHIFT.
Porqué? E possivel comparar

esta crise a de 2008?

O livro SHIFT é um guia para a
sobrevivéncia nos mercados em
mudanca, onde é possivel encon-
trar modelos de actuagdo para o
mercado imobilidrio que ajudam e
apoiam os consultores nessa mu-
danca.

O que se pretende mostrar é que,
numa situagdo complicada, como o
caso da crise de 2008, é possivel con-
seguirmos superar as situagdes mais
complicadas e dificeis, tendo para
isso que assumir essa dificuldade
como um facto. Nao ficar parado a
espera que passe, perceber como po-
demos mudar a nossa atitude e o
Nnosso comportamento e procurar
novas solucoes e novos caminhos.

Esta crise, que todos vamos en-
contrar, terd repercussdoes maiores,
até porque a necessidade de distan-
ciamento social altera a forma de se
realizar alguns negdcios. Mas, ainda
assim, é importante olhar em frente,
pois ja nada serd como antes.

0 poder de nos adaptarmos as
mudangas é limitado por aquilo
que nio podemos de todo mudar.
Nio podendo mudar o cenario de
pandemia, o que pode o sector
afinal mudar?

O sector tem que encontrar novos
modelos de actuagio. E imperativo
mudar. Neste mercado, como em
outros, vamos ter situacdes muito
delicadas, sendo inevitavel que al-
guns nao consigam superar as difi-
culdades.

E importante que todos enten-
dam que este vai ser um ciclo de
mudang¢a mundial. J4 temos vérias
areas e sectores de actividade a rein-
ventar-se, criando novos modelos de
fazer acontecer. E isto que nos vai
acontecer também.

Na KW temos a vantagem de ter
um grupo sélido e de podermos
contar com a experiéncia dos USA
onde, ao longo dos anos, se foram
adaptando, tendo em conta as va-
rias dificuldades com que se foram
deparando. E mudar o SHIFT ¢é
isso mesmo, é procurar novas for-
mas de actuar.

Por isso o lancamento do Con-
sultor Digital?

O Consultor Digital vai permitir
a cada consultor estar mais perto
dos seus clientes. Com esta aborda-
gem, vai ser possivel de forma es-
truturada realizar todos os servicos
necessarios a compra e venda de
propriedades. Falamos de servicos
como mostrar uma casa virtual-
mente com detalhe e pormenor,
fazer angariagdes, etc. Isto vai ser
possivel para um cliente ou para
mais do que um, se falarmos de

open houses. Mais a frente, serd pos-
sivel, ir mais além e fazer os contra-
tos de promessa compra e venda,
entre outras situacdes que até aqui
se exigia um contacto presencial. E
fundamental sair da nossa zona de
conforto e perceber como podemos
fazer mais e melhor.

Setembro pode ser o més de
relancamento da actividade.
Concorda? Que efeitos isso po-
dera ter de uma forma transver-
sal no sector?

Setembro pode ser um més de ba-
liza. Pode acontecer antes ou depois,
mas nao fazemos cendrios. Até por-
que s6 conseguimos controlar a
nossa actuagdo. Por isso, estamos
focados em melhorar, adaptar, alte-
rar aquilo que conseguimos e con-
trolamos para continuar a manter a
qualidade e nivel de servico que os
nossos consultores oferecem aos
seus clientes. Isto porque continua-
ram a existir pessoas que precisam
de comprar e vender casas.

0 lancamento do vosso consul-
tor digital foi uma reaccdo? Esta
crise veio antecipar algumas mu-
dancas, esperadas, no sector?

O conceito Consultor Digital ndo
é uma ferramenta, mas uma abor-
dagem estruturada que pretende
dotar os consultores KW da melhor
formagdo e proposta de servicos
adaptada as necessidades de hoje
que obrigam a uma proximidade di-
gital. A Keller Williams preparou-
se para um momento como este ao
investir mil milhdes de délares em
tecnologia que permita a virtualiza-
¢o dos processos de procura e com-
pra de casa para além da formagao
e demais comunicacdo entre con-
sultores e seus clientes. O mundo e
0s negdcios vao ter que se adaptar as
novas formas de viver. E todas as
ferramentas digitais, seja para for-
macdo e/ou venda, vao ser essenciais
para os consultores. Até porque ird
permitir de forma muito rapida um
maior contacto com os clientes.

Qual a vossa perspectiva de
adesdo a esta ferramenta? Em es-
pecial do lado do comprador/in-
vestidor?

Estamos a acompanhar os nossos
consultores na aplicacdo desta abor-
dagem, com varias formagdes. Con-
tamos, por isso, que a adesdo seja
muito boa por parte de todos. E uma
nova realidade e, como em tudo,
vamos ter clientes mais receptivos e
outros menos. No entanto, este serd
o caminho e o futuro. Daqui a algum
tempo, vamos estar a fazer o ba-
lango e perceber que esta era a solu-
¢do que ha muito se esperava. m


http://www.construir.pt/

g§& MUITO MAIS DO QUE UM
PONTO DE PASSAGEM
UMA PECA DE DECORACAO
DE EXTREMA IMPORTANCIA

g8
| 4 4

Procuramos a conjuncao entre a cuidada selecao de materiais, a correta
escolha do modelo e a perfeicao dos acabamentos, para resultar na
harmonia, no conforto e no bem-estar de cada espaco.

INOVACAO CONFORTO

fYv(©

HARMONIA

You e

m In

. cicodoor

o@%@@%ﬂ"

QUALIDADE,

DESIGN
ECONFORTO
EMPERFEITA

HARMONIA

T.+351540 720 | E. geral@cicomolpt | www.cicomol.pt
Zona Ind. de Ourem, Rua B, Lt 6 - Painel | Apdo 180 - 2494-909 OUREM



http://cicomol.pt/

I
Imobiliario

www.construir.pt

Investimento

Mexto assinou a
escritura de aquisicao
do lote destinado a
construcdo dos 86
apartamentos. Miguel
Saraiva € o arquitecto
que assina o projecto
que aposta forte na
localizacgdo estratégica,
na zona oriente da
cidade de Lisboa, a
poucos passos do
Parque das Nacoes

projecto em Lisboa

Construir
www.construir.pt

Mexto, empresa de investi-

mento imobilidrio especiali-
zada no segmento de luxo, assinou
a escritura para aquisicdo de um
lote, nos Olivais, destinado a cons-
trucdo do seu primeiro projecto de
mass market em Portugal. O O'LI-
VING, dividido em dois edificios,
terda um total de 86 apartamentos.
Composto por tipologias de T1 a
T3 duplex, com dreas entre os
70m2 e os 180m2 e garagem indi-
vidual, o novo projecto da Mexto
pretende dar uma clara resposta a
falta de oferta destinada ao mer-
cado residencial nacional. Assi-
nado pelo arquitecto Miguel
Saraiva, o projecto contempla tam-
bém cinco unidades de retalho
com areas entre os 97m2 e os
198m2. A configura¢do nao des-
carta a possibilidade de loja tinica,
podendo acomodar um supermer-
cado ou outra estrutura de comér-
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A Mexto vai instalar nos Olivais, em Lisboa, um projecto para a classe média

Mexto avanca para novo

cio para servir nio s6 os residentes
como a comunidade local.

Um dos pontos fortes do O'LIVING
serd a sua localizagdo estratégica,
na zona oriente da cidade, a pou-
cos passos do Parque das Nagdes,
permitindo acessibilidades rapidas
tanto para norte, pela Al, como
para sul, pela Ponte Vasco da

Gama. O empreendimento situar-
se-4 muito proximo do Aeroporto,
do metro e da Gare do Oriente, be-
neficiando da oferta existente de
comércio de rua, centros comer-
ciais, boas escolas publicas e priva-
das, parques e equipamentos de
lazer nas zonas envolventes.

A poucos minutos do Rio Tejo e de

uma das mais procuradas zonas de
escritorios da cidade, o O'LIVING
pretende “dar a melhor resposta
possivel ao mercado portugués,
com uma oferta de qualidade, com
uma arquitectura versatil e com
precos em linha com a procura na-
cional. Temo-nos apercebido do in-

Um dos pontos
fortes do
O’LIVING sera a
sua localizacéao
estratégica, na
zona oriente

da cidade, a
POUCOS passos
do Parque das
Nacoes
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teresse crescente por este tipo de

produto imobilidrio e por isso fez R E L H A w
todo o sentido enquadrar a quali- -
dade da Mexto neste segmento, que
apresentaréa todo o conforto, deta-

RS BECISTENCIA E

racterizam a marca”’ assegura

Elson Angélico, General Director & P E R M | ﬂ B I LI D AD E
Partner da Mexto.
O projecto O'LIVING tera ainda

em consideracdo boas praticas e
principios de sustentabilidade,

PAVIMENTO

A GRELHA, é um acessdrio em betdo vibro-prensado mono camada. Destinada a

desde a arquitectura a construgio, execucdo de pavimentos em espagos exteriores, € utilizada frequentemente como ®
recorrendo, sempre que possivel, a um acessorio de jardim. Proporciona elevada permeabilidade e a resisténcia necessaria ’
fornecedores e materiais nacionais, as zonas de circulacdo de veiculos ligeiros.

o que, segundo Elson Angélico,
“permite o investimento da marca
na economia portuguesa, com uma
crenca profunda na capacidade das
industrias e na qualidade que apre-
sentam. Estamos certos de que
aposta em produtos nacionais é
um dos factores decisivos para a
recuperacdo desta pandemia, e
com satisfacdo que escolhemos
parceiros portugueses para nos
ajudarem a tornar real mais um
projecto especial da Mexto.”

A Mexto é uma empresa de investi-

Elevada
Rentabilidade

o

Montagem
Simples

O/O

o

mento imobilidrio, especializada Elevgda_

no segmento de reabilitacdo resi- TBS'St_e'TCIa
dencial de luxo que prima pela mecanica
qualidade e inovagéo dos seus pro-

dutos. Presente ha trés anos em Possibilidade de diversas solugdes e excelentes resultados, consoante os pavimentos

Portugal, a Mexto conta ja com 10 e acessorios conjugados. ‘

projectos desenvolvidos em territ6-

rio nacional, os quais se incluem
no vasto portefélio da empresa, h
composto por 242 apartamentos,
51.000m2 de 4rea de construcéo e

um volume de investimento na ECOPAVE LANCIL RUSTICO

ordem dos 200 milhdes de euros.
A Mexto procura investir nas me-
lhores localizacoes, reabilitando

da ediffci Aximo de res- , .
chelliammineies | et el el v 48[

ilibri feit
nmir;;regu;r:airsloaclzzzlelcgnf;f; Z ARTEFACTOS DE BETAO, s.A. T +351236949 180 . www.artebel.pt

luxo.m

)

Elevado
indice de
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“Construcao
A.C./D.C.”

H4 um setor da construcdo “A.C.” - Antes do Covid-19 e outro “D.C.” - Depois do Covid-19, e promotores e
empreiteiros tém estado, também eles, na linha da frente do “Portugal que trabalha”, para estarmos hoje,
nesta nova era, como nos prometerem que iriamos ficar: (quase) bem.

Na verdade, construtores e promotores rapidamente perceberam que estavam juntos nesta crise e que, mais
do que nunca, tinham de se preparar e encontrar entendimentos para evitar cenérios de disputa em que
todos, sem excecdo, perderiam.

Tiago Mendonca de
Castro
Sécio e coordenador da area

de Imobiliario

Recuando a meados de Margo deste ano, quando Portugal inteiro comecou a fugir para dentro de suas casas
para iniciar um confinamento de duragéio incerta, ndo podemos deixar de recordar, como Advogados, o mar
de solicitagdes que nos surgiram, dia e noite, quando entre nés ainda imperava a perplexidade e incerteza
quanto a forma de atuar perante o avanco desta ameaca imprevisivel, no Ambito das clausulas de for¢a
maior destinadas a regular o impensavel: guerras, revolucdes, terramotos... epidemias.

Neste tempo excecional, que deixou as vidas de todos em suspenso, os mais variados investidores, promo-
tores, empreiteiros e fornecedores avaliaram com as suas equipas legais dos contratos e compromissos fu-
turos assumidos por aqueles na era da Construcio A.C., para avaliarem o que fazer aos investimentos,
projetos e obras em curso e obter uma resposta a pergunta “e agora, o que fazemos?”.

Nestas analises, foram re-
pescados e esmiucados
conceitos como o da alte-
racdo das circunstincias,
impossibilidade de cum-
primento, alocagéo de ris-
cos e outros, na procura
de solugdes legais adequa-
das para lidar com situa-
¢des imprevisiveis e
PLMJ Imobiliario e assim, trazer alguma luz
Construgédo aos caminhos que, pro-
motores e empreiteiros,
poderiam trilhar para
acomodar todas as incer-
tezas e impactos que a pandemia poderia trazer as obras em curso.

Rita Alarcédo Judice

Sécia na area de Imobiliario,

Urbanismo e Turismo

Na verdade, nestes momentos em que e tudo o virus levou, néo se sabia se haveriam condi¢des para conti-
nuar: a eventual escassez de méao de obra com o recolhimento generalizado, a incerteza quanto ao forneci-
mentos de materiais, o fantasma das fronteiras e fabricas a fechar ou, em ultima anélise, a eventual falta
de fundos, caso este ou aquele investidor ou promotor decidissem ficar por ali, perante a sombria falta de
visibilidade quanto ao dia de amanha.

Mas as obras ndo pararam. E, agora, olhando para tras, temos por certo que quem tivesse parado obras
nessa altura, por motivos de forca maior ou outros, teria corrido um sério risco de ver os seus projetos
“morrer”. Deciséo essa, alids, que seria facil de tomar num ambiente de total incerteza e inseguranca, nada
cémodo para quem investe.

L e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e o e o o o o
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Para quem, como nds, preparou um sem nimero de contratos com clausulas destinadas a lidar com situa¢oes de
imprevisibilidade, que regra geral conduzem a suspensio ou cessacdo de obrigacdes, a verdade é que - e assim o
escrevemos em notas informativas entdo circuladas — o caminho era, sem dtvida, o de por as partes a dialogar.

O sentimento é de que foi isso que foi feito. Acertaram-se posicdes, reafirmaram-se compromissos de continuidade

e de recuperagio de atrasos de obras, ndo se exploraram fragilidades e
trabalhou-se em conjunto para seguir em frente, o que foi decisivo para
que se pudesse dar continuidade aos milhares de obras que, num mer-
cado imobiliario em alta, estavam em curso e assim continuaram ao
longo destes longos meses de confinamento.

O milagre portugués também ajudou, mas se assim nio fosse, a tem-
pestade perfeita que se avizinhava poderia, em tltima analise, ter le-
vado a que acontecesse em Portugal o que aconteceu em Espanha,
Italia e Franca: obras paradas e que continuam ainda hoje paradas sine
die, por abandono, desisténcia ou inviabilidade da sua prossecugio.
Por tudo isto, é preciso ndo esquecer na era da Construgdo D.C., que
também aqui Portugal fez melhor e demarcou-se positivamente pela
diferenca.

No meio das cidades vazias, os mais variados promotores e empreitei-
ros estiveram la fora a preparar as nossas futuras casas, escolas, hos-
pitais e escritdrios.

Fica assim, sonoramente neste texto, o nosso merecido aplauso a todos
vos, pela vossa coragem em andar para frente.

Construtores e promotores
rapidamente perceberam que estavam
juntos nesta crise e que, mais do que
nunca, tinham de se preparar e
encontrar entendimentos para evitar
cenarios de disputa em que todos, sem
excecao, perderiam

PUBLICIDADE
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CAIXILHARIAS DE ALUMINIO A PVC,
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ACOMPANHAMENTO TECNICO E
ESPECIALIZADO.
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PROJETO.

ESTRUTURAS METALICAS, DAMOS FORMA
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A OLI, especialista na produe"io de autoclismos aposta
habitualmente no desenvolvimento de novos produtos

Os novos mercados
que a pandemia criou

Prevencao! Esta é a palavra do momento. A pande-
mia alterou hébitos, criou outros mas nunca como
hoje a higiene, a satide e a prevencio de doencas,
em particular o Covid-19, estiveram tdo em voga

Construir
www.construir.pt

sta necessidade levou as em-
Epresas a reinventarem-se, a
adaptarem-se e a dar preferéncia a
produtos e servicos que melhor se
adequam aos tempos que vivemos.
A pandemia criou novos nichos de
mercado e, pasme-se, muita da
nova tecnologia e dos produtos que
sdo hoje anunciados ja existiam.
Mas, por razdes diversas, entre as
quais a falta de mercado, néo esta-
vam no topo das prioridades das
estratégias empresariais. Mas isso
mudou.
Em Portugal, a Sociedade Transfor-
madora de Aluminios (STA), em
conjunto com a Biocant, uma divi-
sdo da Universidade de Coimbra,
estd a trabalhar ha mais de quatro
anos na aplicacdo de nanoparticulas
no tratamento de superficies simul-
taneamente antiviral, antibacteriano
e antifungico. Constituida em 1989
em parceria com o grupo belga So-
binco, a STA é uma empresa espe-
cializada no desenvolvimento e

28| 05 de Junho de 2020

producéo de sistemas para portas e
janelas, em particular para caixilha-
rias de aluminio.

O resultado do trabalho de investi-
gacdo dos ultimos anos resultou na
criagdo de um novo produto: o Na-
nocoat. “Encontramos uma solu¢io
viavel em 2016 e comecamos os tes-
tes oficiais em organismos notifica-
dos para validar os nossos
resultados. Entretanto, desenvolve-
mos 0 Nosso processo produtivo e a
aplicacdo do Nanocoat nos nossos
diversos acabamentos, pintura li-
quida, anodizacio e lacagem”, ex-
plica Eric Van Den Bruel, director
geral da STA.

O produto foi apresentado pela pri-
meira vez na feira BAU, na Alema-
nha, em 2017 e, actualmente, a
empresa portuguesa ¢ o tinico for-
necedor de puxadores de porta e ja-
nela com Nanocoat em todo o
mundo. Mas apesar do sucesso na
investigacdo do produto, a procura
ndo justificava, entéo, a criagio de
uma linha producéo dedicada, mas
isso pode estar prestes a mudar e
dar um impulso a empresa.
Portugal comecou ha algumas se-

manas o seu processo de desconfi-
namento, mas o perigo de uma
nova vaga da doenga e o cresci-
mento do nimero de infectados é
ainda muito real, sobretudo numa
altura em que as empresas prepa-
ram o seu regresso e hd um maior
fluxo de pessoas a circular pelos
edificios. Antecipando este facto a
Schimitt+Sohn, que se dedica ha
65 anos a produzir, instalar e a
fazer a manutencdao multimarca de
elevadores, langcou um novo leque
de solugdes. “O Be Safe by S+, tem
um duplo objectivo garantir a se-
guranga de utilizagio de elevadores
transformando-os em agentes acti-

vos de prevengao. Este leque de so-
lugdes de prevengio de contagio in-
tegra uma proposta
completamente inovadora, que é a
Be Safe Touchless by S+, um sis-
tema de chamada remota de eleva-
dores através do smartphone de
cada utilizador, prescindindo da
necessidade de utilizar os botdes
dos equipamentos”, avanca Miguel
Franco, administrador do grupo
em Portugal. Langado hé cerca de
um més, este leque de solucdes estd
a ter uma excelente aceitagdo por
parte do mercado. “Sabemos que
estes equipamentos sdo centrais
nessa mobilidade e, portanto, um
leque de solugdes tio abrangente e
com uma eficécia bastante elevada
como o que lancamos é uma pro-
posta de valor acrescentado”, sus-
tenta o responsavel.

Aposta no reforco da
posicdo do mercado

As solugdes Be Safe by S+ abrangem
ainda desde intervengdes cléssicas
de higienizagdo e desinfec¢io das
cabinas dos ascensores, a sistemas
mais avangados de desinfec¢do por
ionizagdo, ozonizac¢do ou ultravio-
leta, este dltimo também disponivel
para escadas e tapetes rolantes. O
centro de competéncias da
Schmitt+Sohn estudou ainda solu-
¢des técnicas e de gestdo comple-
mentares a estes sistemas de
prevengio de contagio, como a limi-
tagdo da carga do elevador, aplica-
¢éo de peliculas de higienizacdo ou
sinalética especializada.

O lancamento destas solugdes de
forma integrada, sob uma mesma
designacéo, o Be Safe, é uma novi-
dade, assim como o langamento do
Be Safe Touchless by S+, que é novo
no mercado. Mas as outras solu¢oes
que integram o Be Safe ja existiam
antes, porque, como explica Miguel
Franco. “como todos sabemos, as
necessidades de higienizacdo nio

A STA € o unico fornecedor de puxadores de porta e janela
com Nanocoat em todo o mundo
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sdo de hoje”. “Estes tipos de solu-
¢des ndo se limitam ao “combate”
especifico  deste  virus. Na
Schmitt+Sohn desenvolvemos o Be
Safe by S+ para dar resposta aos de-
safios de saude que, é verdade que
se tornaram mais evidentes com
este virus, mas que serdo centrais
para o futuro das cidades”, acres-
centa.

A empresa esta ha 65 anos em Por-
tugal, garante mais de 470 postos de
trabalho e exporta cerca de 80% do
que produz para os mercados inter-
nacionais onde o  Grupo
Schmitt+Sohn actua. “Temos em
curso investimentos de cerca de 10
milhoes de euros para o reforco da
capacidade produtiva em Portugal.
Dito isto, obviamente que a pande-
mia traz efeitos & economia e, entre
outros impactos, atrasa o desenvol-
vimento de projectos, o que acabara
por também ter efeito no planea-
mento da nossa actividade de forne-
cimento de equipamentos. Mas,
estamos muito bem preparados e
durante o confinamento imposto,
conseguimos nido interromper a
nossa producdo nem fornecimento

de servicos, com um plano de con-
tingéncia que salvaguardou a satde
de todos os nossos colaboradores e
manteve os niveis de servi¢o junto
dos nossos clientes”, adianta Miguel
Franco.

A preocupagio com a higiene é algo
que faz parte do ADN da OLI. A sua
gama de produtos respondem de
forma eficaz as exigéncias trazidas
pela pandemia, em especial no que

0 langamento do Be Safe Touchl
é uma resposta as exigéncias do mercado

&

ess by §+

aos espacos publicos diz respeito.
"Falamos de placas de comando que
fazem activar a descarga do auto-
clismo sem a necessidade de toque,
ou as placas com revestimento final
antibacteriano, permitindo assim a
inibicdo do crescimento de micro-
organismos como bactérias, fungos
ou algas. Dispomos ainda de outros
produtos, que dadas as suas carac-
teristicas sdo indicados para garan-

tir uma higienizagio adequada da
casa de banho”, refere a empresa. A
especialista na producdo de auto-
clismos aposta habitualmente no
desenvolvimento de novos produtos
e admite que “as preocupacdes
com a higiene e a seguranga de uti-
lizagdo do espag¢o do banho, em
particular os espacos de utilizacio
publica e intensa, serdo uma opor-
tunidade de crescimento para estes
produtos”. Para ja a estratégia é de
observar a evolucdo do mercado e
apostar no que o mercado exige.
“Vamos promover mais os produ-
tos que referimos e que sdo mais
adequados aos tempos de hoje,
sem descurar os produtos mais tra-
dicionais, mas ainda néo consegui-
mos ter uma ideia de como seré o
resto do ano”. A OLI juntou-se
ainda ao esforco na luta contra o
Covid-19 e esté a produzir, fora do
seu core business, equipamentos
de proteccéo individual tais como
viseiras para proteccdo facial ou
adaptador para elasticos das més-
caras de forma a proteger as ore-
lhas de quem usa méscaras por
periodos prolongados.m
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Delabie reafirma aposta em
solucoes para espacos publicos

Até ao final do ano, a empresa ird manter o foco no langamento de novos
produtos com solucdes adaptadas as necessidades dos estabelecimentos

que recebem publico
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s espagos publicos sdo a prin-
Ocipal preocupagdo no que a
transmissdo do Covid-19 diz res-
peito. “Com a pandemia e o cum-
primento das medidas de
prevencdo, a frequéncia da lava-
gem das maos triplicou e o tempo
de lavagem duplicou. E imperativo
instalar equipamentos sanitarios
(torneiras, sanitas, urindis, acesso-
rios, etc), em todos os locais publi-
cos que proporcionem tanto a
méxima higiene como a poupanca
de agua”, refere Claudia Roque,
responsavel de marketing e comu-
nicacédo da Delabie.

O Grupo Delabie tem como princi-
pal objectivo criar e desenvolver
produtos sustentdveis e com de-
sign, “que apresentem como resul-
tado evidente, economia de dgua e
de energia e acima de tudo garantir
o conforto do utilizador e a anteci-

pacdo das normas de higiene. E
uma verdadeira cultura de em-
presa que nos permite a cada dia,
acompanhar os espagos sanitarios
das colectividades e dos estabeleci-
mentos de cuidados de saude,
assim como todos os locais que re-
cebem piblico, nos seus novos de-
safios”,

A estratégia da empresa, nesta fase,

assenta na comunicacdo das solu-
¢des da marca que melhor se ade-
quam ao momento actual. Desde
torneiras electrénicas para lavato-
rio, doseadores de sabao/gel hi-
droalcodlico electrénicos, sistemas
electrénicos de descarga para uri-
ndis e para sanitas, todas elas solu-
¢des sem contacto manual. “O
nosso maior desafio, é inovar cons-

tantemente, com o melhor desem-
penho possivel, design apelativo e
funcional, que favorecam a higiene
e que sejam sustentdveis na sua uti-
lizagdo. Ao conseguirmos a uniao
de todos estes factores estaremos a
corresponder as demandas de um
mercado cada vez mais exigente e,
que neste momento esta a ser “ob-
rigado” a adaptar as suas instala-
¢des  sanitarias”, reforca a
responsavel.

Os estabelecimentos hospitalares
fazem parte da carteira de clientes
da empresa, a marca tem uma
“uma gama hospitalar muito diver-
sificada e perfeitamente adaptada
a todos os constrangimentos na
prevengdo e propagacio de germes
e bactérias. Solu¢oes como, mistu-
radoras electrénicas de lavatério
com bica removivel equipadas com
uma bica filtrante antibacteriana
BIOFIL, filtros e cartuchos anti-
bacterianos, que permitem uma
proteccdo imediata dos seus utili-
zadores. Nao é de actualidade que
falamos, mas sim de mais de 20
anos de experiéncia comprovada e
tema de discussdo com propostas
neste sentido”, sustenta. m

Isopan desenvolve médulos hospitalares
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solucdo integra a utilizacdo dos
Apainéis de isolamento para te-
lhado e fachadas de outra empresa
do grupo italiano, a Isopan. O pro-
jecto é o resultado da sinergia entre
profissionais e empresas do sector
da satde e assenta no processo de
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pré-fabricagdo industrializado de
estruturas hospitalares, que supera
o desempenho de hospitais de cam-
panha ou contentores de constru-
¢do que se transformam em
instalacdes sanitdrias temporarias.
Criada desde a fase de planea-
mento para incorporar todas as
melhores préticas e normas especi-
ficas para o sector de satde. O mo-
dulo para 18 camas inclui 2 camas

isoladas, 125 m2 de salas técnicas e
770 m2 de é4rea operacional. A es-
trutura é entregue 90% ja pré-mon-
tada e ndo necessita de fundacoes,
garantindo assim tempos de mon-
tagem bastante rapidos. O pro-
cesso completo, desde o fabrico até
ao funcionamento total, demora
apenas 69 dias.

O sistema foi criado com uma es-
trutura de suporte em aco que nao
precisa de fundacoes. Esta estru-
tura adapta-se aos sistemas de re-
vestimento a seco: painéis
sandwich isolantes por fora e pare-
des com acabamento em placas
por dentro. Tudo isso para garantir
a qualidade, durabilidade e rapidez
de instalacéo.

Segundo a empresa, os painéis me-
talicos isolantes sao uma solucéo
que permite obter resultados per-
sonalizados e garantir um elevado
desempenho de isolamento tér-

mico, insonorizacdo, estanquei-
dade e reac¢io ao fogo, de acordo
com as mais diversas necessidades.
Sao leves, versateis e faceis de
montar. Os painéis sdo acoplados a
uma estrutura de aco, um material
reciclavel e antissismico, fabricada
pela empresa Manni Sipre.

A unidade modular centra-se nos
cuidados intensivos e responde as
necessidades da emergéncia da
COVID-19. No entanto, as suas ca-
racteristicas fazem com que seja
adequada para varias aplicagdes no
sector de satde, expandindo o seu
potencial a longo prazo. Cada moé-
dulo estrutural é projectado para ser
independente do ponto de vista da
instalacdo e é aplicado por um sis-
tema de ar condicionado controlado
por computador, capaz de gerir tam-
bém a pressurizagio e despressuri-
zacdo de cada box e que ajuda a
conter a propagacio infecciosa. m
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Vicaima refor

A pandemia criou
urgéncia na resposta da
construgao e renovagao
das unidades hospitala-
res. Neste contexto,

a Vicaima aposta no
desenvolvimento da sua
linha hospitalar
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pandemia da COVID-19 tem

provocado uma necessidade
extraordindria de solugdes para a
area da saude em todo o mundo.
Incluindo na area dos materiais de
construgdo. A portuguesa Vicaima
tem apostado no continuo desen-
volvimento e investimento na sua
Linha Hospitalar, que hoje inclui
uma vasta oferta de performances

especificas e certificadas, nas ver-
tentes de corta-fogo, actstico, se-
guranca e corta-radiacdes, com
diversas opg¢des de configuragio,
revestimentos e design.

A empresa, tem vindo a colaborar
com as empresas de construcio que
continuam a trabalhar na renova-
¢do, ampliagdo e construgio de hos-
pitais ou centros médicos. Neste
contexto, a marca foi seleccionada
para responder de forma célere a
projectos na drea da sadde, através
do fornecimento de produtos da sua

linha hospitalar, que englobam di-
versas solucdes técnicas Portaro
(porta e aro prontos a instalar) e ou-
tros, como painéis de revestimento.
Entre os projectos fornecidos
consta, a norte, a recém-inaugurada
ala de Cuidados Intensivos do Hos-
pital Pedro Hispano, em Matosi-
nhos, que foi equipada com painéis
ignifugos para revestimento de pa-
redes. Estes painéis, indicados para
locais onde a resisténcia ao fogo é
um factor preponderante, foram re-
vestidos a Dekordor HD, um lami-

ca Linha Hospitalar

nado de pressdo continua, de ele-
vada resisténcia fisica e quimica.
No Funchal, um conjunto vasto de
propostas da Linha Hospitalar da
Vicaima, foi igualmente requerido
para equipar a nova ala de interna-
mento do Hospital Dr. Nélio Men-
donga. De entre as quais se destacam
o Portaro com resisténcia ao fogo até
30 minutos, de abrir e vai-vém, bem
como solugdes nao fogo, todas elas
também com revestimento Dekordor
HD, ideal para locais sujeitos a um
uso intensivo.

Com cerca 95% da sua producéo di-
rigida para a exportagio, a empresa
coloca-se entre os principais players
europeus no design e producédo de
solucoes de portas de interior, por-
tas técnicas, aros, roupeiros, painéis
e pecas para mobilidrio. Inovadora
e criadora de tendéncias, a Vicaima
tem uma preocupagio constante
pela sustentabilidade, sendo a pri-
meira empresa portuguesa do sec-
tor a obter a certificacdo FSC. m
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Pandemia nao alterou
estratégia de investimento
e lancamento de novos produtos

Cerca de 70% das empresas manteve a sua actividade, de acordo com os dados da ANFAJE. Os prejuizos nao
sdo ainda quantificaveis, contudo a associacdo do sector aponta para quebras no volume de vendas rondaram
0s 50%. Ainda assim, as empresas contactas pelo CONSTRUIR, consideram que o tempo de confinamento veio
reforcar necessidades bésicas de conforto térmico e acustico, com um foco cada vez maior nas habitacées
pds-Covid. Uma exigéncia a que o sector da janelas e portas diz estar preparado e com novidades ainda este ano
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erante a paragem forcada, as em-
Ppresas foram obrigadas a encon-
trar alternativas para manter os seus
negécios e postos de trabalho. A se-
melhanca com outras sectores da
area da construcdo, também o das
Janelas, Portas e Caixilharias e pro-
dutos associados apontaram as fer-
ramentas tecnolégicas como o
principal aliado. Ao CONSTRUIR, as
empresas revelaram como o teletra-
balho levou a um necessario ajuste
nos métodos de trabalho, com as ne-
cessarias reunides online, mas que o
principal desafio foi manter a activi-
dade em funcionamento. Formagao
online para colaboradores e clientes,
assim como um maior investimento
nas vendas online e reforco logistico
ocuparam as empresas no periodo
de maior confinamento. Outras em-
presas optaram por avangar com a
produgdo de encomendas pré-Covid
ou reforcar o stock para que conse-
guissem dar resposta as encomen-
das, no caso de eventualmente néo o
conseguirem através das empresas
no estrangeiro.

Quebra nas vendas

A reducio da actividade econémica,
além da subsequente quebras nas
vendas, ird levar a uma diminui¢ao
das facturacdo. Esse é um facto ja
assumido pelas empresas que con-
tactdimos. Contudo, sendo uma das
poucas actividades que néo parou na
sua totalidade, aguardam com ex-
pectativa o retomar da normalidade
no sector das obras. Sendo um pro-
blema a escala global torna-se mais
dificil prever o comportamento da
economia e do sector na sua genera-
lidade, cujos efeitos poderdo perdu-
rar a médio e a longo prazo.

“Tudo aponta que os grandes projec-
tos em curso continuardo conforme
previsto pelo que, a curto prazo,
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penso que ndo sentiremos uma re-
traccdo significativa. A dtavida reside
nos investimentos que estio ainda
em projeto e se chegardo, ou nao, a
sair do papel”, considera Ricardo
Vieira, director-geral da Reynaers
Aluminium Portugal.

Mais optimista, a Schiico Portugal
considera que “o crescimento da car-
teira de projectos e pedidos de clien-
tes nos ultimos anos permitiu
minimizar o impacto no volume de
negdcios”, cuja actividade se ressen-
tiu principalmente em Madrid, onde
a empresa tem os seus armazéns e
que tiveram de fechar durante um
periodo de duas semanas. Ainda
assim, a expectativas € que as conse-
quéncias da pandemia sejam “senti-
das mais a médio prazo que a curto
prazo”.

“As obras em execucdo nao vao
parar, ainda que possam sofrer al-
guns atrasos, mas € possivel que se
adiem os inicios de novas promo-
¢Oes imobilidrias durante os proxi-
mos meses”, reforca Anténio Paulo
Pinto, director comercial da Schiico
Portugal.

Ja a Tecofix aponta para uma quebra
nos objectivos na ordem dos 15% a
20%, cuja recuperacéo ird depender

Cortizo (Cor Vision

se “o mercado reabrir de forma po-
sitiva”. Para isso ird também contri-
buir “o aumento da seguranga” para
“reduzir o receio de investimento
que ainda se faz sentir no mercado”,
afirma Ana Monteiro, directora de
marketing da empresa.

Trabalhar durante

o isolamento

A Deceuninck, por exemplo, apro-
veitou esse periodo “para formar os
seus clientes em diferentes dreas: co-
mercial, técnica, gestdo empresarial,
assim como de uso de redes sociais
para incrementar o negécio”, explica
Giorgio Grillo, director-geral da em-
presa.

Apesar de “privilegiar o contacto di-
recto com o cliente” para a Cicomol
esta fase foi uma “oportunidade para
reforgar a sua resposta no atendi-
mento telefénico e na loja online,
com o reforco de colaboradores”,
afirmou Mario Gil, CEO daquela
empresa.

Ja a Reynaers antecipou o Estado de
Emergéncia e, mesmo antes de este
ter sido decretado, “os trabalhado-
res, cujas fungdes o permitiam,
foram colocados em teletrabalho”,
explica Ricardo Vieira, director

geral. Ainda assim, “servicos logisti-
cos e a drea produtiva mantiveram-
se em funcionamento para assegurar
0s compromissos assumidos, em-
bora sujeitos a um plano de contin-
géncia apropriado ao contexto”.

E se, por um lado, a saide estd em
primeiro lugar, esta foi, também,
“uma oportunidade para acelerar a
implementagio de um conjunto de
projectos na area da transformacéo
digital que ja tinham em curso”, ex-
plica Ricardo Vieira.

Com uma vasta experiéncia no for-
necimento de solucoes integradas de
colagem, isolamento e estanquici-
dade para janelas, foi no més de
Abril que a Soudal sentiu uma maior
“quebra na comercializa¢do dos pro-
dutos para a instalacdo da janela em
obra, sobretudo nas obras particula-
res e renovagdes”. Isto porque, ex-
plica Rui Salgueiro Alves, Industry
Business Unit Director & STEP
Coordinator Soudal Portugal, “os
clientes nao queriam os instaladores
nas suas obras”. Contudo, vendo-se
forcados a adiar a instalagéo das ja-
nelas nas obras ja em curso, muitos
dos fabricantes de janelas optaram
por aproveitar esse periodo para dar
seguimento a carteira de encomen-
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Cicomol - Porta 1F Carvalho Serréd;

das que tinha ja do periodo pré-
Covid. “Este efeito provocou um au-
mento do consumo dos selantes para
vidro duplo e das solugdes de cola-
gem e selagem utilizadas no fabrico
de janelas. Como resultado final,
uma parte acabou por praticamente
compensar a outra”’, afirmou Sal-
gueiro Alves.

Também para a Tecofix a actividade
nao parou, ja que actuam no comér-
cio de ferramentas e materiais de fi-
xacdo, e, com as medidas de
contencdo necessarias, mantiveram
a actividade das lojas fisicas. Ainda
assim, cerca de 60% dos colabora-
dores da Tecofix deram continui-
dade ao seu trabalho a partir de casa.
Ana Monteiro aponta maiores difi-
culdades nas primeiras duas sema-
nas, “dado a redugao significativa de
clientes nas lojas e a impossibilidade
da nossa equipa comercial continuar
a realizar as regulares visitas aos
clientes”. Para contornar esta situa-
¢do, a empresa desenvolveu um
plano assente no refor¢o da comuni-
cago online. “De forma a combater-
mos o impacto desta retrac¢do no
nosso negécio, reduzimos as nossas
compras, adiamos os lancamentos
de novos artigos, e a0 mesmo tempo,
aumentamos a nossa comunicagao
online. J4 estavamos a desenvolver
um novo website, mas como ainda
nao estava concluido, acabdmos por
reforcar o nosso e-mail marketing, e
a comunicacgio através das nossas
redes sociais”, explica Ana Monteiro.
Com o objectivo de “proteger os pro-
prios empregados, bem como clien-
tes e fornecedores”, a Schiico
também antecipou as indica¢des go-
vernamentais de confinamento,
“tendo iniciado o trabalho a partir de
casa antes que tais medidas se te-
nham tornadas obrigatérias ou re-
comendadas pelo Ministério da
Saude”.

De acordo com director comercial,
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Anténio Paulo Pinto, o grau de digi-
talizacdo da empresa, com quase 70
anos de existéncia, “tem sido um fac-
tor diferenciador, ao longo dos
anos”, o que permitiu que durante
este periodo o trabalho online ndo
fosse muito diferente do que ja é
feito num dia normal de trabalho,
entre acompanhamento de projec-
tos, clientes, parceiros e fornecedo-
res”. Foi, ainda, para a Schiico
Portugal uma oportunidade para
“estar em contacto com clientes e
outros parceiros de forma online,
através de eventos, formacoes e reu-
nides”.

Com uma das suas principais fabri-
cas em Espanha, na Galiza, a Cor-
tizo viu-se confrontada com a
possibilidade de ndo conseguir res-
ponder as encomendas ja solicitadas
em Portugal, devido ao encerra-
mento deste tipo de actividades.
Ainda assim, por se encontrar numa
das regides menos afectadas, a fa-
brica apenas encerrou durante oito
dias. Para contornar esta situacéo e
minimizar o impacto nas encomen-
das em Portugal, a Cortizo Portugal
optou por “aumentar em 150% o
stock de perfis de aluminio e PVC,

Deceuninck thermofibra

DR.

ferragens, vedantes, acessorios e pai-
nel composito” que abasteceram os
centros logisticos da empresa em
Vila do Conde e Rio Maior. “Isto per-
mitia-nos assegurar o fornecimento
de materiais a0 mercado portugués
no caso de o transporte de mercado-
rias entre Espanha e Portugal ser
restringido”, afirmou José Santos,
responsavel comercial da Cortizo
Portugal.

Eficiéncia e
Sustentabilidade

A instalacdo de janelas e portas com
recurso a materiais eficientes e que
promovam uma maior reducio
energética pode diminuir o consumo
de energia por parte dos edificios em
cerca de 55%. Este dado levou a que
nas ultimas décadas este seja o seg-
mento com maior numero de certifi-
cagoes ambientais g de
sustentabilidade e com maior inves-
timento ao nivel do desenvolvimento
de novas tecnologias. Por isso, falar
de eficiéncia e sustentabilidade ja
nao € visto como uma mais-valia
para o sector, mas sim como algo
que esta inerente a actividade para
qualquer empresa que queira colo-
car-se no mercado, tanto nacional
como internacional e que fazem esse
o seu core business. Como nos ex-
plica a Reynaers, ja “ndo se trata de
uma aposta mas sim de um pre-
missa basilar do desenvolvimento de
produto e da nossa misséo corpora-
tiva. A Reynaers é eficiéncia e € sus-
tentabilidade. Ponto”.

Nzo deixa, porém, de ser um factor
diferenciador no que diz respeito a
estar presente no mercado e em pro-
jectos de maiores dimensoes. Este é,
ainda, um elemento que reforca a re-
siliéncia das empresas em situagdes
como a pandemia do Covid-19, em
que as empresas precisam de se rea-
daptar rapidamente.

“Nenhuma empresa consegue com-

Reynaers (MasterLine 8 SoftTone)
S

petir a nivel internacional se ndo
fizer uma clara aposta no desenvol-
vimento de solugdes que permitam
minimizar os efeitos nocivos dos edi-
ficios no Planeta”, refor¢a Giorgio
Grillo. “H4 mais de 10 anos que a
Deceuninck trabalha no sentido de
aumentar as prestacdes dos seus
produtos, mantendo a competitivi-
dade econémica e apostando em so-
lucdes 100% reciclaveis”, afirma e
aponta a ThermoFibra como o re-
sultado desse esforco e que integra o
novo sistema da marca, Elegant.
Também para a Cicomol esse tem
sido um percurso de “varios anos” de
investimento e que culminou na co-
lec¢do de portas ecofriendly apre-
sentadas em 2015, assim como a
certificacdo da empresa com refe-
réncia ao FSC e a certificagdo am-
biental com o referencial normativo
NP EN ISSO 14001.

“A aposta na inovacdo sempre foi
uma das principais caracteristicas
da identidade da

Cortizo”, indica José Santos. Uma
estratégia que ird manter-se segura-
mente, garante, de forma a respon-
der a todo um  sector
nomeadamente os arquitectos, que
assim o exigem. “No nosso sector a
arquitectura vai continuar a solicitar
sistemas de janelas e portas que con-
tribuam para reduzir o consumo
energético das habitacoes, que me-
lhorem o conforto de quem as habita
e que maximizem a superficie de
vidro por forma a incrementar a en-
trada de luz natural nas varias divi-
soes”. Este tltimo aspecto tornou-se
ainda mais importante perante a
pandemia “devido a necessidade de
confinamento da populacdo que
acabou por transformar as nossas
habitacdes em lugares para perma-
necer muito tempo, para actividades
de lazer, trabalho e ndo como espa-
¢os de passagem como eram conce-
bidos, principalmente nos tltimos
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anos’, afirma José Santos.

A procura de solucdes e inovacoes
tecnoldgicas tem caracterizado, tam-
bém, a estratégia da Schiico para o
mercado da construgio. “Mais do
que mais-valia, é uma atitude”.
Desde ha vérios anos que a empresa
tem cooperado com a WWF e ¢é
membro fundador da Aluminium
Stewardship Initiative desde 2014,
com “o objectivo de desenvolver
“standards” validos a nivel mundial
para toda a cadeia de fornecimento,
incluindo a certificagdo por tercei-
ros, para fabricar o aluminio de
forma sustentével”.

“A Schiico tem colocado a fasquia
dos seus produtos em niveis supe-
riores ndo s6 ao de outros produtos
disponiveis no mercado, como in-
clusive as exigéncias actuais defini-
das em documentos normativos e
leis, ainda que tenham disponiveis
produtos para todo o tipo de consu-
midores e necessidades”, reitera An-
ténio Paulo Pinto.

Isso significa que nos sentimos pre-
parados para fazer face a estas exi-
géncias, tendo produtos que
cumprem totalmente com os mais
elevados requisitos, por exemplo
para certificagdes Passiv Haus,
BREAM, LEED, Cradle to Cradle,
DGNB. Muitos dos produtos Schiico
tém, também, a devida certificacdo
C2C, Cradle to Cradle, base da eco-
nomia circular, tendo em conta as-
petos como a sadde, a reutilizagdo
em vez do desperdicio”.

Uma das éreas onde a Soudal tem
sido mais activa ao nivel da eficién-
cia energética e da sustentabilidade é
no sector das janelas. De acordo com
Rui Salgueiro Alves, a Soudal “esta
presente em todas as fases da cadeia
de valor, ndo s6 com solugdes que sa-
tisfazem todas as exigéncias do mer-
cado, mas também com abordagens
inovadoras que trazem valor agre-
gado para todos os intervenientes do
processo: arquitectos e projectistas,
fabricantes, instaladores e cliente

|
SchAeco (Tueren_06_Buero_03)
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ADENE: QUEREMOS QUE A ETIQUETA CLASSE + “CONSTITUA A PRI-
MEIRA REFERENCIA DOS CONSUMIDORES”

As janelas foram identificadas como o produto de maior valor acrescentado para as empresas € com maior im-
pacto positivo para os moradores ou utilizadores dos imdveis. Neste contexto, a ADENE - Agéncia para a Ener-
gia, em colaboracdo com varias associacfes empresariais e de I&D sectoriais, desenvolveu o sistema de
etiquetagem energética de produtos Classe+. Tendo como base um sistema semelhante ao ja utilizado na etiqueta
energética dos electrodomésticos, o Classe + permite “contribuir para a valorizagdo dos elementos dos edificios
que ndo dispdem de etiqueta energética europeia, como janelas, isolamentos, peliculas de vidro, entre outros, que
permita as empresas, de forma voluntaria, classificar e valorizar os seus produtos numa escala da F (menos efi-
ciente) a A+ (mais eficiente)’, refere a Agéncia. Em colaboragdo com a ANFAJE, as janelas foram o primeiro pro-
duto a ser classificado segundo este sistema. A substituicdo de uma janela vulgar, de vidro simples e sem corte
térmico, por uma janela com etiqueta Classe+ com classificagdo “A+" permite reduzir em, pelo menos, 55% as per-
das de energia associadas a esse elemento. Neste sentido, a ADENE, em conjunto com a ANFAJE, avancou para
a classificacdo das janelas de acordo com este sistema, sendo o primeiro produto a integrar esta mesma classifi-
cacéo. “Com a etiquetagem de janelas Classe+ queremos desmistificar e simplificar a escolha de investimentos
no mercado de reabilitagéo energética. Ou seja, que a etiqueta energética constitua a primeira referéncia dos con-
sumidores quando procuram e avaliam as melhores solugdes para a suas novas janelas”, reforca, ainda, a ADENE.
Além do site www.classemais.pt, onde esta disponivel toda a informacéo, foram langados, recentemente, dois guias
de apoio ao consumidor: o guia “3 Passos para Janelas Eficientes”, para orientacéo na consulta as empresas e na
avaliacdo dos orcamentos, e 0 “Guia Técnico de Janelas Eficientes CLASSE+", onde é possivel conhecer mais em
detalhe os aspectos técnicos a considerar na aquisi¢éo de janelas. O objectivo passa por promover “uma maior apli-
cacéo das janelas eficientes quer em obras de reabilitagdo quer em obras novas, ja que estas sdo elementos do-

www.construir.pt

minantes nas fachadas, e um dos principais contribuintes para o desempenho energético dos edificios”.

final”, com destaque para as solugoes
selantes para o fabrico de vidro duplo
isolante e as solugdes para a instala-
¢do eficiente de janelas eficientes.
Esta estratégia levou inclusive a “rup-
tura” na forma de instalacio tradicio-
nal de janelas em Portugal, “propondo
solucoes integradas ao nivel do isola-
mento térmico e acustico e estanqui-
dade ao ar e a 4gua, com claras
melhorais no desempenho da janela
instalada”, reforga aquele responsavel.

Novidades

As estratégias de lancamento de
novos produtos é um dos pontos
altos de qualquer empresa e, mesmo
num periodo de incerteza e em plena
pandemia, as empresas preparam al-
gumas novidades que deverdo estar

DR.

no mercado até ao final do ano. Cria-
tividade e inovagdo sdo os pontos
chave para uma industria competi-
tiva e que se destaca pela capacidade
de acrescentar sempre algo mais aos
seus produtos.

Dentro de poucas semanas a Deceu-
ninck ir4 langar no mercado o novo
sistema Elegant. Trata-se de “uma
plataforma versatil gracas ao revolu-
cionario conceito iCOR, com a sua
estética exterior nunca antes vista em
janelas e portas de PVC, de altas pres-
tagdes gracas a ThermoFibra”, afirma
Giorgio Grillo. A estes, “juntamos o
Protex 2.0, a evolugio da actual caixa
de estore com altas prestacoes térmi-
cas e acusticas e com a inovadora
forma de fabrico que permite ofere-
cer ao usudrio final uma caixa de
altas prestacoes, por um preco bas-
tante competitivo, e 100% reciclavel.

HYBRID

Ao nivel das portas, a Cicomol prevé
“apresentar novos modelos, especial-
mente na area técnica com melhora-
mentos na questio da acusticidade e
da resisténcia ao fogo, para além de
que aumentaremos também os aca-
bamentos disponiveis em todas as co-
lecgdes”, refere Mario Gil.

Quem também esta a apostar na ino-
vagdo € a Veka. A companhia estd a
promover o Spectral, uma nova tec-
nologia de acabamentos para siste-
mas de perfis em PVC. “Pioneira em
relagio ao desenho e tacto superfi-
cial, combina a lacagem e folheacéo
numa tnica e inovadora solugdo de
superficies sem perder rendimento e
manuten¢io das qualidades estéticas
inerentes aos perfis de PVC VEKA”,
assegura a empresa, acrescentando
que essa condicdo resulta da “com-
binacéo do desenho e uma excelente

Soudal
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técnica nunca vista até hoje, é criada
uma estética tnica de alto valor que
proporciona as superficies de janelas
uma nova dimenséo capaz de desen-
volver projectos que estimulam os
sentidos”. “As suas fantésticas carac-
teristicas técnicas proporcionam ao
perfil uma grande durabilidade e re-
sisténcia a intempérie, aos riscos e a
abrasdo de modo a cumprir as exi-
géncias mais altas, mantendo um as-
pecto impecével ao longo de toda a
vida util da janela. Esta nova tecnolo-
gia, tinica no mercado, consegue uma
superficie sem reflexos que repele as
marcas e a humidade e é facil de lim-
par, basta um pano humido”, asse-
gura a empresa.

Também José Santos, da Cortizo, re-
velou que se encontram a trabalhar
com a equipa de Investiga¢do, De-
senvolvimento e Inovag¢do (I&D+i)
para apresentar algumas novidades
aos clientes até ao final do ano que
vao ao encontro das novas tendén-
cias pés-Covid para as habitagdes e
nas quais as “janelas tém um grande
protagonismo, como elemento ar-
quitect6nico que, simultaneamente,
nos conecta e isola do exterior”.
Ricardo Vieira, da Reynaers refor-
¢ou, também, que “a pandemia em
nada veio mudar os recursos que

IFEE" "~ T 1 /
Sistema de fixacdo Tecofix Spit Paslode

alocamos a investigacao, desenvolvi-
mento de produto e inovagao de ser-
vigos ou processos”. “Esta decisao
aplica-se também ao mercado por-
tugués que esta a sair desta crise de
saide puablica com uma imagem
muito positiva aos olhos dos investi-
dores estrangeiros”, acrescentou.

“Os projectos ja iniciados de desen-
volvimento de novos produtos irdo
também ter continuidade na Schiico,
tanto a nivel central como na filial
para a Peninsula Ibérica”, afirmou
Anténio Paulo Pinto. Trata-se ndo s6
de dar continuidade a responsabili-
dade de “inovar e elevar o nivel do

mercado”, como também “uma res-
ponsabilidade para o mercado da
construgao e para com os Nossos par-
ceiros que fabricam e instalam siste-
mas Schiico”, reforca o director
comercial que aponta ainda este ano
€ 2021 para que algumas dessas ino-
vagdes estejam disponiveis no mer-
cado. “A estratégia da Soudal para o
sector das janelas ndo sofrera altera-
¢ao0”, confirmou, também Salgueiro
Alves que recorda que “a abordagem
da Soudal a este mercado ndo se
centra em produtos, mas em Ssiste-
mas integrados de produtos que em
conjunto valem do mais que o soma-
tério das partes”. A aposta conti-
nuard, por isso, no sentido de
“trabalhar conjuntamente com os
nossos parceiros (detentores de siste-
mas, fabricantes de vidro duplo e de
janelas, instaladores e cliente final).
Nesta drea pretendemos reforcar a
nossa imagem de especialistas em
“Solucoes do Vidro a Parede”. Este
ano serd, ainda um ano de novidades
para a Tecofix, que “ird manter os ob-
jetivos e novidades/ langamentos pre-
vistos”. O destaque vai para o reforco
da comunicacio digital dessas mes-
mas novidades e cujo lancamento
devera ser antecipado no novo web-
site recentemente concluido. m

+351 263 580 654 | comercial@sytalmad.com | www.sytalmad.com
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PUBLICIDADE

SYTALMAD

Inovamos
na construcao
da sua janela

A SYTALMAD surge no ano de 2007
afirmando-se desde logo como uma
empresa de referéncia no setor da
construgao e producdo de sistemas
de Aluminio e Aluminio-Madeira.

A sua atividade € desenvolvida
de acordo com as tendéncias do
mercado, oferecendo deste modo
solugdes minimalistas.

Para a SYTALMAD, todo o
significado em torno de cada
janela é traduzido num simbolo de
harmonia e de conforto, bem como
numa solugdo Unica e altamente
personalizada no que diz respeito
a componente estética e decorativa
do seu lar.
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Joéo Ferreira Gomes

arquitecto e presidente da
Associagdo Nacional dos
Fabricantes de Janelas
Eficientes (ANFAJE)

“De acordo
com O
inquérito que a
ANFAJE
realizou juntos
das empresas
Associadas,
conclui-se que
as quebras no
volume de
vendas, entre
Marco e Abril,
foram entre 25
e os 50% para
cerca de 40%
das empresas,
enquanto que
25% destas
viram o seu
volume de
vendas
diminuir em
mais de 50%0”
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Covid-19: um momento
de dificuldades, mas
também de enormes
desafios e oportunidades
para o sector

Metade das empresas do Sector das Janelas, Portas e Fachadas nao recorreu, nem pensa vir a recorrer, as me-
didas de apoio disponibilizadas pelo Governo para combate a pandemia Covid-19, ainda que considerem que
estas estdo a altura das expectativas. Durante o Estado de Emergéncia, quase 70% das empresas do sector man-
tiveram-se em funcionamento. Das que mantiveram em funcionamento, cerca de 30% recorreram ao “lay-off”
parcial, enquanto que mais de 50% nao tiveram necessidade de recorrer. As empresas do sector continuam ex-
pectantes face ao futuro mais préximo, relativamente a evolu¢ao da pandemia e dos seus efeitos, esperando que
a retoma no segmento dos clientes particulares podera demorar mais, devido a perda de confianga e de rendi-
mento das familias.

Ainda de acordo com o inquérito que a ANFAJE realizou juntos das empresas Associadas, conclui-se que as que-
bras no volume de vendas, entre Margo e Abril, foram entre 25 e os 50% para cerca de 40% das empresas, en-
quanto que 25% destas viram o seu volume de vendas diminuir em mais de 50%. O sector registou piores
percentagens nos pedidos de orcamento, tendo-se verificado uma diminui¢éo entre 10 e 50% em 50% das em-
presas, e apenas 18% nao registaram menos pedidos de or¢amentos para a substitui¢io ou aquisicdo de jane-
las eficientes. O inquérito permite concluir ainda que o pior se passou ao nivel das adjudicacoes de orcamentos
com cerca de 90% das empresas a registarem quebras em comparagéo com os primeiros dois meses do ano (Ja-
neiro e Fevereiro de 2020). Dessas quebras, 75% registaram-se no mercado das obras particulares.

Neste contexto, nos meses de Marco e Abril, cerca de 75% das empresas inquiridas dizem ter registado uma que-
bra na producéo entre 10 a 50% e cerca de 80% nao conseguiu instalar as janelas, quer devido as limitagdes im-
postas pelo Estado de Emergéncia, quer devido as desisténcias de grande parte dos clientes particulares.

Do inquérito resulta ainda alguns dados positivos: mais de 60% das empresas demonstrou nao ter tido proble-
mas na cadeia de abastecimento; 25% nao teve quebras na exportagdo e nenhuma empresa encerrou totalmente
a sua actividade.

Questionados sobre os desafios que antecipam para os proximos seis meses, os Associados da ANFAJE destacam
a gestdo de tesouraria, liquidez e recebimentos dos clientes, a reducio nos pedidos e adjudicacoes de orcamen-
tos e a incerteza socioeconémica. Recordando que o Sector das Janelas, Portas e Fachadas ndo parou face as
ameagcas da pandemia, os Associados da ANFAJE mantém-se na expectativa perante a incerteza socioeconémica,
com uma forte confianga e vontade de “virar o jogo”, arregacando as mangas. Acreditamos que é tempo para re-
pensar as estratégias das empresas, as quais deverao passar por uma adaptacdo ao mercado e as novas formas de
abordar e interagir com os clientes. Estas mudancas que vieram para ficar, impdem uma aceleragéo da digitali-
zagdo como forma de promogao de produtos e servicos junto dos clientes, com a criagdo de showrooms virtuais,
recurso a realidade aumentada e um reforgo do posicionamento das empresas nas redes sociais e web. Cremos
que serdo necessarias uma capacidade de lideranca forte, persisténcia e uma enorme motivagio para vencer as
adversidades do percurso. No entanto, estamos confiantes de que os investimentos no Sector da Construgédo e do
Imobilidrio vdo manter-se, o que tera efeitos positivos no Sector das Janelas, Portas e Fachadas.

Até porque a Covid-19 ndo trouxe s6 aspectos negativos ao Sector das Janelas, Portas e Fachadas eficientes;
trouxe também oportunidades, uma vez que o confinamento e o teletrabalho levaram as pessoas a valorizar mais
aspectos como o conforto térmico e acustico das suas casas, bem como a qualidade do ar interior, a luz natu-
ral e a eficiéncia energética para nao verem disparar as suas facturas energéticas. E as caracteristicas da jane-
las, portas e fachadas eficientes respondem positivamente a todas estas novas necessidades.

Sob o lema «Todos Juntos na defesa do Sector das Janelas, Portas e Fachadas», a ANFAJE disponibilizou, desde
o primeiro momento, toda a informacéo util para as empresas e seus trabalhadores, acompanhando a perma-
nente actualizacdo de medidas e programas que foram sido langados pelo Governo portugués, elaborando igual-
mente, varios documentos com recomendacdes e orientacées. Em suma: a ANFAJE considera que manter a
actividade das empresas e o sector a funcionar, serad fundamental para uma recupera¢do mais rapida dos im-
pactos da pandemia Covid-19. m

NOTA: O CONSTRUIR manteve a grafia original do artigo
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as tuas portas e persianas?

De correr, batente ou de garagem, ao motorizar e conecta-las com o TaHoma da Somfy
adquirem INTELIGENCIA ( centralizacdo, automatizacdo, geolocalizacdo, controle remoto...)
para otimizar mais a eficiéncia e conforto do seu lar, sem imprevistos.

A combinacao com outros equipamentos conectados tais como as persianas, a fechadura, a
iluminacdao, uma camara ou um alarme, criara todo um ecossistema para garantir que os seus

clientes possam gerir as suas entradas e saidas comodamente e com plena liberdade.

N3o espere que lho pecam, apresente!

www.somfy.pt
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vario-slide
\/ARI/’WEL, TAL COMO VOCE PRECISA

As superficies de vidro desempenham hoje um papel importante
na construgao de casas. Generosas portas de correr abrem a sala
de estar para o jardim e grandes janelas trazem luz para a casa.

O sistema de deslizamento aluplast vario-slide oferece-lhe um grau
de liberdade particularmente elevado!

+ QUADRO DE 2 OU 3 VIAS

+ ESPESSURA DO VIDRO DE 4 A 24 MM

+70MM DE PROFUNDIDADE DE CONSTRUGAO

+ MOLDURA COM MUITOS PERFIS DE LIGAGAO

+ EXCELENTE ESTATICA PARA ELEMENTOS ALTOS

+ VARIEDADE DE DECORAGAO COM ALUDEC E WOODEC

Encontrara mais informacgdes em
www.aluplast.net
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