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EDITORIAL

Economia portuguesa necessita de um novo
ciclo de crescimento

Com a entrada em fungdes
do XXI Governo de Republica
portuguesa, espera-se o
comeco de um novo ciclo de
crescimento para a economia.
Um ciclo que permita vencer
o desafio de criar crescimento
sustentado e sustentavel e
emprego.

Neste quadro, a ANFAJE

tem vindo a participar
ativamente no seio da

CPCI - Confederacao
Portuguesa da Construgao

e do Imobiliario, na defesa
de uma nova estratégia de
crescimento para a economia
portuguesa assente em 7
dominios estratégicos: uma
maior competitividade e
modernizacdo do setor,

a promocéo de politicas
publicas que promovam e
incentivem o investimento
privado, a urgéncia de
definir novos investimentos
estruturantes, continuar o
esforco de internacionalizacdo
das empresas, reforcar
seriamente a aposta na
reabilitacdo urbana e
dinamizar o mercado de
arrendamento, continuar a
reduzir os custos de contexto
das empresas e apostar num
quadro de crescimento com
enfoque na sustentabilidade
ambiental e na promocéao da
eficiéncia energética.
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Os 7 dominios estratégicos
que toda a fileira da
construcdo, dos materiais de
construcdo e do imobiliario
defendem devem servir

para criar uma intervencao
estruturada que envolva o
Estado e a iniciativa privada.
Portugal tem de criar as
bases para um novo ciclo de
crescimento sustentado, o
qual somente sera possivel
com a dinamizacdo desta
enorme fileira, a qual tem

um potencial de criacdo de
milhares de novos empregos,
de continuar a valorizacdo do
patrimoénio edificado e com
isso gerar mais riqueza para
todos os portugueses.

Nos préximos anos, toda

a fileira continuara a
enfrentar novos e crescentes
desafios, os quais criam
novas oportunidades que é
necessario saber aproveitar.
O desafio de apostar na
reabilitacdo urbana tem de
estar a par com a melhoria
do conforto e eficiéncia
energética dos edificios
portugueses.

Com estes enormes desafios,
a ANFAJE tem vindo a criar
as bases para que novas
oportunidades se possam
concretizar para o setor

das janelas e fachadas em
Portugal: continuar a apostar

na etiqueta energética
como uma ferramenta
capaz de acrescentar valor
aos produtos e servicos,
continuar a apostar na
formacao profissional

dos colaboradores do
setor (formacao SEEP
Janelas e formacao Build
Up Skills), continuar a
apostar na capacidade

de internacionalizagao e
exportacdo das empresas
(através do Férum lbero-
americano, federacdes

e outras associagcoes
congéneres europeias)

e continuar a apostar na
capacidade de inovacao e
desenvolvimento de novos
produtos e servicos que
contribuam decisivamente
para a melhoria do conforto
térmico e eficiéncia
energética dos edificios
portugueses.

Nesse sentido, a ANFAJE
continuara a defender o
setor das janelas e fachadas
defendendo que a instalacao
de mais janelas eficientes
permite obter mais eficiéncia
energética para Portugal.

Jodo Ferreira Gomes
Presidente
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EM FOCO

A Reabilitacao Urbana

Nos ultimos anos, a ANFAJE tem afirmado que o desafio da Reabilitacao Urbana das
nossas vilas e cidades tem de estar estreitamente relacionado com uma maior aposta na
Eficiéncia Energética dos edificios

A estratégia europeia encara o setor

da Construcédo e do Imobilidrio como
indispensavel ao crescimento da
economia e do emprego dos Estados-
-membros, impulsionando claramente a
renovagao e manutencao dos edificios
através de diretivas e apoios financeiros
que privilegiem a eficiéncia energética e
a construcao sustentdvel.

No contexto nacional, e seguindo

a mesma linha, o XIX Governo
Constitucional de Portugal assinou
com a CPCl - Confederacao Portuguesa
da Construcdo e do Imobiliario o
documento «Compromisso para a
Competitividade Sustentavel do setor
da Construcado e do Imobiliario»,
mobilizando o setor empresarial e
entidades publicas em torno de sete
dominios estratégicos para promover
um novo ciclo e o crescimento
sustentado do setor: |) competitividade
e modernizacdo do setor Il) promocao
do investimento privado lll) promocéo
do investimento publico estruturante
IV) aposta na internacionalizacao V)
aposta na reabilitacdo urbana VI) reducao
dos custos de contexto para maior
produtividade e competitividade VII)

aposta em métodos e produtos mais
eficientes para uma construcado mais
sustentavel e para uma melhoria da
eficiéncia energética.

A ANFAJE e a CPCl defendem que a
estratégia de crescimento para Portugal
é a Reabilitacao Urbana urgente das
cidades portuguesas, as quais dos cerca
de 5,7 milhées de fogos construidos

tém cerca de 1,5 milhdes a necessitar de
obras de requalificacao prioritéria e cerca
de 800 mil fogos a necessitar de obras de
intervencgao profundas.

A associacao e a confederacao

sustentam ainda que a Reabilitagao
Urbana devera ter programas e agoes

de apoio a Eficiéncia Energética dos
edificios, especificamente programas

de promocao da sustentabilidade
ambiental e de melhoria do desempenho
energético do parque edificado, acdes de
apoio financeiro a melhoria do conforto
térmico, acustico e energético por meio
de beneficios fiscais a atribuir nas Areas
de Reabilitagao Urbana, novos modelos
de financiamento dos programas
publicos de incentivo a requalificacao

dos edificios, agdes de incentivo por

parte dos municipios a reabilitacao dos

Perspectivas - Newsletter ANFAJE

Bairros Sociais, execucdo do Programa de
Eficiéncia Energética na Administracdo
Publica (Eco.AP) e do Plano Nacional de
Acéo para a Eficiéncia Energética (PNAEE).

PNaee

PLENC NECIoNaL DE 2cCAD
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A Reabilitacdo Urbana necessita de estar
interligada com a Eficiéncia Energética,
apostando-se em materiais construtivos
mais eficientes que melhorem o
desempenho energético dos edificios e em
requisitos minimos de desempenho como
especifica a Diretiva 2010/31/UE (EPBD).

CONCERTED ACTION
ENERGY PERFORMANCE
OF BUILDINGS

o
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A nivel nacional, temos essencialmente
trés instrumentos financeiros existentes
e previstos para dar suporte a politicas,
programas e medidas (o Fundo de
Eficiéncia Energética — FEE, o IFFRU e o
POSEUR), os quais a ANFAJE entende que
devem ser articulados e considerados
essenciais para a retoma do setor e

para o lancamento de politicas ativas

de Reabilitacdo Urbana e melhoria da
Eficiéncia Energéticas dos edificios
portugueses. Por ultimo, a associagao
defende que as estruturas de gestdo dos
instrumentos financeiros devem ser mais
ageis e conhecedoras do mercado e das
empresas portuguesas.




“A ANFAJE e a CPCI
defendem que a estratégia
de crescimento para
Portugal é a Reabilitacao
Urbana urgente das cidades
portuguesas”




EM FOCO

Reabilitacao Urbana

PROGRAMAS ELEITORAIS - Legislativas 2015

Eficiéncia Energética

- Estratégia «Cidades Sustentaveis 2020».

- Dinamizacao do mercado do arrendamento.

« Alargar o peso da reabilitacdo urbana no volume de negécios da
construcao civil.

« Fundos do Portugal 2020.

PSD-CDS

- Estratégia para o crescimento verde.

« Promover a integracao das industrias de funcionamento em
rede com a UE.

- Fomentar o autoconsumo de energias nas habitacoes e
empresas.

« Reduzir o consumo energético.

« POSEUR.

- Lancar um programa de investimento para a recuperagao do
patriménio histérico.

- Alargar os beneficios fiscais e incentivos a reabilitagao.

- Criacdo de um Fundo Nacional de Reabilitacao do Edificado.

- Financiar pelo menos 25 Planos de Accéo locais.

- Passar a reabilitacdo de excepcdo a regra.

« Simplificar processos e procedimentos.

« Incentivar a oferta de habitacao acessivel para arrendamento.

- Reforcar o investimento através dos fundos comunitarios.

- Apostar nas energias renovaveis.

« Acgbes de eficiéncia energética nos Ministérios.

- Elevar os parametros de ef. energ. do edificado, por via da aposta
na reabilitacdo urbana, com preocupacées ao nivel da escolha
dos materiais utilizados, das solu¢des térmicas e de isolamento
adotadas e da instalacdo de equipamentos de poupanca e/ou
producdo eficiente de energia.

« Reorientacdo estratégica privilegiando a reabilitagdo urbana.

- Politica de melhoria do parque edificado.

- Politicas de reabilitacdo urbana para as familias de menores
recursos.

+ Retoma de programas habitacionais de fogo de qualidade e
custos controlados.

« Dinamizacdo do investimento publico e privado.

- Na Construcdo, deve apostar-se no aumento da eficiéncia
energética.

- Definicao de um Plano Nacional Energético que reduza os
consumos e o défice energéticos, com programas de utilizagdo
racional da energia e acréscimos de eficiéncia energética nos
transportes, edificios e industria.

- Politica industrial sustentével.

- Plano Nacional de Combate a Pobreza Energética: Identificacédo
e reabilitacao dos edificios no sentido de melhorar a eficiéncia
energética para pelo menos classe B.

OS VERDES

Incentivar a eficiéncia e poupanca energética, nomeadamente
através de incentivos fiscais.

Implementar um Plano Nacional de Eficiéncia Energética, com
particular atencdo ao comportamento térmico dos edificios.

Neste sentido, também os ultimos
programas eleitorais dos partidos politicos
com assento na Assembleia da Republica
afirmavam a necessidade de apostar na
Reabilitacdo Urbana com especial enfoque
na melhoria da Eficiéncia Energética dos
edificios (ver quadro).
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APONTAMENTOS TECNICOS

Deixa passar a luz, nao o frio nem o calor - O vidro
como elemento de controlo térmico nos edificios

“O consumo energético associado ao
aquecimento e ao ar condicionado
supde aproximadamente metade do
consumo total da energia de um edificio.
A melhoria do isolamento térmico de
um edificio pode gerar poupancas de
energia, econdmicas e de emissdes

de CO2 de 30% do total gasto em
aquecimento e ar condicionado devido
a diminuicdo das perdas” afirma o Guia
Técnico Vidrios y Cerramientos del IDAE
(Instituto para la Diversificacion de la
Energia) V.

Este documento considera que a
renovacao dos vidros e aluminios

de uma janela é uma das acbes mais
eficazes para a melhoria energética

de um edificio, além de aumentar o
conforto térmico nas habitacdes. Até nos
edificios histéricos, onde ndo existe um
isolamento térmico adequado, a atuacao
mais simples pode ser a substituicado das
janelas. No extremo oposto, as novas
tendéncias arquiteténicas contemplam o
vidro como um dos materiais com que se
consegue resultados mais espetaculares
e as suas fachadas devem garantir o
isolamento térmico necessario.

Um vao é considerado como um dos
elementos mais débeis do ponto de
vista do isolamento térmico, uma vez
que permite grandes fugas de calor no
inverno e um excesso de aquecimento

no verdao. Em ambos os casos se tem que
compensar com gastos de energia com o
objetivo de conseguir o nivel de conforto
desejado.

Assim, conseguir um isolamento
adequado nos vaos é o desafio que
enfrentam diariamente os construtores e
os arquitetos. As exigéncias de conforto
da sociedade moderna pedem um vidro
que deixe passar a luz, mas ndo o frio
nem o calor. E o que chamamos de “vidro
inteligente”.

As novas geracdes de vidro para janelas
residenciais incluem especificacoes
técnicas que supdem uma revolugcao no
vidro duplo devido as suas propriedades
de isolamento térmico reforcado, ja que
se consegue a combinacao perfeita entre
baixa emissividade e controlo solar.

O vidro deve conseguir separar os
diferentes comprimentos de onda da
radiacdo solar de modo a que a maior
parte da radiacao infra vermelha, que
aumentaria a temperatura no interior do
edificio, seja refletida para o exterior e
nao limite a passagem da luz.

Da perspetiva do isolamento térmico,

as principais carateristicas a considerar
para um vidro duplo sdo o valor U ou
transmitancia térmica (W/m2.K) e o fator
solar (g). A exceléncia do isolamento
térmico de um vidro duplo consegue-se
com um valor U de 1,0 W/m2.K. Ha ainda
que ter em conta que a espessura dos
vidros néo afeta de forma significativa o
valor da transmitancia térmica e que um
vidro baixo emissivo é sempre aplicado
num vidro duplo, segundo o IDAE.

O objetivo do melhor vidro nao é apenas
cumprir a legislacdo vigente e permitir

obter a certificacao energética do edificio

mas que supere os requisitos minimos
exigidos.

Para conseguir um nivel de conforto e
bem-estar superior, o vidro ideal deve
oferecer maxima transparéncia para
uma maior quantidade de luz natural na
habitacdo, limitar a entrada da radiacao
ultravioleta que deteriora os objetos

e, por ultimo, melhorar o isolamento

Ana Fernandes
Guardian & Grupo Técnico do Vidro - ANFAJE

acustico. Todas estas propriedades sdo
possiveis de obter devido ao estado atual
da arte da tecnologia do vidro, que se
converteu num aliado para conseguir
altos valores de eficiéncia energética.

(" Guia Técnico Vidrios y Cerramientos do IDAE
(Instituto para la Diversificacion de la Energia).
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A EuroWindoor foi criada em Janeiro de 1999, na sequéncia de um livre-acordo entre as
quatro federacdes europeias do setor das janelas (EPW, FAECF, FEMI e UEMV), as quais
representam cerca de 20 associacoes nacionais dos varios paises da Europa e os interesses
de mais de 50.000 empresas que empregam cerca de 1 milhao de trabalhadores europeus

* X %
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EuroWindoor

Em 2015, a missao e objetivos da
EuroWindoor foram alterados bem como
foi feito o seu registo como organizacao
sem fins lucrativos em Bruxelas.

A principal missao da EuroWindoor é
representar e defender os interesses dos
fabricantes europeus de janelas, portas
e fachadas em todos os organismos
europeus e internacionais, com o objetivo
de potenciar o desenvolvimento do setor.

A EuroWindoor trabalha ativamente
no apoio a producao de normas e
regulamentos europeus que tenham
implicacdes no setor das janelas e
fachadas, bem como para destacar
o contributo destes importantes
componentes da constru¢dao como
produtos que contribuem de forma
positiva para a sustentabilidade, para
a poupanca e eficiéncia energética,
sem esquecer os fatores relativos a
reciclagem.

O trabalho da EuroWindoor é
desenvolvido a partir de projetos

e na defesa de interesses comuns

e transversais a todos os tipos de
materiais envolvidos na producao

de perfis para janelas, portas e
fachadas (aluminio, madeira e PVC).
Seguidamente, indicam-se algumas das
mais importantes atividades nas quais
a EuroWindoor estd envolvida, com o
objetivo de incentivar a substituicao de
janelas antigas por novas janelas mais
eficientes em toda a Europa:

1. Roadmap sobre as tecnologias de
eficiéncia energética e os desafios de
inovacao

A participacdao da EuroWindoor neste
roadmap é feita com base no relatério
“Renovations strategies of selected UE
countries” elaborado pelo Buildings
Performance Institute Europe (BPIE), em
conformidade com o artigo 4° da Diretiva
sobre Eficiéncia Energética publicada
em Novembro de 2014. O relatério da
nota positiva relativamente a questao da
necessidade de substituir janelas antigas
por novas janelas eficientes e ao seu
contributo para reduzir as necessidades
energéticas de climatizacao interior.

A EuroWindoor propde usar o relatério
para influenciar as politicas e estratégias
de reabilitacao urbana quer a nivel
europeu, quer ao nivel de cada pais da
Uniao Europeia.

2. Estudo inicial sobre o Ecodesign dos
produtos ligados as janelas

A EuroWindoor, em conjunto com o BPIE,
tem vindo a desenvolver estudos sobre
as questdes das exigéncias do Ecodesign
no que se refere as janelas e fachadas.

3. Estudo da‘Glass for Europe’ sobre a
reciclagem do vidro para edificios

A organizacdo “Glass for Europe”

estd a desenvolver um estudo sobre

a necessidade e a importancia de
aumentar o volume de reciclagem

de vidro proveniente da demolicdo e
reabilitacdo de edificios. A EuroWindoor
estd empenhada em dar um contributo
importante na segunda fase do estudo,
no qual se podera apresentar a andlise
da importancia da reciclagem na sua
relacao custo/beneficio, quer a nivel
socioeconémico quer a nivel ambiental.

4. Consultoria no projeto de revisao da
Diretiva de etiquetagem energética de
janelas

Convidada pela Comissao Europeia, a
EuroWindoor participa no Férum consultivo
de revisdo da Diretiva de Etiquetagem
Energética de janelas, transmitindo os seus
pareceres enquanto representante do ponto
de vista dos fabricantes de janelas europeus.

A EuroWindoor desenvolve ainda

um importante trabalho ao nivel do
Regulamento dos Produtos de Construcao
(RPC), da Marcagao CE, da Diretiva EPBD, das
substancias quimicas (REACH), do CEN e ISO.

* X %
* *

EuroWindoor

Q Website - www.eurowindoor.eu

g Twitter - #EuroWindoor_EU

m LinkedIn - eurowindoor-aisbl



PUBLICIDADE

O Financiamento, mais um servico
no mercado da caixilharia

GRUPO BNP PARIBAS E

MAIS RESPONSAVEIS, JUNTOS

Ao longo dos ultimos 15 anos, temos
vindo a assistir a uma mudanca
acentuada no comportamento do
consumidor no que diz respeito a
aquisicao da sua habitacao.

Num pais maioritariamente de
proprietarios, a maioria dos empréstimos
é feita a taxa variavel, deixando os
consumidores a mercé das flutuacdes
da economia global. Com o aumento
abrupto das taxas de referéncia entre
2006 e 2008, muitas familias foram
forcadas a entregar a sua casa ao banco,
pOor nao conseguir cumprir com 0s seus
compromissos. Foram anos marcados
por uma retragdo no consumo e por
muitas faléncias familiares.

Com tudo isto o mercado da habitacdo
passa pela maior crise de sempre,
levando enumeras empresas a faléncia e
outras a fazer despedimentos em massa
para contrair a estrutura e diminuir
despesas.

E neste contexto que surge um novo
mercado até ai adormecido e pouco
organizado. A reabilitagao urbana
comeca a ganhar um peso importante
na economia e aparece Como uma
alternativa a compra de nova habitacao.

Aliado a este novo paradigma, cresce
também um novo comportamento,
mais ecoldégico, com uma preocupacao
constante com o meio ambiente, o clima
e o futuro do planeta.

A par desta consciéncia, surgem novas
diretrizes comunitdrias que fomentam
cada vez mais as praticas ecolégicas
associadas a beneficios fiscais.

A eficiéncia energética comeca a ser
um problema de todos e ndo apenas

da industria. A consciéncia para este
tema comeca com a categorizacdo nos
eletrodomésticos, mas rapidamente
passa para outras areas, incluindo a
habitacao.

Em Franca o mercado da eficiéncia
energética tem um forte peso na
economia, a politica de atribuicao

de “certificados Brancos” promove

nos produtores e distribuidores de
energia um interesse em fomentar
nos consumidores o desenvolvimento
de acbes / habitos de diminuicao de
consumos energéticos.

Neste processo, a caixilharia eficiente, é
um dos meios de aumento da poupancga
energética na habitacao, melhorando
também o conforto e a estética da mesma.

Em Portugal, este mercado estd a
proceder a um trabalho de fundo, na
organizacao do sector, que passa muito
pela informacao ao consumidor sobre
todas as vantagens do produto “eficiente”
e, a0 mesmo tempo, a certificacdo de
uma rede de instaladores, capazes

de assegurarem um nivel de servico
elevado.

Este novo mercado, como todos os
outros, necessita de ferramentas de
apoio a venda para facilitar a aquisicao
destes produtos de uma forma menos
onerosa para o orcamento do cliente.

Também aqui o Crédito pode e deve
ter um papel preponderante no
desenvolvimento deste mercado.

A Grande Distribuicdo apoia uma
percentagem significativa das suas
vendas através de sistemas de crédito
no préprio local de venda, servindo de
intermedidrio de crédito das instituicoes
financeiras.

Hoje o crédito é uma alavanca forte

de qualquer drea de negdcio, desde o
setor Automovel ao da Eletrénica ou
Mobiliario, passando pelos servicos.
Sendo esta ferramenta uma forma de
permitir ao consumidor adquirir os seus
bens de uma forma adequada ao seu

Pedro Camarinha
Diretor de Distribuicao
& Novos Mercados, Cetelem

orcamento, é imperativo “democratizar” o
financiamento neste mercado.

Desde logo a comunicacdo é o ponto de
entrada chave para aumentar o interesse
e desbloquear alguns obstaculos de
natureza financeira na aquisicao destes
bens. Por outro lado este servico deve
estar presente sistematicamente no
discurso das equipas de venda e até nos
prestadores do servico, dando mais uma
opgao ao consumidor de adquirir este
bem da forma que mais Ihe convier.

Do lado do prestador, o financiamento
é uma forma de encurtar o prazo de
decisao do cliente e de aumentar a
conversao de orcamentos e obras.

Contudo é fundamental que todos os
intervenientes no processo de Crédito
tenham uma “atitude Responsavel".
Desde logo as instituicdes que
promovem estes servicos, com

uma informacao clara e correta ao
consumidor. Por outro lado, os critérios
de concessao devem ponderar bem a
capacidade de endividamento e a taxa
de esforco assumida em cada caso,
garantindo o cumprimento dos encargos
assumidos pelo cliente.
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EMPRESAS ANFAJE EM DESTAQUE

SAGIPER

Bruno Curto
Engenheiro Industrial, Sagiper

1. Fundada em 1994, que
posicionamento tomou a SAGIPER para
se distinguir no mercado e que balanco
fazem destes anos de atividade?

A Sagiper tem como atividade principal,
a producao e comercializacao de Perfis
em PVC.

Iniciou a sua atividade em 1994, tendo
sido criada para preencher lacunas num
mercado exigente, sofisticado e inovador.

Com a evolugéo e a crescente
necessidade técnica do mercado,
rapidamente tomamos consciéncia

que um investimento numa parceria de
renome internacional seria a estratégia a
seguir.

Representante oficial de uma das marcas
Lider mundial na producao de pelicula
em PVC, a RENOLIT, confere-nos o
reconhecimento de sermos atualmente
uma empresa de referéncia no mercado.

2. Como consegue a empresa oferecer
perfis técnicos desenvolvidos a
medida?

No sector das janelas, por opgao,

A Sagiper dedica-se apenas ao
revestimento de perfis de janelas e
portas. Relativamente aos perfis técnicos,
podemos considerar 3 areas distintas,
complementares ao setor acima referido.
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Para revestimento de teto e paredes,
oferecemos a gama SAGIREYV, para
revestimento de fachada exterior, o
SAGIWALL, e por fim, dispomos também
de um servico de extrusdo de perfis
técnicos (a medida /sob consulta), para
varias areas.

De salientar, que a pelicula usada nestas
trés vertentes é sempre a mesma,
existindo assim, a possibilidade de
conferir uma conjugacao estética
perfeita ao cliente, entre a caixilharia, a
fachada e revestimento interior.

3. Quais sao os principais produtos que
a SAGIPER tem para oferecer ao setor
das janelas?

No sector das janelas, a SAGIPER

oferece aos seus clientes um servico de
exceléncia no revestimento de perfis em
PVC e aluminio, para portas e janelas.

Com a pelicula RENOLIT, conseguimos
conferir ao perfil, as mais diversas
cores, padrdes e texturas (cores sélidas;
imitagdes de madeira; metalizados;
geométricos; entre outras.).

A pelicula decorativa RENOLIT, tem
garantia de total resisténcia climatérica
(filme contra raios ultravioleta e colagem

resistente a humidade, calor ou frio).
Garantia essa que varia entre 0s 5 e 0s 15
anos, dependendo da gama da pelicula
e da localizacdo geogréfica da sua
aplicacéo.

4. A SAGIPER é presenca assidua nas
principais feiras do setor. Nos dias de
hoje, como avaliam o potencial deste
tipo de comunicacao com o cliente
particular? No vosso entender, o que
poderia ser melhorado?

A participacdo assidua nos diversos
certames nos quais participamos, tem
como objetivo principal a divulgacéo

dos nossos produtos, angariando assim
novos clientes e fidelizando os existentes.
A comunicacao direta com o cliente, na
nossa opinido, é vital para a empresa.

Atualmente a concorréncia entre
produtos é cada vez mais agressiva, e

os consumidores estdo cada vez mais
informados e exigentes, atrasando assim
0 processo de compra.

Cabe a SAGIPER, manter junto do seu
cliente uma comunicacdo préxima e
proactiva, transmitindo assim os nossos
valores.

A lacuna reside no facto do cliente ndo
ter conhecimento alargado sobre a
utilizacao extensiva dos nossos produtos,
sendo ainda desconhecidas as vantagens
dos mesmos, face a manutencao e
reducao de custos a longo prazo.
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5. Como avaliam a vossa participacao s a I er
ativa como empresa associada da

ANFAJE?

O balango tem sido bastante positivo.
A SAGIPER da importancia a posicdao na
vanguarda no seu sector. Neste sentido,
consideramos a ANFAJE como uma
parceira fundamental para a promocao
e protecdo de um setor tao pouco
divulgado como o setor das janelas e
fachadas.
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CARVALHO & MOTA

Paulo Carvalho e Daniel Carvalho
Socio-gerentes, Carvalho & Mota

1. Fundada em 1982, a
CARVALHO&MOTA é uma empresa
especializada na fabricacao e instalacao
de janelas em aluminio e PVC. Como
avaliam o percurso da empresa até aos
dias de hoje?

A Carvalho & Mota tem vindo ao

longo do tempo da sua existéncia
adaptando-se as exigéncias do mercado,
respondendo e indo ao encontro das
solicitagcdes dos nossos clientes.

Hoje estamos, cada vez mais, focados no
fabrico de caixilharias de aluminio e PVC
eficientes, com uma relacao qualidade
preco excelente. Neste momento
praticamente toda a nossa producao

é dirigida a exportacao e revenda.
Optamos por nos focar nestes dois
nichos de mercado, otimizando o nosso
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processo de fabrico, comprando cada vez
melhor, e assim conseguimos pouco a
pouco combater a importacao de janelas
feitas, e aumentando o nosso valor de
exportagoes.

Resumidamente a Carvalho e Mota
deixou de ser uma serralharia de
aluminio e PVC e passou a ser uma
fabricante de janelas eficientes.

2. Quais sao as caracteristicas
técnicas das janelas fabricadas na
CARVALHO&MOTA que as distinguem
no mercado?

As janelas fabricadas na Carvalho e Mota
combinam perfis, acessérios e vidro de
elevada qualidade que cumprem todos
os regulamentos europeus e que sao
desenhados para conseguir o melhor
desempenho e consequentemente uma
elevada poupanca de energia numa
habitacao.

Desta combinacao de qualidade
resultam caracteristicas técnicas
bastante satisfatorias no que respeita

ao desempenho térmico, acustico,
permeabilidade ao ar, resisténcia ao
vento, estanquidade & dgua entre outras.

As ferragens utilizadas nas janelas
eficientes da Carvalho e Mota
desempenham também um papel
fundamental na seguranca anti-intrusao
da sua casa. Janelas eficientes dotadas de
ferragem de alta seguranga com varios
pontos de fecho e com vidros duplos de
seguranca impedem a sua abertura pela
parte exterior.

A escolha de uma janela eficiente deve
atender a todas estas caracteristicas,
uma vez que uma janela eficiente poderd
aumentar a classe energética de uma
habitacao.

A Carvalho e Mota, fornece a todos os
seus clientes a respetiva Declaracao de
Desempenho e Ficha técnica dando
assim cumprimento 4 Marcacao CE de
janelas de acordo com a Norma NP EN
14351-1:2006+A1:2011.

3. Quais sao os principais produtos
comercializados pela empresa no setor
das janelas?

Os sistemas com que trabalhamos quer
no aluminio como no PVC, sao referéncia
no mercado nacional e internacional.
Eles permitem responder a todas

as solicitacdes dos nossos clientes.
Desta forma no sector das janelas
produzimos todo o tipo de caixilharias.
Desenvolvemos, em parceria com um
fabricante de sistemas de referéncia,
uma série de aluminio com canal 16,
vocacionada para a revenda de janelas
feitas. Estamos concentrados a fazer
bem.
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4. A qualidade de instalacao de uma
janela é extremamente importante.
Neste sentido, e enquanto empresa
fabricante e instaladora, com que
interesse acompanham as a¢oes
desenvolvidas pela ANFAJE para
melhorar a formacao profissional do
setor?

Sem duvida que a instalacdo de uma
janela é muito importante. Nao serve
termos um caixilho eficiente se a

sua instalacédo é deficiente. Achamos
que a ANFAJE veio proporcionar aos
profissionais do sector poderem
desenvolver as suas competéncias.

Neste sentido, como fabricantes,
incentivamos e apoiamos 0s N0ssos
clientes de revenda a aderir 4 ANFAJE
como associados, bem como a
participarem nas acdes de formacao para
instaladores que a associacao tem vindo
a desenvolver.

5.Como avaliam a vossa participacao
ativa como empresa associada da
ANFAJE?

A Carvalho & Mota desde sempre apoia
e participa ativamente com a associacao.
Referir que a Carvalho & Mota tem o
orgulho de fazer parte do grupo de
empresas fundadoras da ANFAJE.
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Projeto Build Up Skills Portugal I 4

BUILD UP
SKILLS

o

ENERGY TRAINING
FOR BUILDERS

O projeto «Build Up Skills Portugal» foi
desenvolvido para aumentar o nimero
de profissionais qualificados no setor da
construgdo e para otimizar os beneficios
das energias renovéveis e melhorar a
eficiéncia energética dos edificios.

Inicialmente, foram identificadas
as necessidades de formacao dos

profissionais do setor de modo a
desenvolver um roteiro de melhoria de
competéncias e qualificacdes e apoiar a
definicao da estratégia nacional paraa
formacao até 2020.

Numa segunda fase, o projeto tem

como objetivo colocar em pratica o
envolvimento a nivel nacional dos
diferentes intervenientes no processo

de formacéo, o desenvolvimento dos
conteudos formativos e a execucdo pratica
do projeto por meio da realizacdo de
cursos-piloto.

Neste sentido, a ANFAJE tornou-se
parceiro do projeto em Portugal, tendo
vindo a participar em varias reunides
com o intuito de auxiliar na definicdo

dos objetivos e respetivo programa.
Além disso, é responsavel pela concecao
e desenvolvimento dos contetdos
programaticos dos cursos que irdo
melhorar as competéncias e qualificacoes
dos instaladores de janelas eficientes.

BUILD UP

Skills

FORESEE

Palestra «<Como vender mais janelas em 2016?» I 4

No passado dia 19 de Novembro de 2015,

no Porto, cerca de 120 profissionais do
setor das janelas e fachadas assistiram
a palestra «Como vender mais janelas
em 2016?», promovida pela ANFAJE e
desenvolvida por José de Almeida da
empresa IDEIAS&DESAFIOS.

A palestra de motivacao e eficicia de
vendas decorreu no ambito da Feira
CONCRETA 2015 e dirigiu-se a todos
os comerciais do setor das janelas e
fachadas, com o objetivo de transmitir

PETROCIAS DOFES:

i
~ REHAU

[E———
SOUDAL
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metodologias, técnicas e ferramentas
para que estes possam vender mais
janelas em 2016.

A abordagem dinamica, intensiva e
pratica sobre a temdtica das vendas
contribuiu para uma valiosa transmissao
de conhecimentos e informacao aos
participantes bem como para uma
participacao que levou a sala cheia.

As apresentagdes concisas e com
exemplos praticos sensibilizando os

Palestra com superpoderes
para vender mais janelas!

FEIRA CONCRETA (PORTO) = 19 DE NOVEMBRO DE 2015 = SALA A3

o W o g

COMO,VENDER
MAIS [MAISUANELAS]
EM 20162

profissionais para a necessidade de
adaptacao do seu modelo de vendas
e das suas estratégias de vendas a
realidade atual foram extremamente
Uteis para os participantes.

ANFAJEE]

COMO,VENDER
MAISJANELAS]
EM 20162
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ANFAJE em audiéncia com os Grupos Parlamentares

A ANFAJE reuniu-se, durante o més de
Fevereiro, com os Grupos Parlamentares
do Bloco de Esquerda (BE), do Partido
Comunista Portugués (PCP), do Partido
Socialista (PS) e do Partido OS VERDES,
tendo por objetivo discutir, entre outras
questdes, a execucao do PNAEE - Plano
Nacional de Acéo para a Eficiéncia Energética
(2013-2016) e, especialmente, o modo de
execucdo da Medida Janela Eficiente.

A Medida Janela Eficiente foi
operacionalizada no Aviso 03 - Edificio
Eficiente 2012, ao abrigo do FEE — Fundo
de Eficiéncia Energética, sob gestao

da ADENE - Agéncia para a Energia.

No entanto, esta medida nao teve a
promocao, o alcance e a execugdo
necessarias para alavancar a atividade
das empresas do setor das janelas e

A

fg GREEN BUSINESS WEEK
- 1a3de MARCO 2016

@ SmartCitiesLive ('_3- EnergyLiveExpo (’3 AcqualiveExpo

No dia 3 de Mar¢o, a ANFAJE esteve
presente na Conferéncia EnergyLiveExpo
subordinada ao tema «Energia e Desafios
Societais» e inserida na Green Business Week
- Semana Nacional para o Crescimento Verde.

A Fundacdo AIP realizou a Green Business
Week, de 1 a 3 de Marco de 2016, no
Centro de Congressos de Lisboa, na
Junqueira, um ponto de encontro de
empresarios, investigadores, docentes,
estudantes, organismos publicos,
entidades sectoriais, entre outros,
assumindo-se como um evento de
debate e reflexdo do setor da Energia.

fachadas, o aumento de obras locais de
reabilitacdo urbana e a consequente
melhoria do conforto térmico e a eficiéncia
energética dos edificios portugueses.

Neste sentido, a ANFAJE teve
oportunidade de apresentar as suas
preocupacdes e propostas quanto a
trés pontos fundamentais para inverter
a degradacéo da atividade econémica
das MPME’s do setor. Em primeiro lugar,
a ANFAJE considera extremamente
urgente executar e dinamizar o PNAEE
2016, nomeadamente a Medida

Janela Eficiente, e o FEE - Fundo de
Eficiéncia Energética ainda que noutros
moldes. Em segundo lugar, deve-se
atender e definir uma estratégia de
execucao do Programa Operacional
Sustentabilidade e Eficiéncia no Uso de
Recursos (POSEUR), nomeadamente

no que diz respeito ao financiamento
de obras que promovam a melhoria do
desempenho energético das habitacdes
da populagao portuguesa. Por ultimo, é
indispensavel implementar medidas e
politicas interligadas do PNAEE, do FEE
e do POSEUR de forma a dinamizar a
reabilitacdo urbana.

A ANFAJE teve ainda oportunidade

de reiterar a sua posicao contra o
Regulamento de Excecéo para a
Reabilitacdo Urbana (RERU), afirmando
mais uma vez que este deve ser
revogado visto que vai contra as
diretivas europeias bem como contra
o novo Regulamento de Desempenho
Energético dos Edificios de Habitacdo
(REH) e apenas promove uma
reabilitacdo “low cost” sem beneficios
quer para a eficiéncia energética dos
edificios como para a populacéo.

Todos os deputados assumiram
preocupagao com as matérias discutidas,
e expressaram vontade de colocar ao
Governo, nomeadamente ao Ministério
da Economia e ao Ministério do Ambiente,
questdes para esclarecimento de alguns
aspetos expostos pela associagao.

Além disso, os quatro Grupos
Parlamentares revelaram interesse em
seguir o trabalho desenvolvido pela
ANFAJE e demonstraram disponibilidade
para acompanhar as preocupagoes da
associacao e do setor.

ANFAJE participou na Green Business Week

A Green Business Week contou com

um amplo programa de conferéncias

e féruns de debate, uma mostra
tecnoldgica de produtos e solucdes

com participacao de empresas lideres e
entidades de relevo, um espaco dedicado
a apresentacdo de projetos inovadores

e de empreendedorismo, encontros de
negdcios com convidados internacionais
e reunides técnico-cientificos de trabalhos
desenvolvidos no meio académico.

A Green Business Week teve como
principais pilares a SmartCitiesLive -
Solugdes para Cidades Inteligentes,

a AcqualLiveExpo - Agua, Residuos

e Ambiente e a EnergyLiveExpo-
Energia, Eficiéncia Energética, Energias
Renovdveis, Alteracdes Climaticas.

A ANFAJE participou na Conferéncia

EnergyLiveExpo, no painel sobre
«Eficiéncia Energética», apresentando o
tema «Mais Reabilitagao Urbana. Mais
Eficiéncia Energétican.

A Fundacéo AIP posiciona a Green
Business Week como um evento
impulsionador do crescimento da
atividade econdmica, do crescimento

de emprego qualificado e sustentavel,
do dinamismo da ciéncia e

investigacao, tecnologia, inovacao e
empreendedorismo. Esta edi¢ao dedicou
especial atencao a transferéncia do
conhecimento para o mundo empresarial
e teve uma forte participacao

de Universidades e Centros de
Investigacdo a par de grandes empresas
impulsionadoras e viabilizadoras dos
projetos
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DECEUNINCK

Os principios da Inovacao, Ecologia e Design constituem a base da lideranca mundial
da DECEUNINCK na construcdo de casas sustentdveis. A DECEUNINCK continua a
trabalhar com materiais de vanguarda, com carateristicas de reduzida manutencéo,
elevado isolamento e larga durabilidade, os quais se podem reciclar completamente
no finalizar do seu ciclo de vida.

Com solugdes inovadoras para janelas e portas como as novas séries Zendow#neo
Premium (a versao mais eficiente da gama Zendow) e iSlide#neo (uma série de correr
que combina maior desempenho e design).

A nova série de janelas oscilo-batentes
Zendow#neo Premium

As novas janelas oscilo-batentes
produzidas com a nova série
Zendow#neo Premium superam as

mais elevadas exigéncias de isolamento
térmico e desempenho energético
da“casa passiva”. Nesta nova série de
perfis de PVC, estes tém um inovador
reforco de fibra de vidro (FVC) mediante
co-extrusao. Estes novos reforcos
permitem combinar a elevada resisténcia
e um maior isolamento térmico,
substituindo o tradicional reforco interior
metalico. O valor de transmissao térmica
dos perfis é de apenas 0,97 W/m2-K.

Devido a esta inovadora forma de
isolamento, os perfis de PVC podem
apresentar uma expressdo mais esbelta,
combinada com uma elevada resisténcia
mecanica. Esta nova “serie permite a
instalacao de solugdes de vidros isolantes
triplos até 54 mm de espessura.

Zendow#neo Premium
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Deceuninck aposta na Inovacao, na Ecologia e no Design

A nova série de correr iSlide#neo

A novas série de correr iSlide#neo
representa uma inovacgao de grande
valor tecnoldgico.

Apresentado-se com um elevado
desempenho térmico, o novo sistema

de correr apresenta um coeficiente de
transmissdo térmico da janela de Uw=1,2
W/m2.k. No que respeita ao design,

esta nova série apresenta apenas 35

mm de expressao de perfil a vista. No
que respeita ao desempenho quanto a
permeabilidad ao ar, esta série atesta a
classe 4.

Com estas duas novas séries, a
DECEUNINCK apresenta ainda uma vasta
gama de acabamentos: cores na massa,
peliculas e lacados Decoroc.

A nova série iSlide#neo é compativel
com a gama de perfis Zendow e ambas
sao 100% reciclaveis.

iSlide#neo
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REYNAERS

Solu¢oes Reynaers Aluminium para diferentes requisitos e mercados

r

REYNAERS

O ano de 2015 foi um ano importante

para a Reynaers Aluminium. O grupo
comemorou 50 anos, lancou novos
produtos e iniciou um projeto de
expansao ambicioso. Em 2015 atualizdmos
varios dos nossos sistemas e lancdmos o

eficiéncia da montagem e, também, para
facilitar a instalacdo no local. Em linha
com o que a Reynaers sempre se propde:
desenvolver produtos que respondam as
necessidades dos seus parceiros.

gama alargada de produtos que podem
responder a diferentes necessidades. Por
exemplo, no Eco System 50 para janelas
e portas (ECO de economia, ECO de
Ecologia), no funcional sistema de correr

Todas as inovagdes em curso, confirmam CP 50, no CP 130-LS um sistema de correr

Slim Line 38 para a reabilitacdo eficiente.
Nos préximos meses, teremos disponivel o
MasterLine 8 no mercado portugués. Além
do design, do conforto e da eficiéncia
reconhecidos em todos os produtos da
Reynaers, o MasterLine 8 foi desenvolvido
para otimizar o processo de producao, a

areputacao pioneira da Reynaers no
desenvolvimento de solugoes tecnoldgicas
e inovadoras. No entanto, a Reynaers
assume-se como uma marca que pretende
colocar o design e a eficiéncia ao alcance
de todos e mantém a aposta numa

com soleira reduzida e em sistemas como
a XS 68, TS 68 ou CP 68 para o mercado
francés. Em 2016, a Reynaers pretende
alcancar um ponto de equilibrio entre

o mercado doméstico e de exportacao

e afirmar a sua presenca no mercado
residencial doméstico.

Masterline 8 Slim Line 38

KOMMERLING®

Sistemas de janelas

Gracas ao acordo entre a Profine GmbH (KOMMERLING) e o FSV
Mainz 05, a marca europeia lider na fabricacdo de perfis de PVC
para janelas e portas, a Profine ampliou a colaboracao que ja tinha
com a equipa da liga alema e passou a ser o seu Patrocinador
Principal durante pelo menos as proximas trés temporadas.

Com esta iniciativa, a KOMMERLING pretende reforcar a sua
presenca nos meios de comunicacao, tanto alemaes como
internacionais, contribuindo para o seu reconhecimento e
familiarizando com os clientes da marca.

Durante o verao passado, o Dr. Mrosik, proprietario e CEO da Profine
GmbH (empresa que pertence & marca KOMMERLING) e Harald
Strutz, Presidente do FSV Mainz 05, apresentaram oficialmente a
nova equipa do clube, ocupando o logotipo da KOMMERLING um
lugar de destaque, tal como se pode ver nas imagens.

KOMMERLING

Patrocinador Principal da equipa de Bundesliga: Mainz 05

CP 130-LS

Sobre a participacao da Profine GmbH, o Presidente da Mainz 05
afirmou que “a Profine GmbH é uma empresa forte com produtos
sustentaveis e uma estratégia responsavel. Ao ter esta filosofia, a
Profine GmbH corresponde a filosofia da Mainz 05. Estou confiante
de que esta colaboracédo serd um éxito para ambas”.

O CEO da Profine comentou por sua vez que “Depois de lancar
0 ano passado o Sistema KOMMERLING 76, o nosso melhor
produto, o nosso patrocinio ao Mainz 05 faz parte do préximo
passo estratégico. No futuro, continuaremos fortalecendo a nossa
estratégia de Marketing como sendo algo frutifero para tanto para
anossa empresa coOmMo para 0s NOSSOS SOCIOS”.

Mais informacao em: www.koemmerling-premiumfenster.de

www.koemmerling.co.uk/ecomaXL/index.php?site=KOE_GB_
GB_news_pressreleases_detail&udtxitem=4974
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LISTA DE ASSOCIADOS

Os nossos associados em 2016
FABRICANTES DE JANELAS EFICIENTES

A CATEDRAL

ALUVEDRAS

BENEPVC

CAIXIAVE

CAIXILOUR

CAIXIPLAS

CARLOS ALBERTO ALVES PEREIRA
CARPINCASAIS

CARPINTARIA CASANOVA
CARVALHO & MOTA

CIDADE PVC

DARIO HONORIO
DOUROSYSTEM
EUROCAIXILHO

FALRUI

IDEIAS PRECIOSAS ALUMINIOS
J&J TEIXEIRA

MACICA

MONTEIROS

MY WINDOW

NOVO PROJECTO
SERRALHARIA O SETENTA
SERRALHARIA SANTOS PEREIRA
SILVESTRE & SOUSA
SYTALMAD

TAGUSPVC

1’61 JORGE MARTINS & PEDRO FERNANDES

FORNECEDORES DE SISTEMAS DE PERFIS DE ALUMINIO
ALUNIKWSA

LINGOTE ALUMINIOS

NAVARRA

NORTALU

PAULA & QUINTAS

REYNAERS

SAPA BUILDING SYSTEMS IBERIA

SCHUCO PORTUGAL

SIALNOR

SCA

STRUGAL

TAFE

FORNECEDORES DE SISTEMAS DE PERFIS DE PVC

DECEUNINCK

KOMMERLING

REHAU

SAGIPER

VEKA

FORNECEDORES DE SOLUCOES DE PAINEIS DE PORTA
PANEDGE

PORTALUXE

FORNECEDORES DE AUTOMATISMOS
E MOTORIZAGAO DE ESTORES

SOMFY PORTUGAL

FORNECEDORES DE SELANTES E MASTIQUES
PERVEDANT

SIKA PORTUGAL

SOUDAL

WURTH

FORNECEDORES DE SOLUCOES DE ISOLAMENTO
PARA PERFIS DE ALUMINIO

TECHNOFORM BAUTEC IBERICA

FORNECEDORES DE SISTEMAS DE FERRAGENS
E ACESSORIOS

CRUZFER
ROTOFER
FERRAGENS DO MARQUES

FORNECEDORES DE SOLUCOES DE VIDRO
COVIPOR

CRISTALMAX

GUARDIAN GLASS

VIDRARIA FOCO

FORNECEDORES DE SISTEMAS DE CURVATURA
CURVAR

FORNECEDORES DE SOLUCOES DE FACHADA
FACAL



DIVULGACAO DAS EMPRESAS

FORMAGAO PROFISSIONAL

SEMINARIOS,CONGRESSOS,
WORKSHOPS E CONFERENCIAS

APOIO TECNICO

APOIO A
INTERNACIONALIZACAO

APOIO A EMPREGABILIDADE

PUBLICACOES

INFORMAGAO ESPECIALIZADA

Diretério das Empresas Associadas

Area de Associados (gratuita e
exclusiva para Associados)

Newsletter trimestral da ANFAJE
com 3.000 subscritores

Divulgacédo no stand da ANFAJE
(gratuita e exclusiva para Associados)

Formacao para empresas da ANFAJE

Participacao em eventos profissionais
organizados pela ANFAJE

Informacao e apoio sobre medidas de incentivo
as empresas ou a substituicdo de janelas

Informacao técnica sobre o setor das janelas e
fachadas

Missdes empresariais e visitas técnicas
Visitas a Feiras Internacionais

Apoio a integracao de recém licenciados e
reintegracdo de outros profissionais

Publicacdes editadas pela ANFAJE

E-mailings com informacéo técnica e especifica
sobre o setor das janelas e fachadas

ANFAJE [T

Associagao Nacional dos Fabricantes de Janelas Eficientes

Divulgacéo gratuita (exclusiva para Associados)

Area de Associados
(gratuita e exclusiva para Associados)

Divulgacao de noticias das empresas
(gratuita e exclusiva para Associados)

Divulgacédo no stand da ANFAJE
(gratuita e exclusiva para Associados)

5a 15% Desconto

Gratuita a 50% Desconto

Gratuita

Gratuita

Acesso preferencial aos Associados

Acesso preferencial aos Associados
Acesso preferencial aos Associados

Distribuicdo gratuita (exclusivo para Associados;
ofertas limitadas)

Distribuicao gratuita (exclusivo
para Associados; ofertas limitadas)



Sede Social

Avenida Salgueiro Maia, 978
Apartado 1647 - Abdboda
2785-503 S. Domingos de Rana

Escritdrio

Quinta da Fonte

Rua dos Malhées, Edificio D. Pedro |
2770-071 Paco de Arcos

Tel: 21 445 70 70

Fax: 21 000 16 75

ANFAJE

Associagao Nacional dos Fabricantes de Janelas Eficientes

e

janelaseficientes@anfaje.pt

www.anfaje.pt
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